Wiadomosel handlowe.

Notowania handiows z gtéwnych miejse handlu drzewnego,
czy to w kraju czy z zagranicy, od czasu do czasu nam nadsy-
¥fane lub z 4cisle handlowych dziennikéw czerpane 1 przez nas
umieszezane, nie przedstawiaja . zbyt wielkiego iuteresu dla wia-
Scicieli laséw i gospodarzy lesuych i nie moga im przynies¢ ta-



] — 88 —

=siego pozytku, jak wiasciwym handlarzom, speknlantom drzewnym
1 posiadaczom zakladow lesno-przemyslowych. Ci ostatni szuka)ja
dla swego towaru najrozmaitszych miejsc zbytu i kierankéw od-
ptywu gotowego produktu — eczy jest on wykonczonym przero-
bem przemyslowym, czy tylko p6t fabrykatem — utrzymuja sto-
sunki handlowe z rozmaitymi placami, a otrzymnjac z najrozma-
itszych miejsc zamdéwienia, stawia¢ moga stosownie do sprawozdan
handlowych swoje zadania i wybieraé te targi, ktore w danej
chwili najwieksze obiecuja zyski. Na podstawie sprawozdan. a
przy dokfadnej znajomosci wlasne] moznodci, przepisow i forteli
taryfowych przy transporcie. stosunkéw celnyeh 1 innych ubocznych
2 waznych okolicznodci. oceniaja nadchodzace oferty, targuja sie
z posrednikami, przyjmuja te a odrzucaja owe obstalunki i zle-
cenia. Sledzac regularnie bieg cen réznych produktow drzewnych
na roznych targach, potrafia sami z samych urzedowych notowan
oceni¢ chwilowe polozenie handlowe, osadzié na ktorym targu
panuje brak i popyt za tym lub owym artykulem, stosownie do
tego urzadzi¢ sig na te lub owe sortymenta przy wyrédbee, te
targi obestad, owe pominaé — nie potrzebujac sie nawet rozczy -
tywaé w uwagach korespondentéow dziennikéw handlowych o kie-
runkach popytu i danem potozeniu, ktére, — nawiasem powiedzia-
wszy, - nie zawsze sa rzetelne, a czestokroé z umystu w celach kon-
kurencyjnych nie zgodnie z prawda bywaja uktadane. Moga wpraw-
dzie1 lesnicy — w najobszerniejszem znaczeniu tego slowa — z ta-
kich notowan urobié¢ sobie przez stosowna kalkulacje pewne po-
jecie o chwilowych cenach drzewa, jakichby zadaé mogli w swych
lasach, ale ani w przyblizeniu nie moga tak jasno zdawaé sobie
sprawy z sytuacji handlowej, jak zawodowi handlarze.

Lesnik stawia sie pouiekad w poloZenie handlarza drzewem,
liczy jakie on musi ponies¢ koszta i ryzyka, zanim towar z lasu
wyprowadzi, obrobi lub przerobi, i doprowadzi na dany targ.
placi za uiego w mysli taryfy kolejowe, cta i gratyfikacje, oplaca
si¢ posrednikom, komisantom, rachuje eskont wekslowy, uwzgle-
dnia targ waloréw i kurs monety swego i obcego kraju, stowem,
uwzglednia, co tylko moze wchodzié w gre. nie zapominajac na-
wet o potrzebie zakupienia listu towarowego na wagon kolejowy
1 wydatkach na korespondencje kantorowa — i juz, juz mu sie
zdaje, 7e, odliczywszy jeszcze pewien pokazny procent na sluszny
lub niestuszny zysk przedsigbiorcy, wie, co wart u niego w lesie
metr szescienny tego lub owego drzewa, czy stos opalowy, czy
prog kolejowy, czy — jak zwykle -— pieh (!) caly hurtem
sprzedawany, gdy tymczasem kupiec na jego las, w godzine po
przeprowadzeniu tej mozolnej rachuby, $mieje si¢ z tego spryt-
nego podpatrzenia jego - interesu i, wzruszywszy ramionami na
przedstawione mu do oczu drukowane sprawozdanie handlowe,
powiada zimno: ,to eco innego — to towar handlowy — to takie
a siakie drzewo — to drzewo uzansowe — berlinskie, wiedenskie,
gdanskie, odeskie — a to, panie — u ciebie to sobie dab. sosna,



— 89 __

Jodts ete. — zwyczajne ‘drzewo — polskie — szlacheckie — nie
gietdowe. Tu wiecej brakéw jak towaru, to nie interes — to zar
znigele sie — prawie Yaska — ot biedny czlowiek chwyta sie

czego badz, azeby miat jaki$ interes — choéby kiepski — byle
nie siedzie¢ bezezynnie“. I dalejze przedstawiaé, jak tam na targu
wielkodwiatowym ani na milimetr nie $mie by¢ bielu, tylko sama
twardziel, jak to drzewo musi byé wyschniete, chocby tylko gwoli
zatadowania na wagon o 100 cetnarach jak najwiecej sztuk, jak
to mierza drzewo i obliczaja na metry szescienne, a on tu tym-
czasem kupuje ,na $Slepo“, bo na sztuki lub morgi, 1 kto go wie,
czy wyjdzie na swoje, bo kto wie, czy te ryczattem poczynione
zakupna dadzg drzewo towarne, ile mierzg metrow na mase, i jaki
towar uda mu sie wyrobié.

Tak mniej wiecej brzmia perswazje domorodnych kupeow,
ktore moga by¢ tem $mielsze, ze rzadko kto z nas postapit tak
dalece, azeby zlecydowat sie drzewo sprzedawaé w stanie goto-
wym, alhn jezeli juz koniecznie na pnie, to przynajmniej z odmia -
em, nastepujacym po wyrébee drzewa przez kupea i po cenach
73 meter szescienny, stosownie do grubosei $rednicy i jakodei drze-
wa ugodzonych. Pospolita u nas jest sprzedaz na ,sztuki® albo
nawet jeszcze bardziej ryczaltowo na ,morgi¢ Iub ,Sekeje* bez
poprzedniego oszacowania masy i wyposrodkowania prawdopodo-
buego rozdziatu zapasu na rézne sortymenty, tylko na ,czucie“
lub blizej nie okreslony  okomiar* a notowan cen tego rodzaju
chyba nigdzie nie znajdzie w sprawozdaniach handlowych.

Tak wice z jednej sffony brak wyksztatcenia i doswiadeze-
N handlowego, z drugiej domorodne zwyeczaje przy -sprzedazy
drzewa, kpiace z wszelkiej praktyki w handlu i przemysle drze-
Wnym calego swiata 1 z wymagan zwyczajnej gospodarnosei —
sasiadujace bardzo blisko z lekkomyslnodeia, skfadaja si¢ na to,
.*Ze nie wielu tylko lektura sprawozdan targowycb przym.e.éé rpw}e
1stotne korzysei, stajac sie. doradea i przewodnikiem — nie mowi¢
W wielkich operacjach handlowych — bo te rzadk? moga -by¢
zadaniem gospodarza leinego — ale przy sprzeda}zach Jego ro-
¢znych cie¢ i zapaséw. Jeszeze mniej korzysta¢ z nich moze yvla-
sciciel Jasu, zawierajacy kontrakt na wyrqb lasu na  czas dtuzszy,
.7 a to jus z samej natury takiego interesu, ktora wyk‘lucza-.
Wszelky fluktnacje cen na caly czas trwania kontraktu. To tez
taki wiasciciel lasu, sprzedajac drzewo, nie jest wstanie zdaé sobie
SPrawy z tego, czy istotnie bez skruputu przyjaé moze W kon -
trakeie warunek, ze zrzeka sie korzystania przystugujacego mu
14 podstawie cywilnej ustawy prawa uniewaznienia kontraktow
% tytutu pokrzywdzenia nad polowe wartosei, a to tem bardziej,,
lezeli przy sprzedazy tego rodzaju wykluczy! swobodng konku-
‘encje w drodze ofertowej i zawiera ugodg z wolnej reki, jak sig to
Najezedeie] dzieje. ) . ,
. Takie nie racjonalne sprzedaze begda sic naturalnie stawaé
1 1 nas czemraz rzadszemi, w miare niezaprzeczalnego wzmagania
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si¢ nalezytego gospodarczego poznania, w miar¢ podnoszenia sie
wartodei lasu z czemraz bardziej postepujacym rozwojem $Srodkéow
komunikacyjnych — gdyz takie dzierzawy lesne chyba tylko
w zapadlych lasach, pozbawionych mozZnosci jakiegokolwiek de-
tajlicznego odbytu lub wymagajacych nadzwyczajnych wkiadow
na budowe zakiadéow transportowych 1 przemystowych, moga byé
usprawiedliwione — ale, jak dlugo sa i beda w uzywaniu, po-
trzeba z niemi sie liczy¢ i wladcicielowi lasu nastreczyé jaka
taka moznosé do stawiania cen, zastosowanych wprawdzie do gru-
bej natury takich sprzedaZy ryczaltowych, ale odpowiadajacych
stosunkom miejscowym.

Pojedynczy wlasciciel lasu prawie nigdy nie ucieka sig¢ przy
sprzedazy do publicznej licytacji ani nie rozpisuje postepowania
ofertowego i targuje si¢ sam z wolnej reki ze znanymi sobie
kupcami lub z handlarzami, poleconymi mu przez drugich lub
nastreczonymi przez ajentow. Jezeli jednak przedstawimy sobie
cata okolice, lub czed¢ kraju, a wszedzie mniej wiece] ten sam
sposob sprzedazy si¢ praktykuje, tudziez fakt, ze badZz co badz
kupcy staraja sie to tu, to tam, onabywanie drzewa 1 nawzajem
sie ubiegaja, to wywnioskujemy, Ze przeciez w wielkich granicach,
w catoécl, 1stnieje wzajemna konkurencja, ktora w zasadzie dazy
do normalnego uksztattowania ceny.

Brakowi konkurencji w pojedynczym majatku i zupeine)
wskutek tego $lepocie przy stawianiu zadan przy sprzedazach
moznaby zatem przeciwstawi¢ ogélna konkurencje 1 skorzystal
7z niej, gdybyémy o wynikach sprzedazy zrebow, lasow czy za-
paséw podawali sobie wzajemnie wiadomosei, a to w celach na-
szych wlasnych, nie w interesie niby to znami $cisle zwigzanego,
a przeciez, w istocie rzeczy, tak sfera swych interesow jak i daz-
nodei, obcego nam $wiata handloweow zawodowych.

Tym ujéciem dla takich prawdziwie sasiedzkich informacji
powinien by¢ dziat ,wiadomoéei handlowych w naszym wspélnym
organie, w Sylwanie, a wartodé takich wlasnie notatek handlo-
wych bytaby bardzo znaczng i pozytek tychze dla wszystkich
jasno zrozumialy. Ze samo czasopismo zyskatoby przezto chgtnych
czytelnikéw w kolach wladcicieli laséw, dotychezas prawie zupet-
nie bezskutecznie zapraszanych do przystapienia do Towarkzystwa
lesnego, ze, przegladajac dzial handlowy, zawsze pefen interesu
i wymowny, bo najezulszej strony dotykajacy, rzucitby niejeden .
mimochodem wzrok i na iune karty, i ozywit z nich czysto znéw
gospodarcze, a lasom, jako lasom, przychylne uczucia — to, zdaniem
naszem, takze nie ulega watpliwosci.

Zadaja z roznych stron, azeby w Sylwanic pomieszczadé spra-
wozdania targowe i artykuly o poloZeniu handlowem. Ostatniemu
zadaniu czyni Sylwan od czasu do czasu zadoi¢. starajac sig ja-
sno i przystepnie przedstawié ogdlne stosunki w handlu drzewem,
o ile one dla zlem naszych moga mieé znaczenie i posluzyé do
zdania sobie w ogélnodci sprawy o panujacych tendencjach. Wy-
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starczaja pod tym wzgledem przeglady sezonowe, gdyz stosunki
handlu drzewnego w ogéle nie moga z natury rzeczy tak czestym
podlega¢ zmianom. jak w innych artykutach. Notatki targowe z powo-
dow wyZej obszernie wyjasnionych mata tylko posiadaja wartosd
w naszych stosunkach dla ezytelnikow Sylwana, prawie samych
lesnikow - gospodarzy 1 whascicieli laséw, to tez otwarcie prazy-
znajemy, ze rzadko i z pewna niechecia je przynosimy. Natomiast
z najwieksza gotowodcia pomieszezalibysmy wiadomoici o wszyst-
kich transakcjach krajowych w przekonaniu, ze oddatyby takie
notatki wielka usluge wszystkim naszym eztonkom.

Nicjeduokrotnie prosilismy panéw kierownikow znaczniejszych
lednictw o nadsytanie redakeji wiadomosei o zawartych nmowach,
ale prawie zawsze spotykamy sie z odmowa, albo uzyskiwaliémy
przyrzeczenia i obiecanki nigdy nie spelnione Prawdziwie nie
mozemy zrozumie¢ powodn, dlaczego ten lub 6w miatby rezultaty
swej sprzedaZy trzyma¢ w tajemnicy, chyba jest sam gleboko
przekonany. ze sprzedal po cenach $miesznie niskich 1 wstydzi
sie podawaé wlasny niezdarno$é do wiadomosei publicznej, chociaz
1 wtedy mialby obywatelska zastuge, przestrzegajac taka z wyz-
szych pobudek odbyta spowiedzia innych od popaduiecia w takie
same bledy. A moze to takze znamienny objaw charaktern, eczy
stabostki spotecznej, bo czyz kto powie kiedy otwarcie, po wiele
sprzedat korzec pszenicy lub za jaka cene dobil kupna konia na
Jarmarku.

Gdy tak ciagle dalej postepowad bedziemy, to w istocie za-
niedbamy wazny dziat w naszem gospodarstwie ku wlasnej sz'ko-
dzie i, jak dotad, na pocieche spekulantéw, ciagnacych lichwiar-
skie zyski z naszego zasklepienia sie w sobie. Czyz nie dowiadu-
jemy sie nieraz, ze dwdéch sasiadow o miedze sprzedalo temu sa-
memn kapcowi sosnv, lub deby, na takiej samej glebie .wyros%’e:
W tem samem polozeniu, 1 takich samych rozmiarow i jakosci
drewna, po cenach o 100°/, sie rézniacych — czyz tego rodzaju
rozboje dziaé by sie mogly, gdyby ten, lub 6w podawat w Syl-
wanie, jakie w pewnej okolicy - powiecie — jezeli juz nie chee
wyraznie wymieni¢ majatku — osiagnieto ceny za pewne rodzaje
drzewa, za progi, gonty, dranice, degi, 1 t. d. za meter szescienny,
¢zy pien cady, podawszy przytem przecigtne wymiary 1 wiek
drzewa, lub nawet za morg lasu tego a tego rod7jaJu' drzewa,
wieku i zapasu? Mogac w Sylwanie znalesé _wsk:dzowkl ze swej
olcolicy luh sasiednie], bedzie wiaseiciel lasu wiedziat, ¢zy Kupiec
rzetelng stawia mu oferte i targ swoéj z nim oprze na realnych
Podstawach, a to tem pewniej. im bardziej szczegol.mjve 'bylyby
owe do Sylwana nadsyfane wiadomosci, im dokfadnie) oplsqnol{y
brzy uskutecznionych sprzedazach, opréez cen towarowych, takie
stosunki miejscowe, jak oddalenie od koleji lub wody, stan drog;,
tény robocizny i tatwosé dostania 1'0b0j;nlk&, kpncen_tracﬁ zapasu
1t p. okolicznodei. Z biegiem czasu wiadowmosel takie upowszech-

nityby sie i staly zwyczajem, tak samo prawie, jak podawanie -
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rezultatéw z polowan do Kowea, ktére, kto wie, czy nie jednemu nie

staly sig podnieta do zaprowadzenia racjonalnego gospodarstwa lowiec- -
kiego na obszarach, na ktérych padal zajac jedynak. Szlachetna na
niwie fowieckiej rywalizacja przemienitaby sie w naszej dziedzinie
na powszechng daznoié do pozyskania rzetelnej ceny za produkta
lesne, wptywajac niezawodnie na rentownosé gospodarstwa lednego, a
tem samem na jego podniesienie, na poprawe materjalnego poto-
Zenia wladcicieli lasow 1 lesnikéw - gospodarzy — i tak bedac
dZwignig postepu, doprowadzitaby i nas do ogélnego zastosowa-
nia  racjonalnych sposobéw  wyrébki i sprzedazy drzewa —
a wtedy juz i z ogolno europejskich notowan targowych umieli-
bysmy korzystac.

A zatem, towarzysze, podajcie reke redakeji w przedsiewzie-
ciu, dla ogolnego dobra i na pozytek naszego gospodarstwa les-
nego, starajac sie, azeby ,nasze wiasne wiadomosei handlowe*
zawsze byly: zapelnione.



