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Streszczenie

Celem przedstawianej pracy dyplomowej byto zbadanie oraz analiza przyczyn
braku adaptagji do soczewek progresywnych na przyktadach zaczerpnietych
z praktyki zaktadow optycznych. Jako metody badawcze zastosowano dwie
ankiety skierowane do pracownikow salonow optycznych. Rozpowszechniono
je za posrednictwem grupy branzowej na portalu Facebook oraz drogg mailo-
wq. Pierwszy z kwestionariuszy pozwolit na zebranie danych statystycznych
na temat czestosci wystepowania problemow z adaptacjq do okularow pro-
gresywnych oraz przyczyn tych trudnosci. Ostatecznie, po analizie odpowiedzi
i odrzuceniu kilkunastu z nich, sugerujqcych niskq wiarygodnosc, otrzymano
196 rzetelnych odpowiedzi, co daje satysfakcjonujqcq niepewnosc pomiaro-
wq 7%. Druga zas ankieta, ktora w swojej formie przypominata wywiad, do-
tyczyta konkretnych przypadkow problemow z adaptacjq do okularow progre-
sywnych. Zebrano dzieki niej opisy réznych metod rozwiqzywania ktopotow
z uzytkowaniem okularow progresywnych, ktdre sq stosowane podczas roz-
patrywania ,,gwarancji adaptacji” przez pracownikow salonow optycznych.
Uzyskane wyniki mogq przyczynic sie do doskonalenia kompetencji optykow.

Wstep

Soczewki progresywne s3 najmtodszym technologicznie oraz najbar-
dziej zaawansowanym konstrukcyjnie typem soczewek okularowych.
Sa to produkty recepturowe, czyli produkowane indywidualnie dla
danego klienta, na podstawie dodatkowych (wzgledem soczewek jed-
noogniskowych) pomiaréw, za ktérych prawidtowe wykonanie odpo-
wiedzialny jest optyk. O0d odpowiedniego doboru konstrukcji soczewki
wzgledem zadan wzrokowych oraz addycji prezbiopa zalezy jego szyb-
kos¢ przyzwyczajenia sig do okularéw progresywnych oraz komfort ich
uzytkowania. Niewtasciwe wybory konstrukcji soczewek lub niewyeli-
minowanie przez optykéw przeciwwskazan do stosowania okularéw
progresywnych spowodowaty rozprzestrzenienie sie wirdd prezbiopow
stereotypu, ze ,do okularéw progresywnych trudno sie przyzwyczaic”.
Wychodzac naprzeciw obawom klientow oraz optykéw podczas podej-
mowania decyzji o wyborze okularéw progresywnych, wiekszo$¢ pro-
ducentow soczewek okularowych oferuje tzw. ,gwarancje adaptacji”.

Abstract

The purpose of this thesis was to investigate and analyze the reasons for
the lack of adaptation to progressive lenses on examples taken from the
optical practices. As a research method, there were used two surveys ad-
dressed to the employees of the optical showrooms. They were distributed
through the trade group on Facebook and by e-mails. The first one of the
questionnaires allowed for collecting statistics on the incidence of prob-
lems with adaptation to progressive glasses and the probable causes of
these difficulties. Ultimately, after analyzing the responses and rejecting
a dozen of them because of the low credibility, this survey received 196
reliable responses, which gives a satisfactory measurement uncertainty of
7%. The second questionnaire, which in its form was reminiscent of the
interview, concerned specific cases of problems with adaptation to progres-
sive glasses. It has collected descriptions of the different methods for solv-
ing the problems with progressive glasses during “adaptation guarantee”
time by the staff of the optical showrooms. The results obtained can con-
tribute to the improvement of the opticians’ competences.

Badania ankietowe

Wyniki ankiety ogélnej

Podczas doboru soczewek progresywnych bardzo wazne jest indywidu-
alne podejscie do klienta, dobre zaznajomienie sie z jego potrzebami
wzrokowymi oraz skonfrontowanie ich z recepta. Trudno znalez¢ dwie
osoby o identycznej wadzie wzroku, historii korekcji okularowej, syl-
wetce, ruchach, temperamencie, zawodzie i hobby oraz o podobnych
zasobach finansowych. Wszystkie te czynniki powinny by¢ brane pod
uwage przy wyborze rodzaju soczewek progresywnych. Dlatego wiec
przed rozpoczeciem moich badan podejrzewatam, ze klienci salonéw
optycznych, ktérzy napotykaja problemy z przyzwyczajeniem sie do
okularéw progresywnych, moga skarzy¢ sie na bardzo wiele rozmaitych
negatywnych odczu¢ towarzyszacych im podczas procesu adaptagji.
W zwiazku z tym pierwsze pytanie w moim kwestionariuszu miato na
celu uporzadkowanie negatywnych odczu¢ uzytkownikéw okularéw
progresywnych, wedtug czestosci ich wystepowania.
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\ Ankietowanych poprositam o wybér maksimum trzech opcji spo-

$réd tych zasugerowanych przeze mnie lub o dopisanie wtasnych
‘ spostrzezeri. Negatywnym symptomem zdarzajacym sie najczesciej
‘ podczas procesu adaptacji do okularéw progresywnych okazato sie
JWwrazenie ptywania obrazu”, ktére wskazato az 55% ankietowa-
‘ nych. Co drugi respondent zwrdcit uwage na czeste wystepowanie
ktopotliwej ,wymuszonej zmiany pozycji gtowy (w gére / w d6t), aby
‘ widzie¢ ostro na pozadana odlegtos¢”. Prawie potowa, bo az 47%
pytanych najczesciej miewa stycznosé z niezadowoleniem uzytkow-
‘ nikéw okularéw progresywnych odnosnie szerokosci pola widzenia
| do blizy. Co trzeci ankietowany wskazat czeste wystepowanie trud-
nosci podczas uzytkowania strefy posredniej - do komputera, takie
‘ jak: zbyt waskie pole widzenia, trudnosci z odnalezieniem punktéw

‘ wiedzi byty wybierane jedynie przez pojedyncze osoby, wiec nie

soczewki stuzacych do obserwacji ekranu komputera lub tez znie-
ksztatcenia obrazu przy brzegach wyswietlacza. Pozostate odpo-

mozna uznaé, ze wystepuja bardzo czesto. Jedna osoba podzielita
\ sie swoim doswiadczeniem, ze problemy z przyzwyczajeniem sie do
okularéw moze powodowaé niewygodna oprawka. Inny zas badany
‘ zwrécit uwage na mozliwo$¢ niezrozumienia przez klientéw istoty
‘ dziatania soczewek progresywnych, co spowodowato zirytowanie
i psychiczna niecheé podczas procesu przyzwyczajania sie.
\ W kolejnym podpunkcie ankiety postanowitam zapyta¢ o do-
$wiadczenia pracownikéw salonéw optycznych zwiazane z przyczy-
‘ nami probleméw podczas adaptacji klientéw do okularéw progre-
‘ sywnych (wykres 1).

Ogolnie rzecz ujmujac,
\ powodem braku adaptacji jest zazwycza,j...

M Nie da sie jednoznacznie stwierdzi¢

do zadan wzrokowych klienta
= Niepoprawne pomiary lub montaz
Blednie zbadana wada refrakcji
M Przeciwskazania indywidualne
“Inne

‘ Wykres 1

\ Zdecydowana wigekszos¢ respondentéw, bo 36% z nich przyzna-
to, ze nie potrafi poda¢ jednego, najczestszego powodu braku
‘ adaptacji do okularéw progresywnych. Az 23% ankietowanych
‘ ze $miatoscia zaznaczyto odpowiedz, ze problemy z adaptacja do
okularéw progresywnych sa nastepstwem nieodpowiedniego do-
. boru rodzaju soczewki do potrzeb wzrokowych klienta. Niemal co
siédmy pytany (15% respondentéw) odpowiedziat, ze niemoznos¢
‘ zaadaptowania sie do okularéw progresywnych jest najczesciej
‘ skutkiem btedéw w pomiarach lub w montazu. Tylko 10% pra-
cownikéw salonéw optycznych wskazato nieprawidtowo zbadana
- wade wzroku, a 5% z nich - przeciwwskazania indywidualne (takie
jak zez, duza r6znowzrocznos$¢, problemy z btednikiem, choroby
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m Nieodpowiednia konstrukcja soczewki

psychiczne) jako najczestsze powody braku adaptacji do okularéw
progresywnych. Jako ,inne” zaproponowane zostaty odmienne
przyczyny, takie jak:

* nieodpowiednia dtugos¢ kanatu progresji (ktéra to odpowiedz
moze by¢ réwnoznaczna z nieodpowiednim dopasowaniem ro-
dzaju soczewki do zadar wzrokowych klienta);

* mata, niekorygowana wcze$niej wada wzroku do dali;

* dynamiczny tryb zycia klienta, ktéry podczas pracy wzrokowej
przyzwyczajony jest do szybkich ruchéw gtowa w r6znych kie-
runkach;

* fatszywe wyobrazenie odnosnie sposobu uzytkowania okula-
réw progresywnych lub zbyt wysokie wymagania;

* negatywne nastawienie klienta po dokonaniu zakupu okularéw
progresywnych, wywotane przez reakcje jego znajomych, roz-
powszechniajacych pogtoske, ze do okularéw progresywnych
nie da sie przyzwyczai¢;

* brak checi oraz motywacji do przyzwyczajenia sie do okularéw
progresywnych.

Jedna osoba wskazata ,krétkowzrocznos¢” jako powdéd braku
adaptacji do okularéw progresywnych. Osoba ta miata prawdopo-
dobnie na mysli brak potrzeby krétkowzrocznego klienta do uzywa-
nia okularéw do blizy. Takiemu uzytkownikowi wygodniej jest np.
czytac ksiazke bez okularéw niz postugiwac sie wéwczas okularami
progresywnymi o wezszych polach widzenia.

W dalszej czesci ankiety postanowitam zaznajomic sie z prefe-
rencjami pracownikéw salonéw optycznych odnosnie wyboru Zré-
dta proponowanych przez nich klientom soczewek progresywnych
(wykres 2).

Z iloma producentami soczewek progresywnych
aktywnie Panstwo wspétpracuja?

HZ dwoma

M Z trzema

W Z wytgcznie jednym
Z czterema

W Z wiecej niz piecioma

Wlinne

Wykres 2

Z odpowiedzi ankietowanych wynikto, Ze najwiecej salondéw
optycznych, bo az 34%, aktywnie wspétpracuje oraz rekomendu-
je soczewki progresywne dwéch producentéw, a co czwarty salon
optyczny ma w swojej ofercie soczewki progresywne trzech pro-
ducentéw. Jedynie 16% salonéw optycznych ufa tylko jednemu
producentowi soczewek progresywnych. Taki wybor jest czesto
nastepstwem zainwestowania przez firme w specjalistyczny sprzet
pomiarowy (tzw. system wideocentracji) wyprodukowany przez da-
nego producenta i stuzacy do wykonywania pomiaréw na potrzeby



zamoéwienia soczewek progresywnych wytacznie tej jednej firmy. Na
katalogach soczewek progresywnych, dostarczonych przez czterech
Llub wiecej producentéw, aktywnie bazuje 21% salonéw optycznych.
Najmniej ankietowanych (3%) udzielito odpowiedzi ,inne”, infor-
mujac, ze w zaleznosci od potrzeb klienta maja mozliwos¢ zamé-

wienia soczewek z dowolnej firmy na rynku, nie ograniczajac sie do
produktéw jedynie kilku producentéw. Tego typu salony optyczne
beda atrakcyjne dla klientéw tylko wéwczas, jesli ich personel be-
dzie odpowiednio kompetentny i dobrze rozeznany w jakosci oraz
w funkcjach soczewek progresywnych réznych dostawcéw. Wéwczas
jest szansa na to, by z ogromna precyzja dokona¢ optymalnegoiin-
dywidualnego wzgledem klienta wyboru rodzaju soczewki progre-
sywnej.

Kolejne pytania otwarte dotyczyty liczby okularéw progresyw-
nych wykonanych w salonie optycznym respondenta przez okres
ostatniego roku oraz liczby klientéw, ktérzy w ciggu ostatniego
roku zaméwili okulary progresywne, a nastepnie w okresie ada-
ptacji odwiedzili salon optyczny, zgtaszajac jakiekolwiek trudno-
$ci z przyzwyczajeniem sie do okularéw. Na podstawie tych dwéch
danych obliczytam, ze $rednio 93% klientéw nie zgtasza zadnych
probleméw, a jedynie 7% klientéw odczuwa jakiekolwiek, nawet
najmniejsze ktopoty z adaptacja do okularéw progresywnych, in-
formujac o tym optyka. Z obliczen odsetka klientéw, ktérzy bez-
wzglednie nie mogli przyzwyczaié sie do okularéw progresywnych,
czego nastepstwem byto rozpatrywanie gwarancji adaptacji, wy-
nikto, ze sytuacja taka dotyczy tylko 2,5% uzytkownikéw. Fakt ten
obala stereotyp, ze ,do okularéw progresywnych trudno sie przy-
zwyczai¢”. Odpowiedzi ankietowanych na poprzednie pytania byty
bardzo zréznicowane. W niektdrych salonach optycznych odsetek
zrealizowanych gwarancji adaptacji jest wiekszy, w skrajnych
przypadkach nawet rzedu 10-15%, a réwnoczesnie istnieje takze
duza grupa salonéw optycznych, ktére w ogéle nie doswiadczaja
takich sytuacji.

Ostatnie pytanie w pierwszej ankiecie statystycznej dotyczyto
skutkéw realizacji gwarancji adaptacji. Zapytatam ankietowanych
o liczbe klientéw, ktérzy po odbyciu w przeciagu ubiegtego roku
adaptacji do okularéw progresywnych pomyslnie korzystaja z so-
czewek progresywnych o nowych parametrach, a takze o liczbe
0s6b, ktére zdecydowaty sie na zamiane soczewek progresywnych
na korekcje jedno- lub dwuogniskowa (wykres 3).

Stosunek liczby klientéw, ktorzy przeszli pomys$inie warunki
gwarancji adaptacji, w wyniku ktérej z powodzeniem korzystaja z:

mnowych soczewek progresywnych

mz dwéch par soczewek jednoogniskowych
lub soczewek dwuogniskowych

Wykres 3

Wedtug mojej ankiety wiekszo$¢ os6b (61%), mimo wczesniejsze-
go odczuwania probleméw w zwiazku z nieprawidtowo dobranymi
soczewkami progresywnymi, po odnalezieniu przyczyny braku ada-
ptacji tych soczewek zdecydowata sie na ich wymiane na soczewki
progresywne o nowych parametrach. Podczas uzytkowania nowych
soczewek klienci ci nie odczuli juz zadnych probleméw z adaptacja
i soczewki progresywne byty dla nich komfortowe. Druga odpo-
wiedZ na powyzsze pytanie wskazato 39% ankietowanych. Grupa ta
w Swietle wszystkich klientéw, ktérzy wykonali u moich ankietowa-
nych (w przeciagu ostatniego roku) okulary progresywne, stanowi
jedynie 0,8%.

Wyniki ankiety szczegotowej

Za pomoca ankiety szczegdtowej zebratam 25 wypowiedzi opi-
sujacych przypadki poszczegélnych klientéw odczuwajacych
ktopoty podczas adaptacji do okularéw progresywnych. Prze-
prowadzitam takze z trzema optykami wywiady, ktére zawieraty
podobne pytania jak wspomniana ankieta. W tym akapicie przy-
tocze niektére opisy najbardziej typowych oraz najbardziej inte-
resujacych sytuacji.

Typowe przypadki problemow z adaptacjq do okularow pro-
gresywnych

Klient numer 1 to pracownik biurowy uzytkujacy dotychczas
dwie pary okularéw jednoogniskowych: do dali i do blizy, przez
ktére widziat ostro. Zaméwit on wiec dobrej jakosci okulary pro-
gresywne wiodacego producenta o identycznych mocach wzgle-
dem jego okularéw jednoogniskowych. Centracja oraz montaz so-
czewek przebiegty bez probleméw, soczewki zostaty oszlifowane
z doktadnym uwzglednieniem rozstawu Zrenic klienta. Podczas
procesu adaptacji soczewek progresywnych klient nr 1 napotkat
jednak trudnosci podczas patrzenia przez nowe okulary na odle-
gtosci bliskie oraz posrednie. Nie mdgt sobie poradzi¢ szczegdlnie
w pracy, gdy odczuwat trudnosci z odnalezieniem mocy ,do kom-
putera”. Ktopoty sprawiato mu takze waskie pole widzenia oraz
brak odpowiedniej ostrosci przy patrzeniu na odlegtosci bliskie.
Klient rozumiat dziatanie okularéw progresywnych, lecz nie mégt
nauczy¢ sie ich uzywania w praktyce. Podczas spotkania majace-
go na celu ustalenie przyczyny braku adaptacji do soczewek pro-
gresywnych nie znaleziono zadnego technicznego powodu tychze
probleméw. Ustalono, ze dany klient jest osoba o zywiotowym
temperamencie, co uniemozliwia mu komfortowe korzystanie
z okularéw progresywnych. W ramach gwarancji adaptacji proble-
matyczne okulary progresywne zostaty wymienione na dwie pary
wysokiej klasy soczewek jednoogniskowych, ktére usatysfakcjo-
nowaty klienta.

Klient numer 2 to emeryt uzytkujacy $redniej klasy soczewki
progresywne. Postanowit on wykona¢ badanie refrakcji i zamowié
nowe okulary. Korekcja wzroku w poprzednich okularach wyno-
sita OPL: +0,75 DS, add. = 1,50 DS, a badanie refrakcji przed wy-
konaniem nowych okularéw wykazato wzrost dalekowzrocznosci
0 +0,50 DS. Klient zaméwit wiec soczewki progresywne renomo-
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wanego producenta (o wyzszym zaawansowaniu technologicznym
wzgledem poprzednio uzytkowanych soczewek progresywnych)
o mocach: OPL: +1,25 DS, add. = 1,50 DS. Pomiar rozstawu Zrenic

oraz pozostate pomiary zostaty wykonane za pomoca systemu wi-
deocentracji o wysokiej precyzji. Soczewki zostaty wycentrowane
oraz oszlifowane prawidtowo. Odczuciem klienta, uniemozliwia-
jacym mu zaadaptowanie sie do nowych soczewek progresywnych,
byt ogdlny brak ostrosci widzenia na wszystkie odlegtosci oraz
uczucie ptywania obrazu. Wspominat on takze o pojawiajacym sie
efekcie dwojenia obrazu, co byto nieuzasadnione i wzbudzito brak
zaufania do klienta ze strony optyka. W ramach gwarancji ada-
ptacji zostata sprawdzona poprawno$¢ wycentrowania soczewek
oraz powtérnie zbadano klienta numer 2 pod katem jego refrak-
cji. W ramach gwarancji adaptacji na zyczenie klienta zmieniono
moce korekcyjne soczewek — na te, do ktérych byt przyzwycza-
jony, noszac swoje stare okulary progresywne. Zrezygnowano
wiec z petnej korekcji dalekowzrocznosci, co spowodowato takze
zmniejszenie mocy do blizy. Mimo starszego wieku klient miat
najprawdopodobniej jeszcze wystarczajacy zapas amplitudy ako-
modacji lub nie oczekiwat od nowych soczewek uzyskania bardzo
wysokiej ostrosci widzenia.

Klient numer 3 to gospodyni domowa, uzytkujaca od 20 lat oku-
lary jednoogniskowe do dali oraz od kilku lat okulary jednoogni-
skowe do blizy. Zgtosita sie ona do salonu optycznego, aby zamé-
wic okulary progresywne. Ze wzgledu na mate zasoby finansowe
mogta sobie pozwoli¢ na wybér soczewek progresywnych $redniej
klasy, producenta o niskiej renomie na rynku optycznym. Moce
soczewek progresywnych dobrano prawidtowo podczas badania
refrakcji. Soczewki zostaty wycentrowane i oszlifowane zgodnie
z poprawnie oznaczonym rozstawem Zrenic i odpowiednig wyso-
koscia montazu. Dolegliwosciami utrudniajacymi klientce przy-
zwyczajenie sie do soczewek progresywnych byty zbyt waskie pola
widzenia podczas obserwacji blizy oraz strefy posredniej. Sa to
typowe odczucia wystepujace podczas uzytkowania soczewek
o0 zbyt niskim zaawansowaniu technologicznym wzgledem wady
wzroku i addycji uzytkownika. Po dtuzszym noszeniu nowych oku-
laréw klientka zwrécita takze uwage na brak wygody spowodowa-
ny przez oprawke okularowa, ktéra zsuwata sie z nosa. Konieczna
byta zmiana oprawy okularowej na inna. Nowe soczewki progre-
sywne zaméwione w ramach gwarancji adaptacji byty identyczne
pod wzgledem konstrukcji oraz mocy, jak soczewki sprawiajace
ktopoty. Nie znaleziono innej przyczyny probleméw z adaptacja
oprécz niewygodnej oprawki, ktéra zsuwajac sie z nosa zmieniata
parametry optyczne prawidtowo dobranych soczewek progresyw-
nych.

Klient numer 4 to starczowzroczny listonosz, ktory przybyt ze
swoja recepta wydana przez okuliste do salonu optycznego, aby
wykonac pierwsze w zyciu okulary progresywne. Wczes$niej do
czytania uzywat okularéw z apteki o mocy réwnej OPL: +2,00 DS.
Badanie wykazato +1,00 DS dalekowzrocznosci, -0,50 DC astyg-
matyzmu oraz add. = 2,00 DS. Pomiar centracji soczewek oraz ich
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montaz zostat wykonany poprawnie. Niestety, podczas procesu
adaptacji listonosz nie odczuwat komfortu w uzytkowaniu oku-
laréw progresywnych, poniewaz widziat przez nie niewyraznie do
dali. Gdy zakomunikowat optykowi problem, wéwczas ponowiono
badanie refrakcji, ktére wykazato, ze klient zostat przekorygo-
wany i w rzeczywistosci lepiej sie czuje w okularach stabszych,
o mocach +0,50 DS/-0,50 DC, add. = 2,00 DS. Zaméwiono wiec
nowy komplet soczewek, o zmienionych mocach, do ktérych klient
przyzwyczait sie bez problemu. Klient numer 4 zaadaptowat takze
bez trudnosci niekorygowana wczesniej moc astygmatyczna.

Klient numer 5 to pielegniarka uzytkujaca dotad okulary dwu-
ogniskowe o mocach OPL: +1,00 DS, add.=1,75 DS, ktdra postano-
wita zaméwi¢ okulary progresywne. W swoich okularach dwuogni-
skowych widziata bardzo dobrze zaréwno do dali, jak i do blizy,
wiec badanie refrakcji nie wprowadzito zadnych zmian w korekgji
wzroku klientki. Zaméwiono soczewki progresywne konwencjo-
nalne zaufanego producenta. Dolegliwo$ciami pani, ktére odczu-
ta podczas adaptacji do tych okularéw, byty: wymuszona zmiana
pozycji gtowy, aby widzie¢ ostro na pozadana odlegtosé, nieostre
widzenie blizy, a nawet b6l podczas patrzenia przez dolna czesé
soczewki. Soczewki zostaty wycentrowane oraz oszlifowane zgod-
nie z rozstawem Zrenic klientki. Wnikliwy wywiad ujawniajacy,
ze klientka jest mitosniczka robdtek recznych, ktérym poswieca
duzo czasu wolnego, pozwolit na okreslenie przyczyny braku ada-
ptacji do okularéw - konstrukcja soczewek progresywnych miata
zbyt dtugi kanat progresji wzgledem zadan wzrokowych klientki.
Zaméwiono wiec nowe soczewki progresywne o skréconej dtugo-
$ci kanatu progresji, co zlikwidowato wszelkie ktopoty zwiazane
z uzytkowaniem okularéw progresywnych.

Klient numer 6 to lekarz, ktérego praca wzrokowa obejmuje
zaréwno obszar dali, blizy, jak i odlegtos¢ do komputera. Uzywat
on juz okularéw progresywnych o mocach OPL: 0,00 DS, add. =
1,50 DS. Jego wada wzroku od tamtej pory sie nie zmienita (co
potwierdzito badanie refrakcji), wiec zaproponowano mu kon-
wencjonalne soczewki progresywne $Sredniej klasy, podobne do
tych, ktére dotad nosit, lecz wyprodukowane przez bardziej reno-
mowana firme. Pomiary i montaz przebiegty poprawnie. Podczas
procesu adaptacji klient w nowych okularach czut sie zdecydowa-
nie gorzej niz w poprzednio uzytkowanych. Po prostu nie widziat
w nich ostro na wszystkie odlegtosci. Ponowiono badanie refrak-
¢ji, lecz nie wykazato ono zadnych zmian. Szukajac przyczyny
braku adaptacji manipulowano takze katem pantoskopowym oraz
odlegtoscig wierzchotkowa, ale zmiany tych parametréw nie wpty-
waty na poprawe w ostrosci widzenia przez dane okulary. Dopiero
nagrzanie oprawy (ktéra wykonana byta z tworzywa) na mostku
i zmniejszenie krzywizny frontu poprawito wtasciwosci optyczne
okularéw. 0d tej chwili klient numer 6 mégt z komfortem uzytko-
wac nowe okulary progresywne.

W kolejnym numerze ,Optyki” 6/2017 przedstawie kolejne przy-
padki oraz wnioski z przeprowadzonych ankiet.
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