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Leasing jest szczególn¹ form¹ finansowania inwesty-
cji. Umo¿liwia podmiotom gospodarczym wejœcie
w krótkim czasie w posiadanie gotowych dóbr inwe-
stycyjnych: maszyn, urz¹dzeñ, œrodków transportu,
obiektów, gruntów, a nawet przedsiêbiorstw i zak³a-
dów w ca³oœci lub ich czêœci, bez koniecznoœci ich
zakupu. Leasing jest jednym ze sposobów nabycia
ruchomych i nieruchomych sk³adników maj¹tku trwa-
³ego, potrzebnych do zrealizowania pomys³u na roz-
wój firmy, jeœli nie dysponuje siê aktualnie wolnymi
œrodkami finansowymi lub nie posiada wystarczaj¹-
cych zasobów finansowych. Jest to równie¿ jedna
z metod prywatyzacji maj¹tku, transferu w³asnoœci
i przep³ywu kapita³u.

Ogromne zapotrzebowanie na coraz dro¿sze wyposa¿enie
w ró¿nych dziedzinach gospodarczych tworzy³o i tworzy
wrêcz idealne warunki gwa³townego rozwoju leasingu na
œwiecie. Przedmiotami leasingu, w krajach w których funk-
cjonuje on ju¿ od jakiegoœ czasu, s¹ wszystkie cywilne sa-
moloty w liniach lotniczych, tysi¹ce lokomotyw i wagonów
zarówno pasa¿erskich, jak i towarowych, tysi¹ce autobusów
komunikacji dalekobie¿nej i miejskiej, miliony samochodów
osobowych, wyposa¿enie przemys³owe. Mo¿na powiedzieæ,
¿e s¹ nimi ca³e instalacje przemys³owe, we wszystkich ga-
³êziach przemys³u, lub ca³e zak³ady, centrale telefoniczne
miêdzymiastowe, miejskie, firmowe oraz setki tysiêcy auto-
matów telefonicznych, setki tysiêcy bankomatów, statki to-
warowe i pasa¿erskie, ogromne iloœci sprzêtu komputerowe-
go (firma leasingowa nale¿¹ca do koncernu IBM leasinguje
ponad 90% ca³ej produkcji IBM), kopiarki, centra kopiuj¹ce,
wreszcie hotele, biurowce, magazyny handlowe, kompletne
szpitale lub wyposa¿enie sal operacyjnych i innej aparatury
medycznej itd.

Ze wzglêdu na postêpuj¹cy proces globalizacji gospo-
darki i perspektywê wejœcia Polski do Unii Europejskiej, po-
wsta³a koniecznoœæ wykorzystania wszystkich mo¿liwoœci do
osi¹gniêcia wzrostu inwestycji, zatrudnienia, potencja³u go-

spodarczego Polski – konkurencyjnoœci polskich firm na rynku
miêdzynarodowym.

Narzêdziem proinwestycyjnym, pozostaj¹cym w gestii
rz¹du, które ju¿ szeroko zosta³o wykorzystane na ca³ym œwie-
cie dla rozwoju gospodarczego jest leasing. Polski rz¹d, pol-
skie przedsiêbiorstwa mog¹ równie¿ z niego skorzystaæ,
konieczna jest jego jasna, precyzyjna regulacja w prawie
gospodarczym. W artykule omówiono regulacjê tego zjawiska
w polskim prawie gospodarczym i jego znaczenie w odbu-
dowie przestarza³ego maj¹tku polskich firm transportowych.

Istota leasingu
Leasing jest szczególn¹ form¹ finansowania inwestycji po-
zwalaj¹c¹ podmiotom gospodarczym na rozszerzenie ich
potencja³u produkcyjnego lub us³ugowego bez koniecznoœci
anga¿owania znacznych œrodków w³asnych. W szerokim
znaczeniu leasing obejmuje transakcje poleg¹jace na odda-
niu przez jedn¹ stronê (leasingodawcê) drugiej stronie
(leasingobiorcy) rzeczy do odp³atnego korzystania. Leasing
w w¹skim znaczeniu – to leasing finansowy (o czym w dal-
szej czêœci artyku³u).

Leasing opiera siê na konstrukcji odp³atnego u¿ywania
przez leasingobiorcê rzeczy, nie bêd¹cej jego w³asnoœci¹.
Przez fakt, ¿e rzecz przez ca³y czas trwania umowy leasin-
gu pozostaje w³asnoœci¹ leasingodawcy, zabezpieczone s¹
jego interesy. Leasingobiorca natomiast, p³ac¹c op³aty leasin-
gowe i nie dokonuj¹c zakupu u¿ywanej rzeczy, wykorzystu-
je tê rzecz do swoich celów gospodarczych. Leasingodaw-
ca pobiera w zamian op³atê leasingow¹, najczêœciej tak
ustalon¹, ¿e w umówionym okresie leasingodawca otrzymuje
nie tylko zwrot kapita³u, ale tak¿e pokrycie jego kosztów oraz
zysk.

Korzystaj¹c z leasingu mo¿na unikn¹æ trudnoœci zwi¹za-
nych z tradycyjnymi formami finansowania inwestycji, tzn.
z po¿yczk¹ lub kredytem. Firmy leasingowe w miarê mo¿li-
woœci dostosowuj¹ zawierane umowy do sytuacji finanso-
wej klienta, zachowuj¹c jednak przynajmniej nastêpuj¹ce
zasady:
a) w³asnoœæ przedmiotu leasingu nale¿y zawsze do leasin-

godawcy, natomiast leasingobiorca wnosi op³atê roz³o¿o-
n¹ na umówione raty;

b) leasingodawca mo¿e odebraæ przedmiot leasingu w dro-
dze wypowiedzenia umowy tylko w szczególnych, okre-
œlonych w umowie przypadkach, kiedy klient nie wywi¹-
zuje siê z jej warunków;

c) czas trwania umowy jest oznaczony i w przybli¿eniu od-
powiada normatywnemu okresowi amortyzacji przedmiotu
leasingu, chocia¿ bywa tak¿e krótszy;

d) leasingobiorca nabywa uprawnienia wynikaj¹ce z umowy,
ale równie¿ bierze na siebie obowi¹zki okreœlone w umo-
wie;

e) czynsz wynikaj¹cy z umowy leasingu wyra¿ony jest za-
wsze w pieni¹dzu.
Niektóre umowy leasingu przewiduj¹ prawo leasingobior-

cy do zakupu rzeczy, odnowienia lub przed³u¿enia umowy.
Je¿eli w okresie trwania umowy leasingu w op³atach

leasingowych zawarta jest sp³ata ca³oœci lub czêœci warto-

Istota, rodzaje
i regulacja
prawna leasingu
– sposobu odbudowy
maj¹tku trwa³ego
przedsiêbiorstw
transportowych



2525252525

3 / 2001

œci rzeczy, istotnego znaczenia nabiera fakt, czy umowa
zosta³a zawarta z tzw. opcj¹ zakupu rzeczy przez leasingo-
biorcê po zakoñczeniu okresu trwania umowy. Opcja zaku-
pu – to z regu³y postanowienie w umowie, na mocy którego
leasingodawca zobowi¹zuje siê do zawarcia z leasingobior-
c¹ umowy sprzeda¿y rzeczy, bêd¹cej przedmiotem umowy
leasingu, w uzgodnionym terminie i po uzgodnionej cenie.
Leasingobiorca zaœ nabywa prawo do zawarcia takiej umo-
wy, nie zaci¹gaj¹c ¿adnego zobowi¹zania wobec leasingo-
dawcy.

W leasingu du¿e znaczenie maj¹ tak¿e ewentualne po-
stanowienia umowy o odnowieniu lub przed³u¿eniu leasin-
gu. W przypadku odnowienia leasingodawca zobowi¹zuje siê
z regu³y oddaæ leasingobiorcy do odp³atnego u¿ywania tê
sam¹ rzecz na zmienionych warunkach lub inn¹ rzecz na wa-
runkach pierwotnie uzgodnionych, zaœ jego dotychczasowe
zobowi¹zanie wygasa. Przy przed³u¿eniu umowy leasingu wy-
nikaj¹cy z niej stosunek zobowi¹zaniowy trwa, zachowuj¹c
tê sam¹ treœæ, jaka zosta³a okreœlona pierwotnie.

Zalety leasingu
Leasing ma szczególne znaczenie dla leasingobiorcy.
l Wp³ywa na zwiêkszenie p³ynnoœci jego œrodków obroto-
wych dziêki temu, ¿e inwestycje realizowane w leasingu s¹
w wiêkszoœci lub nawet prawie w pe³ni finansowane z ob-
cych œrodków. W ten sposób czêœæ kapita³u obrotowego fir-
my zostaje zwolniona i mo¿e byæ przeznaczona na inne cele.
l Transakcje leasingowe nie s¹ ujawniane w bilansie pod-
miotu jako zobowi¹zania, co ma pozytywny wp³yw na wskaŸ-
niki ekonomiczne (ROA, wysokoœæ obcego kapita³u w finan-
sowaniu), zdolnoœæ kredytow¹.
l Przedsiêbiorstwo uzyskuje przez leasing mo¿liwoœæ rozsze-
rzenia swej zdolnoœci produkcyjnej odpowiednio do potrzeb
rynkowych (obni¿enie kosztów, modernizacja produkcji), przy
jednoczesnym zachowaniu dotychczasowej struktury kapita-
³ów w³asnych.
l Leasing jest równie¿ jednym ze œrodków, dziêki którym
przedsiêbiorstwo mo¿e z du¿¹ dok³adnoœci¹ opracowywaæ
swoje inwestycyjne busines plany. Warunki prawne leasin-
gu s¹ bowiem wzglêdnie sta³e (wzglêdnoœæ tej sta³oœci za-
le¿y jednak od prawa gospodarczego, które mo¿e ingerowaæ
w umowy leasingu niezale¿nie od woli stron tych umów).
W aspekcie ekonomicznym sta³oœæ warunków leasingu (np.
zabezpieczenie przed inflacj¹) zale¿y od postanowieñ umowy.
l Pozwala on na dostosowanie siê do postêpu techniczne-
go i technologicznego. W przypadku moralnego zu¿ycia rze-
czy u¿ywanych w leasingu, ³atwiejsza mo¿e byæ ich wymiana
ni¿ w przypadku zakupu tych rzeczy.
l Umowy leasingu mog¹ byæ dostosowane do indywidual-
nych potrzeb i mo¿liwoœci finansowych leasingobiorcy. Po-
niewa¿ z za³o¿enia œrodki pozyskiwane na sp³atê przedmio-
tu leasingu powinny pochodziæ z jego zastosowania, istnieje
mo¿liwoœæ zaplanowania i dostosowania op³at do mo¿liwo-
œci przedsiêbiorstwa.
l Leasing mo¿e byæ równie¿ stosowany w przypadku przed-
miotów, które nie s¹ dostêpne na polskim rynku. Wiele firm
leasingowych ma bowiem w swojej ofercie zaopatrzenie

inwestora w œrodki pochodz¹ce z zagranicy, w asortymen-
cie wskazanym przez niego.

Rodzaje leasingu
W polityce gospodarczej, zw³aszcza w krajach wysoko roz-
winiêtych pod wzglêdem potencja³u kapita³owego, stosowa-
ne s¹ ró¿ne formy i rodzaje leasingu. W warunkach gospo-
darki polskiej, która dopiero zaczê³a tworzyæ podstawy
funkcjonowania wolnego rynku w sferze pieni¹dza, kapita-
³u, inwestycji, zaistnia³y dotychczas tylko niektóre formy i ro-
dzaje umów leasingowych.

Najczêœciej spotyka siê formê leasingu bezpoœredniego
i poœredniego oraz dwa rodzaje leasingu: leasing operacyj-
ny, zwany tak¿e bie¿¹cym, oraz leasing finansowy, zwany
tak¿e kapita³owym. Ponadto mo¿na wyodrêbniæ leasing
z uwagi na czas trwania umowy na: krótkoterminowy, œred-
nioterminowy i d³ugoterminowy, podobnie jak przy umowach
kredytowych i umowach dzier¿awy. Mo¿na te¿ stosowaæ
klasyfikacjê wed³ug kryterium przedmiotowego: np. leasing
dóbr inwestycyjnych lub dóbr konsumpcyjnych trwa³ego u¿yt-
ku, œrodków trwa³ych nowych lub u¿ywanych, nieruchomo-
œci lub rzeczy ruchomych, maszyn i urz¹dzeñ, œrodków trans-
portu itp. Warto jeszcze zwróciæ uwagê na leasing
prywatyzacyjny, jako formê przekazywania przedsiêbiorstw
pañstwowych lub ich czêœci spó³kom pracowniczym.

Leasing operacyjnyLeasing operacyjnyLeasing operacyjnyLeasing operacyjnyLeasing operacyjny
Leasing operacyjny wywo³any jest potrzeb¹ wykonania kon-
kretnego zadania lub zrobienia dochodowego interesu w sto-
sunkowo krótkim czasie, gdy firma nie dysponuje w³asnymi
œrodkami. W tej sytuacji mo¿e poszukaæ leasingodawcy
(w³aœciciela lub poœrednika) i pozyskaæ potrzebne rzeczy na
okreœlony czas na warunkach umowy leasingu operacyjnego.

Warto podkreœliæ, ¿e w Polsce w ostatnich latach roz-
win¹³ siê w³aœnie ten rodzaj leasingu przede wszystkim ze
wzglêdu na przepisy prawa podatkowego

Leasing operacyjny najbardziej jest podobny do klasycz-
nej umowy dzier¿awy. Przedmiot leasingu, po przekazaniu
jest u¿ywany przez leasingobiorcê w okreœlonym czasie, za
co leasingodawca otrzymuje czynsz, po czym przedmiot
wraca do w³aœciciela, chyba ¿e dojdzie do aktu kupna-sprze-
da¿y po umówionej cenie.

Czas trwania umowy leasingu operacyjnego bywa na
ogó³ doœæ krótki (krótszy od okresu gospodarczej u¿ywalno-
œci przedmiotu). Transakcje tego typu zawierane s¹ zazwyczaj
na okres do piêciu lat. Umowa mo¿e byæ wypowiedziana
przez leasingodawcê w terminie przewidzianym w umowie
lub mo¿e byæ rozwi¹zana za zgod¹ stron w ka¿dym czasie.
Przedmiotem leasingu operacyjnego s¹ zazwyczaj dobra,
które mog¹ byæ u¿ywane przez wielu kolejnych u¿ytkowni-
ków i których wartoœæ pocz¹tkowa jest wysoka.

Wszelkie koszty, zwi¹zane z u¿ywaniem rzeczy, ponosi
leasingobiorca. P³aci leasingodawcy umówiony czynsz z czê-
œciowym zwrotem kosztów jej zakupu. Na tym w³aœnie po-
lega zasadnicza ró¿nica miêdzy leasingiem operacyjnym
i dzier¿aw¹. W formie leasingu bezpoœredniego nie ma ju¿
tak wyraŸnej ró¿nicy w stosunku do dzier¿awy.
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Leasing finansowyLeasing finansowyLeasing finansowyLeasing finansowyLeasing finansowy
Istot¹ leasingu finansowego jest przekazanie danej rzeczy do
u¿ywania za wynagrodzeniem czynszowym i sp³ata
w ratach ceny zakupu tej rzeczy. Potem mo¿e nast¹piæ for-
malnoprawne przeniesienie w³asnoœci na leasingobiorcê.
Trzeba podkreœliæ, ¿e jest to tylko prawo nabycia rzeczy na
w³asnoœæ. Z tego prawa leasingobiorca mo¿e zrezygnowaæ,
zawiadamiaj¹c o tym z odpowiednim wyprzedzeniem leasin-
godawcê, który mo¿e sprzedaæ rzecz innemu nabywcy. To
zagadnienie powinno byæ unormowane w treœci umowy le-
asingu. Gdyby jednak w umowie nie by³o stosownej klau-
zuli, to przy leasingu finansowym leasingobiorca zachowuje
prawo pierwokupu danej rzeczy wed³ug aktualnej ceny po
odliczeniu amortyzacji.

Umowa leasingu finansowego jest zazwyczaj zawierana
na okresy d³u¿sze, niekiedy nawet na okres pe³nej amorty-
zacji œrodka trwa³ego. Zerwanie tej umowy nie jest ³atwe,
poci¹ga bowiem za sob¹ uci¹¿liwe rozliczenia i finansowe
konsekwencje. Dziêki temu równie¿ i wypowiedzenie umo-
wy staje siê utrudnione, chyba ¿e strona wypowiadaj¹ca
umowê pokryje wszelkie koszty, straty i utracone po¿ytki
drugiej strony.

Leasingobiorca ma obowi¹zek utrzymania u¿ywanej rze-
czy w nale¿ytej sprawnoœci eksploatacyjnej i funkcjonalnej.
Do niego nale¿¹ te¿ przewa¿nie ubezpieczenie, przegl¹dy,
naprawy, remonty i konserwacje rzeczy – jest to tzw. leasing
czysty. Istnieje równie¿ tzw. leasing pe³ny, kiedy wymienio-
ne obowi¹zki przejmuje leasingodawca. Leasing pe³ny wy-
stêpuje w polskiej rzeczywistoœci gospodarczej bardzo rzadko.

Czynsz w leasingu finansowym jest tak skalkulowany,
aby poza wynagrodzeniem dla leasingodawcy za us³ugê
podstawow¹ znalaz³a siê te¿ w nim wartoœæ zakupionej rze-
czy. Czasem czynsz leasingowy jest tylko cen¹ „us³ugi”,
natomiast inne nale¿noœci (raty, dodatkowe op³aty i koszty)
s¹ wyodrêbnione w osobnych punktach umowy. Czynsz i raty
s¹ ustalane w sta³ym lub zmiennym wymiarze (liniowo, pro-
gresywnie, degresywnie). Nale¿noœci s¹ p³atne przewa¿nie
co miesi¹c lub te¿ co kwarta³. Sp³aty ratalne stanowi¹ w ra-
chunku kalkulacyjnym leasingodawcy refundacjê finansowa-
nia zakupu inwestycyjnego wraz z kosztami obs³ugi zakupu
i leasingu.

Uregulowania prawne leasingu
Do leasingu maj¹ zastosowanie nastêpuj¹ce akty prawne:
l ustawa z dnia 27.09.1994 r. o rachunkowoœci,
l przepisy kodeksu cywilnego,
l ustawa z dnia 26.07.1991 r. o podatku dochodowym od

osób fizycznych,
l ustawa z dnia 15.02.1992 r. o podatku dochodowym od

osób fizycznych,
l ustawa z dnia 15.07.1992 r. o podatku dochodowym od

osób prawnych,
l ustawa z dnia 08.01.1993 r. o podatku od towarów i us³ug

oraz podatku akcyzowym,
l rozporz¹dzenie Ministra Finansów z dnia 06.04.1993 r.

o sposobie zaliczania przedmiotu umów najmu lub dzier-

¿awy rzeczy albo praw maj¹tkowych do sk³adników ma-
j¹tku stron tych umów.

Mimo, i¿ transakcje leasingu w polskim obrocie gospo-
darczym funkcjonuj¹ od koñca 1989 r., w prawie polskim
zarówno prywatnym, jak i publicznym brakowa³o osobnych
regulacji dotycz¹cych stricte problematyki leasingu. Dostêpne
by³y jedynie przepisy ogólne, nie obejmuj¹ce w pe³ni spe-
cyficznych aspektów leasingu. Sytuacjê utrudnia³ brak do-
œwiadczeñ.

W efekcie mnóstwo by³o i jest nieœcis³oœci lub b³êdnych
wyk³adni szczególnie w prawie publicznym. Sytuacjê popra-
wi¹ (taki jest ich cel) nowelizacje wymienionych aktów
prawnych

Leasing w kLeasing w kLeasing w kLeasing w kLeasing w kodeksie cywilnymodeksie cywilnymodeksie cywilnymodeksie cywilnymodeksie cywilnym
26 lipca 2000 r. Sejm RP uchwali³ Ustawê o zmianie usta-
wy – Kodeks cywilny i og³osi³ w Dzienniku Ustaw z 8 wrze-
œnia 2000 r. Akt ten zawiera, obowi¹zuj¹c¹ od 9 grudnia
2000 r., odrêbn¹ regulacjê leasingu jako umowy nazwanej.
Z punktu widzenia obowi¹zuj¹cego dotychczas kodeksu cy-
wilnego umowy leasingu zaliczane s¹ do tzw. umów niena-
zwanych i brakowa³o w nim przepisów odnosz¹cych siê do
leasingu. Takie podejœcie sprzyja³o kszta³towaniu dogodnych
warunków umów, ograniczonych wy³¹cznie przepisami ko-
deksu cywilnego w zakresie zobowi¹zañ.

W znowelizowanym kodeksie cywilnym, przepisy doty-
cz¹ce leasingu umieszczono w tytule XVII1 (art. 7091– 70918

k.c.).
Leasing zdefiniowano jako umowê, w ramach której fi-

nansuj¹cy zobowi¹zuje siê, w zakresie dzia³alnoœci swego
przedsiêbiorstwa, nabyæ rzecz od oznaczonego zbywcy na
warunkach okreœlonych w tej umowie i oddaæ tê rzecz ko-
rzystaj¹cemu do u¿ywania albo u¿ywania i pobierania po¿yt-
ków przez czas oznaczony, a korzystaj¹cy zobowi¹zuje siê
zap³aciæ finansuj¹cemu w uzgodnionych ratach wynagrodze-
nie pieniê¿ne, co najmniej równe cenie lub wynagrodzeniu
z tytu³u nabycia rzeczy przez finansuj¹cego (art. 7091 k.c.).

Oznacza to w praktyce, i¿ wystêpuj¹c¹ bardzo czêsto
w umowach leasingowych opcjê zakupu leasingowanego
œrodka trwa³ego po zakoñczeniu umowy nie bêdzie mo¿na
traktowaæ jako integralnej czêœci transakcji leasingowej.
Nawet jeœli korzystaj¹cy (leasingobiorca) nabêdzie po zakoñ-
czeniu umowy leasingowej przedmiot leasingu, to za bezza-
sadne bêdzie mo¿na uznaæ próby takiej interpretacji umowy
leasingu, które prowadzi³yby do stwierdzenia, ¿e zamiarem
stron transakcji leasingowej by³o nabycie rzeczy. Urzêdy skar-
bowe nie bêd¹ mog³y w niekorzystny dla podatników spo-
sób weryfikowaæ zasadnoœci zaliczania do kosztów uzyska-
nia przychodu wydatków zwi¹zanych z realizacj¹ umowy
leasingowej, uznaj¹c j¹ np. za umowê sprzeda¿y na raty.

Definicja leasingu obejmuje równie¿ jego zwrotn¹ odmia-
nê, w której finansuj¹cy nabywa rzecz od korzystaj¹cego,
aby oddaæ j¹ do u¿ytku.

Powszechnie u¿ywane terminy: leasingodawca i leasin-
gobiorca zast¹piono w przypisach kodeksowych odpowied-
nio terminami: finansuj¹cy i korzystaj¹cy.
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Zgodnie z art. 7093 k.c., je¿eli przedmiot leasingu nie
zostanie wydany korzystaj¹cemu (leasingobiorcy) w ustalo-
nym terminie na skutek okolicznoœci, za które ponosi odpo-
wiedzialnoœæ korzystaj¹cy, to nadal obowi¹zywaæ go bêd¹
terminy p³atnoœci, jakie okreœlone zosta³y w umowie leasin-
gowej.

Artyku³ 7094 k.c. potwierdza uprawnienia korzystaj¹ce-
go (leasingobiorcy) do otrzymania przedmiotu leasingu w ta-
kim stanie, w jakim naby³a go firma leasingowa, czyli
oddanie przedmiotu leasingu w stanie umo¿liwiaj¹cym u¿yt-
kowanie go w sposób przewidziany w umowie.

Kodeks cywilny potwierdza okreœlone przez praktykê
zasady korzystania z przedmiotu leasingu, jego konserwacji
i dokonywania w nim zmian (art. 7097–70912 k.c.): korzysta-
j¹cy (leasingobiorca) obowi¹zany jest utrzymywaæ rzecz
w nale¿ytym stanie, w szczególnoœci dokonywaæ jej konser-
wacji i napraw niezbêdnych do zachowania rzeczy w sta-
nie nie pogorszonym, z uwzglêdnieniem jej zu¿ycia wskutek
prawid³owego u¿ywania, oraz ponosiæ ciê¿ary zwi¹zane
z w³asnoœci¹ lub posiadaniem rzeczy. Korzystaj¹cy (leasingo-
biorca) powinien u¿ywaæ rzeczy i pobieraæ z niej po¿ytki
w sposób okreœlony w umowie leasingu, a gdy umowa tego
nie okreœla – w sposób odpowiadaj¹cy w³aœciwoœciom
i przeznaczeniu rzeczy.

Bez zgody firmy leasingowej korzystaj¹cy (leasingobior-
ca) nie mo¿e dokonywaæ zmian w przedmiocie leasingu,
chyba ¿e wynikaj¹ one z przeznaczenia rzeczy.

Bez zgody finansuj¹cego (leasingodacy) korzystaj¹cy (le-
asingobiorca) nie mo¿e oddaæ rzeczy do u¿ywania osobie
trzeciej.

Zgodnie z art. 7095 k.c., je¿eli po wydaniu korzystaj¹ce-
mu rzecz, bêd¹ca przedmiotem leasingu, zosta³a utracona
z powodu okolicznoœci, za które finansuj¹cy nie ponosi od-
powiedzialnoœci, umowa leasingu wygasa.

Artyku³ 7096 k.c. okreœla zasady ubezpieczenia przedmio-
tu leasingu. Obowi¹zek ubezpieczenia spoczywa przewa¿nie
na leasingobiorcy. Najkorzystniejsza dla leasingobiorcy jest
sytuacja, gdy firma leasingowa sama ubezpiecza przedmiot
umowy. Praktyka taka znacznie upraszcza procedurê zawar-
cia umowy leasingowej, ale firmy leasingowe mog¹ narzu-
caæ swoim klientom konkretne warunki ubezpieczenia bez
mo¿liwoœci skorzystania z preferencyjnych polis. Przed taki-
mi praktykami ma zabezpieczaæ korzystaj¹cego art. 7096 k.c.
stanowi¹cy, i¿ w przypadkach, gdy koszty ubezpieczenia
przedmiotu leasingu nie zostan¹ okreœlone w umowie, to
powinny one obejmowaæ sk³adkê z tytu³u ubezpieczenia na
ogólnie przyjêtych warunkach.

Artyku³ 70913 k.c. okreœla sposób wypowiedzenia umo-
wy leasingowej w przypadku opóŸnienia w zap³acie jednej
z rat leasingowych. Je¿eli korzystaj¹cy (leasingobiorca) bê-
dzie zwleka³ z zap³at¹ co najmniej jednej raty, to finansuj¹-
cy (leasingodawca) powinien wyznaczyæ korzystaj¹cemu
odpowiedni dodatkowy termin do zap³aty. Dopiero po bez-
skutecznym up³ywie tego dodatkowego terminu umowa le-
asingu bêdzie mog³a byæ wypowiedziana ze skutkiem natych-
miastowym. Przypomnijmy, ¿e dok³adne terminy, w których
powinny byæ wnoszone raty leasingowe, okreœla harmono-

gram sp³at stanowi¹cy jeden z podstawowych dokumentów
do³¹czanych do umowy leasingowej.

Umowa leasingowa zawsze przewiduje mo¿liwoœæ jej
wypowiedzenia przez finansuj¹cego (leasingodawcê). Mo¿e
to nast¹piæ m.in., gdy: korzystaj¹cy (leasingobiorca) opóŸ-
nia siê w p³atnoœciach rat leasingowych, istnieje niebezpie-
czeñstwo og³oszenia upad³oœci korzystaj¹cego (leasingobior-
cy) lub jego likwidacji, otwarte zostaje postêpowanie
uk³adowe. W razie wypowiedzenia przez finansuj¹cego umo-
wy leasingu na skutek okolicznoœci, za które odpowiedzial-
noœæ ponosi korzystaj¹cy, finansuj¹cy mo¿e ¿¹daæ od korzy-
staj¹cego (leasingobiorcy) natychmiastowego zap³acenia
wszystkich przewidzianych w umowie a nie zap³aconych rat,
pomniejszonych o korzyœci, jakie finansuj¹cy uzyska³ wsku-
tek ich zap³aty przed umówionym terminem i rozwi¹zania
umowy leasingu (art. 70915 k.c.).

Artyku³ 70916 k.c. reguluje sytuacjê, gdy strony posta-
nowi³y, i¿ po zakoñczeniu umowy korzystaj¹cy (leasingobior-
ca) nabêdzie przedmiot leasingu. Je¿eli w umowie przewi-
dziano tak¹ mo¿liwoœæ, to korzystaj¹cy bêdzie móg³ ¿¹daæ
przeniesienia w³asnoœci przedmiotu leasingu w terminie mie-
si¹ca od up³ywu terminu zakoñczenia umowy leasingowej.

Artyku³ 7098 reguluje problem odpowiedzialnoœci finan-
suj¹cego za wady rzeczy i uprawnienia korzystaj¹cego wzglê-
dem zbywcy, w sposób nastêpuj¹cy:

§1. Finansuj¹cy nie odpowiada wobec korzystaj¹cego za
wady rzeczy, chyba ¿e wady te powsta³y na skutek okolicz-
noœci, za które finansuj¹cy ponosi odpowiedzialnoœæ. Posta-
nowienia umowne mniej korzystne dla korzystaj¹cego s¹ nie-
wa¿ne.

§2. Z chwil¹ zawarcia przez finansuj¹cego umowy ze
zbywc¹ z mocy ustawy przechodz¹ na korzystaj¹cego upraw-
nienia z tytu³u wad rzeczy przys³uguj¹ce finansuj¹cemu
wzglêdem zbywcy, z wyj¹tkiem uprawnienia odst¹pienia
przez finansuj¹cego od umowy ze zbywc¹.

§3. Wykonanie przez korzystaj¹cego uprawnieñ okreœlo-
nych w § 2 nie wp³ywa na jego obowi¹zki wynikaj¹ce z umo-
wy leasingu, chyba ¿e finansuj¹cy odst¹pi od umowy ze
zbywc¹ z powodu wad rzeczy.

§4. Korzystaj¹cy mo¿e ¿¹daæ odst¹pienia przez finansu-
j¹cego od umowy ze zbywc¹ z powodu wad rzeczy, je¿eli
uprawnienie finansuj¹cego do odst¹pienia wynika z przepi-
sów prawa lub umowy ze zbywc¹. Bez zg³oszenia ¿¹dania
przez korzystaj¹cego finansuj¹cy nie mo¿e odst¹piæ od umo-
wy ze zbywc¹ z powodu wad rzeczy.

§5. W razie odst¹pienia przez finansuj¹cego od umowy
ze zbywc¹ z powodu wad rzeczy, umowa leasingu wygasa.
Finansuj¹cy mo¿e ¿¹daæ od korzystaj¹cego natychmiastowego
zap³acenia wszystkich przewidzianych w umowie a niezap³a-
conych rat, pomniejszonych o korzyœci, jakie finansuj¹cy uzy-
ska³ wskutek ich zap³aty przed umówionym terminem i wyga-
œniêcia umowy leasingu oraz umowy ze zbywc¹.

Reasumuj¹c mo¿na stwierdziæ, ¿e obowi¹zkiem finansu-
j¹cego jest:
l wydanie korzystaj¹cemu rzeczy w takim stanie, w jakim

znajdowa³a siê ona w chwili wydania finansuj¹cemu przez
zbywcê;



2828282828

3 / 2001

l wydanie korzystaj¹cemu razem z rzecz¹ odpisu umowy ze
zbywc¹ lub odpisów innych posiadanych dokumentów do-
tycz¹cych tej umowy, w szczególnoœci odpisu dokumen-
tu gwarancyjnego co do jakoœci rzeczy, otrzymanego od
zbywcy lub producenta.

Obowi¹zkiem korzystaj¹cego jest:
l utrzymywaæ rzecz w nale¿ytym stanie, w szczególnoœci

dokonywaæ jej konserwacji i napraw niezbêdnych do za-
chowania rzeczy w stanie niepogorszonym, z uwzglêdnie-
niem jej zu¿ycia wskutek prawid³owego u¿ywania, oraz po-
nosiæ ciê¿ary zwi¹zane z w³asnoœci¹ lub posiadaniem
rzeczy;

l korzystaj¹cy powinien niezw³ocznie zawiadomiæ finansuj¹-
cego o koniecznoœci dokonania istotnej naprawy rzeczy
i umo¿liwiæ finansuj¹cemu sprawdzenie rzeczy w tym za-
kresie;

l korzystaj¹cy obowi¹zany jest ponosiæ koszty ubezpiecze-
nia rzeczy od jej utraty w czasie trwania leasingu;

l korzystaj¹cy powinien u¿ywaæ rzeczy i pobieraæ jej po¿yt-
ki w sposób okreœlony w umowie leasingu, a gdy umo-
wa tego nie okreœla – w sposób odpowiadaj¹cy w³aœci-
woœciom i przeznaczeniu rzeczy;

l bez zgody finansuj¹cego korzystaj¹cy nie mo¿e czyniæ
w rzeczy zmian, chyba ¿e wynikaj¹ one z przeznaczenia
rzeczy;

l korzystaj¹cy obowi¹zany jest p³aciæ raty w terminach
umówionych, nawet w sytuacji gdy rzecz nie zostanie mu
wydana na skutek okolicznoœci, za które ponosi on odpo-
wiedzialnoœæ.

Umowa wygasa lub siê rozwi¹zuje na skutek nastêpu-
j¹cych okolicznoœci:
l up³yn¹³ okres na który zosta³a zawarta umowa;
l je¿eli po wydaniu korzystaj¹cemu rzecz zosta³a utracona

z powodu okolicznoœci, za które finansuj¹cy nie ponosi
odpowiedzialnoœci;

l je¿eli mimo upomnienia na piœmie przez finansuj¹cego
korzystaj¹cy narusza obowi¹zki okreœlone w art. 7097 §1
(nie utrzymuje rzecz w nale¿ytym stanie) lub w art. 7099

(nie u¿ywa rzeczy i nie pobiera z niej po¿ytków w spo-
sób okreœlony w umowie leasingu) albo nie usunie zmian
w rzeczy dokonanych z naruszeniem art. 70910 (bez zgo-
dy finansuj¹cego korzystaj¹cy czyni w rzeczy zmiany, nie
zwi¹zane z przeznaczenia rzeczy), finansuj¹cy mo¿e wy-
powiedzieæ umowê leasingu ze skutkiem natychmiasto-
wym, chyba ¿e strony uzgodni³y termin wypowiedzenia;

l finansuj¹cy mo¿e wypowiedzieæ umowê leasingu ze skut-
kiem natychmiastowym, gdy bez zgody finansuj¹cego ko-
rzystaj¹cy oddaje rzeczy do u¿ywania osobie trzeciej, chy-
ba ¿e strony uzgodni³y termin wypowiedzenia.

W niektórych sprawach dotycz¹cych leasingu trzeba
bêdzie posi³kowaæ siê przepisami odnosz¹cymi siê do innego
rodzaju umów. Zgodnie z art. 70917 k.c., do odpowiedzial-
noœci finansuj¹cego za wady rzeczy powsta³e na skutek
okolicznoœci, za które finansuj¹cy ponosi odpowiedzialnoœæ,
uprawnieñ i obowi¹zków stron w razie dochodzenia przez
osobê trzeci¹ przeciwko korzystaj¹cemu z roszczeñ dotycz¹-
cych rzeczy, odpowiedzialnoœci korzystaj¹cego i osoby trze-

ciej wobec finansuj¹cego w razie oddania rzeczy tej osobie
przez korzystaj¹cego do u¿ywania, zabezpieczenia rat leasin-
gu i œwiadczeñ dodatkowych korzystaj¹cego, zwrotu rzeczy
przez korzystaj¹cego po zakoñczeniu leasingu oraz do ulep-
szenia rzeczy przez korzystaj¹cego stosuje siê odpowiednio
przepisy o najmie, a do zap³aty przez korzystaj¹cego rat
przed terminem p³atnoœci stosuje siê odpowiednio przepisy
o sprzeda¿y na raty.

Leasing w prawie podatkLeasing w prawie podatkLeasing w prawie podatkLeasing w prawie podatkLeasing w prawie podatkowymowymowymowymowym
Transakcje leasingowe musz¹ byæ rozpatrywane, oprócz ko-
deksu cywilnego, na tle ustaw podatkowych, które okreœla-
j¹ jakie wydatki strony transakcji leasingowych mog¹ zali-
czyæ do kosztów osi¹gniêcia przychodów, pomniejszaj¹c
swoj¹ podstawê opodatkowania. Ustawy te nie operuj¹
pojêciem leasingu, nie uwzglêdniono wiêc w nich podzia³u
umów na leasing operacyjny i finansowy.

Na gruncie prawa podatkowego mo¿liwe jest jednak kla-
syfikowanie umów leasingu w oparciu o kryterium zalicza-
nia przedmiotu leasingu do sk³adników maj¹tkowych leasin-
gobiorcy.

Problem ten zosta³ uregulowany w rozporz¹dzeniu Mi-
nistra Finansów z 6 kwietnia 1993 r. w sprawie zaliczania
przedmiotu umów najmu lub dzier¿awy rzeczy lub praw ma-
j¹tkowych do sk³adników maj¹tku stron tych umów. Rozpo-
rz¹dzenie to rozstrzyga o kryteriach zaliczenia przedmiotu
umowy do sk³adników maj¹tku najemcy (leasingobiorcy) lub
wynajmuj¹cego (leasingodawcy), a tak¿e o prawie do do-
konywania odpisów amortyzacyjnych.

Zgodnie z treœci¹ wymienionego przepisu do sk³adników
maj¹tku wynajmuj¹cego lub wydzier¿awiaj¹cego zalicza siê
rzeczy albo prawa maj¹tkowe stanowi¹ce przedmiot umo-
wy szczególnej, gdy umowa ta spe³nia chocia¿ jeden z wa-
runków:
1) zosta³a zawarta na czas nie oznaczony,
2) zosta³a zawarta na czas oznaczony, lecz nie zawiera pra-

wa do nabycia rzeczy albo praw maj¹tkowych przez na-
jemcê lub dzier¿awcê, albo to prawo zawiera z mo¿liwo-
œci¹ jego wypowiedzenia,

3) zosta³a zawarta na czas oznaczony, zawiera prawo do
nabycia rzeczy albo praw maj¹tkowych przez najemcê lub
dzier¿awcê bez mo¿liwoœci jego wypowiedzenia, a po-
nadto:
a) podstawowy okres umowy, której przedmiotem s¹

prawa maj¹tkowe, rzeczy ruchome lub nieruchomoœci,
z wyj¹tkiem gruntów, wynosi co najmniej 40% norma-
tywnego okresu amortyzacji, a suma op³at (rat) okre-
œlona w podstawowym okresie umowy jest ni¿sza od
wartoœci netto tych rzeczy i praw,

b) suma op³at (rat) w podstawowym okresie umowy,
której przedmiotem s¹ grunty, jest ni¿sza od wartoœci
rynkowej gruntu z dnia zawarcia umowy.

Je¿eli umowa spe³nia jeden z wymienionych warunków,
transakcja kwalifikowana jest w praktyce jako leasing ope-
racyjny, jeœli zaœ umowa nie spe³nia ¿adnego z nich – jako
leasing finansowy. Podstawowym kryterium jest wiêc prze-
niesienie w³asnoœci przedmiotu leasingu po okresie umowy,
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zagwarantowane w postaci prawa do jego nabycia na wa-
runkach korzystniejszych ni¿ rynkowe.

Leasing w ustawie o rachunkLeasing w ustawie o rachunkLeasing w ustawie o rachunkLeasing w ustawie o rachunkLeasing w ustawie o rachunkowoœciowoœciowoœciowoœciowoœci
W praktyce kryteria klasyfikacji przyjête przez ustawodaw-
cê do celów podatkowych przes¹dzi³y równie¿ o kwalifika-
cji umowy leasingowej na leasing finansowy i operacyjny,
ich ewidencji w ksiêgach rachunkowych oraz o sposobie
prezentacji skutków tych umów w sprawozdaniach finanso-
wych stron umowy.

Obowi¹zuj¹ca jeszcze ustawa z 29 wrzeœnia 1994 r. o ra-
chunkowoœci nie wypowiada³a siê w stosunku do zasad kla-
syfikacji umów leasingu. W art. 3, ust. 1, pkt 11 wskazuje
tylko, ¿e do œrodków trwa³ych jednostki zalicza siê równie¿
obce œrodki trwa³e, u¿ywane przez ni¹ na podstawie umo-
wy najmu, dzier¿awy lub innej umowy o podobnym charak-
terze, je¿eli z innych przepisów wynika prawo dokonywania
od nich odpisów amortyzacyjnych (umorzeniowych) przez
korzystaj¹c¹ z tych œrodków jednostkê.

Prób¹ zdefiniowania leasingu finansowego jest przede
wszystkim znowelizowana ustawa z 29 wrzeœnia 1994 r. o
rachunkowoœci, wchodz¹ca w ¿ycie z dniem 01.01.2002 r.
Ustawodawca rezygnuje w niej z dotychczasowej, powi¹za-
nej z prawem podatkowym, definicji œrodka trwa³ego i war-
toœci niematerialnych i prawnych, przedstawiaj¹c szczegó-
³owe uregulowania tego obszaru, zbli¿one do kryteriów
przyjêtych w standardach miêdzynarodowych. Ponadto zno-
welizowana ustawa zawiera „klauzulê” zezwalaj¹c¹ w kwe-
stiach nie uregulowanych szczegó³owo w ustawie, na sto-
sowanie krajowych i miêdzynarodowych standardów
rachunkowoœci.

Znowelizowana ustawa o rachunkowoœci w art. 3, ust. 1,
pkt 17. uzupe³nia definicje œrodków trwa³ych o regulacjê,
i¿ w przypadku œrodków trwa³ych, oddanych do u¿ywania na
podstawie umowy najmu, dzier¿awy lub innej umowy o po-
dobnym charakterze œrodki trwa³e zalicza siê do aktywów
trwa³ych jednej strony umowy zgodnie z warunkami okre-
œlonymi w ust. 4 ustawy, który otrzyma³ nastêpuj¹ce brzmie-
nie: Je¿eli jednostka przyjê³a do u¿ywania obce œrodki trwa³e
i wartoœci niematerialne i prawne na mocy umowy, zgodnie
z któr¹ jedna ze stron, zwana dalej „finansujacym”, oddaje
drugiej stronie, zwanej dalej „korzystaja¹cym”, œrodki trwa³e
lub wartoœci niematerialne i prawne do odp³atnego u¿ywa-
nia lub równie¿ pobierania po¿ytków na czas oznaczony,
œrodki te i wartoœci zalicza siê do aktywów trwa³ych korzy-
staj¹cego, je¿eli umowa spe³nia co najmniej jeden z nastê-
puj¹cych warunków:
1) przenosi w³asnoœæ jej przedmiotu na korzystaj¹cego po

zakoñczeniu okresu, na który zosta³a zawarta;
2) zawiera prawo do nabycia jej przedmiotu przez korzysta-

j¹cego, po zakoñczeniu okresu, na jaki zosta³a zawarta,
po cenie ni¿szej od wartoœci rynkowej z dnia nabycia;

3) okres, na jaki zosta³a zawarta, odpowiada w przewa¿a-
j¹cej czêœci przewidywanemu okresowi ekonomicznej u¿y-
tecznoœci œrodka trwa³ego lub prawa maj¹tkowego, przy
czym nie mo¿e byæ on krótszy ni¿ 3/4 tego okresu; pra-
wo w³asnoœci przedmiotu umowy mo¿e byæ, po okresie,

na jaki umowa zosta³a zawarta, przeniesione na korzysta-
j¹cego;

4) ustalona w dniu zawarcia umowy suma op³at, pomniej-
szonych o dyskonto, i przypadaj¹cych do zap³aty w okre-
sie jej obowi¹zywania, przekracza 90% wartoœci rynko-
wej przedmiotu umowy na ten dzieñ; w sumie op³at
uwzglêdnia siê wartoœæ koñcow¹ przedmiotu umowy, któ-
r¹ korzystaj¹cy zobowi¹zuje siê zap³aciæ za przeniesienie
na niego w³asnoœci tego przedmiotu; do sumy op³at nie
zalicza siê p³atnoœci na rzecz korzystaj¹cego za œwiadcze-
nia dodatkowe, podatków oraz sk³adek na ubezpieczenie
tego przedmiotu, je¿eli korzystaj¹cy pokrywa je niezale¿-
nie od op³at za u¿ywanie;

5) zawiera przyrzeczenie finansuj¹cego zawarcia z korzysta-
j¹cym kolejnej umowy o oddanie w odp³atne u¿ywanie
tego samego przedmiotu lub przed³u¿enia umowy dotych-
czasowej, na warunkach korzystniejszych od przewidzia-
nych w dotychczasowej umowie;

6) przewiduje mo¿liwoœæ jej wypowiedzenia, z zastrze¿eniem,
¿e wszelkie powsta³e z tego tytu³u koszty i straty ponie-
sione przez finansuj¹cego pokrywa korzystaj¹cy;

7) przedmiot umowy zosta³ dostosowany do indywidualnych
potrzeb korzystaj¹cego; mo¿e on byæ u¿ywany wy³¹cznie
przez korzystaj¹cego, bez wprowadzania istotnych zmian.
Zawarte w znowelizowanej ustawie warunki kwalifikacji

œrodków trwa³ych oraz wartoœci niematerialnych i prawnych
do maj¹tku trwa³ego korzystaj¹cego zosta³y oparte na zasa-
dzie przeniesienia ca³oœci ryzyka i spodziewanych korzyœci
zwi¹zanych z u¿ytkowaniem przedmiotu leasingu.

W znowelizowanej ustawie zawarto tak¿e regulacjê do-
tycz¹c¹ transakcji sprzeda¿y i leasingu zwrotnego.

Szczegó³owe zasady wyceny i ujmowania skutków finan-
sowych transakcji leasingowej w ksiêgach rachunkowych
obydwu jej stron, sposoby rozliczania transakcji leasingu
finansowego i operacyjnego zawiera krajowy standard ra-
chunkowoœci dotycz¹cy leasingu.

Polski rynek leasingowy
W Polsce obecnie (stan na 30 czerwca 1999 r.) funkcjonu-
je 58 firm leasingowych, które oferuj¹ ka¿dy przedmiot, który
jest œrodkiem trwa³ym (nie mo¿na go jednorazowo zaliczyæ
w koszty, wartoœæ przekracza 3500 PLN i okres u¿ywania
powy¿ej roku) – dobra ruchome – maszyny i urz¹dzenia, sa-
mochody osobowe, dostawcze i autobusy oraz nieruchomo-
œci. Leasinguj¹ zasoby nowe i u¿ywane, produkowane w kra-
ju i za granic¹, z zewn¹trz (od dostawców), jak w³asne
œrodki trwa³e (leasing zwrotny).

Najwiêksz¹ pod wzglêdem wartoœci aktywów przekaza-
nych w leasing w 2000 r. jest Europejski Fundusz Leasin-
gowy, BRE Leasing (tab. 1 i 2).

Warunki, jakie stawiaj¹ te firmy swoim klientom w przy-
padku umów leasingu operacyjnego œrodków transportu, to
przede wszystkim okres na jaki zawierane mog¹ byæ umo-
wy. W przypadku samochodów ciê¿arowych i autobusów,
autobusów szynowych, to okres od 3 do 5 lat (o amortyza-
cji normatywnej 20%), dla ci¹gników siod³owych, naczep,
wózków wid³owych, samochodów specjalnych od 4 do 5 lat
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 Tablica 2
 W W W W Wartoœæ aktywów przekartoœæ aktywów przekartoœæ aktywów przekartoœæ aktywów przekartoœæ aktywów przekazanych w leasing od 1 stycznia do 30 czerwca 2000 razanych w leasing od 1 stycznia do 30 czerwca 2000 razanych w leasing od 1 stycznia do 30 czerwca 2000 razanych w leasing od 1 stycznia do 30 czerwca 2000 razanych w leasing od 1 stycznia do 30 czerwca 2000 r.....

Nazwa przedsiêbiorstwaNazwa przedsiêbiorstwaNazwa przedsiêbiorstwaNazwa przedsiêbiorstwaNazwa przedsiêbiorstwa MaszynyMaszynyMaszynyMaszynyMaszyny, urz¹dzenia, urz¹dzenia, urz¹dzenia, urz¹dzenia, urz¹dzenia KKKKKomputeryomputeryomputeryomputeryomputery Œrodki transportuŒrodki transportuŒrodki transportuŒrodki transportuŒrodki transportu NieruchomoœciNieruchomoœciNieruchomoœciNieruchomoœciNieruchomoœci InneInneInneInneInne RazemRazemRazemRazemRazem

[mln z³][mln z³][mln z³][mln z³][mln z³]

ELF S.A. 56,36 27,32 405,85 0,00 2,27 492,77

Centrum Leasingu i Finansów S.A. 36,92 4,86 70,27 0,00 2,53 116,85

BRE Leasing 116,50 7,10 128,50 0,00 0,00 412,80

BEL Leasing 101,19 8,73 111,94 0,00 23,32 245,21

Centralne Towarzystwo Leasingowe 87,90 12,10 91,40 0,00 12,90 204,30

PBG Leasing Sp. z o.o. 31,92 3,82 48,75 0,00 8,37 94,21

Bankowe Towarzystwo Leasingowe 19,73 0,97 66,63 0,00 0,36 87,96

Carcade Inwest S.A. 23,54 18,61 111,94 0,00 18,32 172,90

Šród³o: Monitor Rachunkowoœci i Finansów 11/2000

Tablica 1
Najwiêksze firmy leasingowe w 2000 rNajwiêksze firmy leasingowe w 2000 rNajwiêksze firmy leasingowe w 2000 rNajwiêksze firmy leasingowe w 2000 rNajwiêksze firmy leasingowe w 2000 r.....

FirmaFirmaFirmaFirmaFirma WWWWWartoœæ kartoœæ kartoœæ kartoœæ kartoœæ kontraktówontraktówontraktówontraktówontraktów Zmiana do 1999 rZmiana do 1999 rZmiana do 1999 rZmiana do 1999 rZmiana do 1999 r.....
[mln. z³][mln. z³][mln. z³][mln. z³][mln. z³]  [%] [%] [%] [%] [%]

EFL 1204,3 12

BRE Leasing 723,0 56

LHI Leasing Polska 637,7 –59

Pekao Leasing 539,0 269

Bankowy Leasing 511,6 b.d.

Centralne Towarzystwo Leasingowe 423,4 2

BSK Leasing 369,3 113

Carcade Invest 330,9 25

Centrum Leasingu i Finansów „CLIF” 228,0 27

Deutsche Financial Sevices 193,8 15

BEL Leasing 174,1 –59

BA-Creditanstalt Leasing Polen 155,3 53

Raifeissen Leasing 151,3 236

Polski Leasing Przemys³owy 137,2 34

WBK Finance&Leasing 137,2 b.d.

De Lage Landen Leasing Polska 125,8 6

Bankowe Towarzystwo Leasingowe 11,4 –59

Wielkopolskie Centrum Leasingowe „HERBICO” 96,5 14

Orix Polska 82,0 107

Kredyt Lease 79,7 b.d.

Šród³o: Mac.A. W.G.: Barometr na niepogodê. Rzeczpospolita 2001.03.06

(o amortyzacji normatywnej 14%). Podstaw¹ do obliczania
wszystkich p³atnoœci z tytu³u umowy leasingu jest wartoœæ
netto przedmiotu leasingu (cena zakupu pomniejszona o war-
toœæ podatku VAT). W dniu zawarcia umowy leasingobiorca
wnosi op³atê wstêpn¹ i op³atê manipulacyjn¹, które mog¹
wynosiæ od 0% do 30% wartoœci netto przedmiotu leasin-
gu. Op³ata wstêpna i manipulacyjna stanowi¹ koszt uzyska-
nia przychodu i s¹ obci¹¿one podatkiem VAT (22%).

W leasingu finansowym umowy zawierane s¹ od 6 mie-
siêcy do 5 lat. Podstaw¹ obliczania wszystkich p³atnoœci
z tytu³u umowy jest wartoœæ netto przedmiotu. Op³ata

wstêpna stanowi udzia³ w³asny leasingobiorcy w sfinanso-
waniu transakcji leasingowej. Jej wysokoœæ mo¿e byæ do-
wolnie ustalana przez strony umowy. Op³ata manipulacyjna
stanowi koszt uzyskania przychodu i jest powiêkszona o po-
datek VAT wed³ug stawki 22%.

Aby wykluczyæ mo¿liwoœæ strat z umów leasingu ope-
racyjnego i finansowego, leasingodawcy wymagaj¹ zabez-
pieczenia. Standardowymi zabezpieczeniami transakcji leasin-
gowych s¹:
– weksel in blanko wystawiony przez leasingobiorcê,

– pe³ne ubezpieczenie przedmiotu leasingu
w okresie trwania umowy.

Dodatkowe formy zabezpieczeñ:
– kaucja gwarancyjna (zwracana po umó-

wionym okresie lub zakoñczeniu umowy),
– porêczenie wekslowe,
– przew³aszczenie maj¹tku trwa³ego,
– ustanowienie hipoteki,
– cesja nale¿noœci z kontraktów.

Szczegó³owe informacje mo¿na uzyskaæ
na stronach internetowych, ka¿da z firm
wymienionych w tablicy 2 przedstawia tam
swoj¹ ofertê. Zgodnie z prezentowanymi
tam ofertami:
– przedmiotem leasingu mog¹ byæ pojazdy

nowe i u¿ywane,
– umowa leasingu mo¿e byæ zawarta na

okres do 60 miesiêcy,
– nale¿noœci wynikaj¹ce z umowy mog¹

byæ p³atne w z³otych polskich lub w in-
nej walucie,

– wysokoœæ poszczególnych rat mo¿e byæ
skalkulowana stosownie do potrzeb i ¿y-
czeñ klienta,

– koszty ubezpieczenie (OC, AC, KR, Zie-
lona Karta) podczas pe³nego okresu le-
asingu pokrywa leasingobiorca, dokonu-
j¹c cesji praw do polisy AC/KR na rzecz
leasingodawcy,
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– ustalona w umowie koñcowej op³ata koñcowa jest ostat-
nim elementem nale¿noœci na rzecz leasingodawcy dla
ostatecznego przeniesienia prawa w³asnoœci na rzecz lea-
singobiorcy,

– leasingobiorca do kosztów dzia³alnoœci mo¿e zaliczyæ:
amortyzacjê przedmiotu, op³aty finansowe, op³atê admi-
nistracyjn¹, koszty u¿ytkowania (ubezpieczenie, paliwo,
przegl¹dy, czêœci zamienne, mo¿e równie¿ zaliczyæ poda-
tek VAT).

Pomniejszaj¹c podstawê opodatkowania przed odbiorem
pojazdu leasingobiorca wp³aca na konto dealera kwotê bê-
d¹c¹ sum¹:
– pierwszej raty kapita³owej,
– jednorazowej op³aty administracyjnej (z VAT),
– podatku VAT od ca³ej wartoœci œrodka trwa³ego.

Oferty zawieraj¹ równie¿ wstêpn¹ kalkulacje wysokoœci
op³at miesiêcznych w zale¿noœci od okresu na który zosta³a
zawarta umowa i wstêpnej raty kapita³owej (wp³aty pocz¹t-
kowej), któr¹ jest w stanie leasingobiorca wp³aciæ. Przyjêto
w kalkulacji wartoœæ leasingowanego pojazdu 100 tys. PLN
(tab. 3).

Czytelnik mo¿e we w³asnym zakresie przeanalizowaæ
wszystkie proponowane na stronach internetowych oferty
firm leasingowych dzia³aj¹cych na polskim rynku.

Podejmowanie w przedsiêbiorstwach decyzje dotycz¹ce
leasingu, podobnie jak wszystkie inne decyzje, powinny spe³-
niaæ kryteria efektywnoœci. Zawarcie transakcji leasingowej
winno byæ poprzedzone odpowiednim rachunkiem efektyw-
noœci. Zró¿nicowany i na ogó³ skomplikowany charakter
umów leasingowych powoduje, ¿e ocena ich ekonomicznej
efektywnoœci jest szczególnie trudna.

Ocena efektywnoœci leasingu polega na porównaniu
aktualnej wartoœci kosztów ponoszonych przez u¿ytkownika
pojazdu w przypadku zakupu finansowanego kredytem oraz
leasingiem. Leasing bêdzie korzystniejszy wówczas, gdy ak-
tualna wartoœæ netto kosztów bêdzie ni¿sza ni¿ wartoœæ
aktualna zakupu finansowanego kredytem. Sposób przepro-
wadzania i wyniki oceny ekonomicznej bêd¹ uzale¿nione od
obowi¹zuj¹cych przepisów prawa podatkowego i przepisów
z zakresu rachunkowoœci.

Tablica 3
KKKKKalkalkalkalkalkulacja wysokulacja wysokulacja wysokulacja wysokulacja wysokoœci op³at leasingowychoœci op³at leasingowychoœci op³at leasingowychoœci op³at leasingowychoœci op³at leasingowych

Czas lesingu [miesi¹ce]Czas lesingu [miesi¹ce]Czas lesingu [miesi¹ce]Czas lesingu [miesi¹ce]Czas lesingu [miesi¹ce]

3636363636 4848484848 6060606060

Cena pojazdu 100 100 100 100 100 100 100 100 100

Wstêpna rata kapita³owa 5 10 15 5 10 15 5 10 15

Op³ata koñcowa 30 30 30 20 20 20 10 10 10

Jednorazowa op³ata administracyjna 2,5 2,50 2,50 2,50 2,50 2,50 2,50 2,50 2,50

Miesiêczna rata (kapita³owa+finansowa) 3,03 2,84 2,68 2,73 2,57 2,44 2,53 2,39 2,28

Suma nale¿noœci leasingowej oraz op³aty koñcowej 146,58 144,74 144,00 158,54 155,86 154,62 169,62 165,90 164,30

Šród³o: Oferta MBPL

Inna metod¹ oceny efektywnoœci leasingu jest metoda
wewnêtrznej stopy leasingowej. Leasing bêdzie efektywny,
gdy wewnêtrzna stopa bêdzie ni¿sza ni¿ wewnêtrzna stopa
d³ugu – kredytu.

S¹ to podstawowe metody oceny projektów inwestycyj-
nych, zapewne znane pracownikom wydzia³ów ksiêgowo-
-finansowych.

Nie wnikaj¹c w skomplikowane kwestie, mo¿na stwier-
dziæ ¿e leasing jest specyficzn¹ form¹ finansowania przed-
siêbiorstw, stanowi alternatywê dla finansowania kapita³em
w³asnym lub klasycznym d³ugiem – kredytem bankowym.

.
Podsumowanie
W sytuacji, gdy zyski firmy s¹ zbyt ma³e by zainwestowaæ
w nowy maj¹tek trwa³y, gdy s¹ wysokie, ale pierwszeñstwo
maja inne inwestycje, gdy firmy nie mog¹ sprostaæ potrze-
bom klientów, maj¹c przestarza³e œrodki transportu, a kon-
kurencyjnoœæ wymaga nowoczesnoœci, gdy kredyt jest poza
mo¿liwoœciami firmy, bank stawia za du¿o warunków – fir-
my przewozowe powinny korzystaæ z leasingu. Ta forma
finansowania taboru pozwala uzyskaæ go szybciej i ³atwiej
ni¿ inne formy finansowania, nie wymaga tak rygorystycz-
nych zabezpieczeñ. Dziêki niej firmy nie anga¿uj¹ w³asnych
œrodków, przeznaczaj¹c je na bie¿¹c¹ dzia³alnoœæ lub sp³atê
zobowi¹zañ, poprawiaj¹c swoj¹ p³ynnoœæ i rentownoœæ –
ROA. W leasingu koszty stanowi¹ koszty uzyskania przycho-
du – zmniejszaj¹ podstawê opodatkowania – zmniejszaj¹
kwotê p³aconego podatku.

Dziêki tym zaletom leasing w gospodarce polskiej zdo-
bywa sobie coraz wiêksz¹ popularnoœæ, staj¹c siê znacz¹c¹
form¹ finansowania procesów rozwojowych przedsiêbiorstw.
Bior¹c pod uwagê doœwiadczenia œwiatowe mo¿na zak³adaæ,
¿e udzia³ leasingu w finansowaniu tych procesów bêdzie
wzrasta³. Szybki rozwój firm leasingowych oraz anga¿owa-
nie siê banków i innych instytucji finansowych w finanso-
wanie leasingu zwiêksza finansowe oraz materialne podsta-
wy œwiadczenia us³ug leasingowych (zmniejsza cenê takiej
us³ugi), czyni¹c go prost¹ i powszechnie dostêpn¹ form¹
finansowania maj¹tku podmiotów gospodarczych.
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