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RESULTS OF THE COMMERCIALISATION OF SCIENTIFIC RESEARCH IN THE LIGHT OF EXPERIENCE 

GAINED AT THE NICOLAUS COPERNICUS UNIVERSITY CENTRE FOR TECHNOLOGY TRANSFER 
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The statutory mission of a university, in addition to the creation of scientific knowledge and education, lies in the cooperation with the economic sector 
through the transfer of knowledge and technology. The effectiveness of this process directly affects the affluence of any given State’s economy. Owing to 
the new amendments to the Act on Higher Education, many barriers that hinder commercialisation of knowledge in Poland have been brought down. 
Nicolaus Copernicus University in Toruń sets an excellent example in this respect having established a special purpose entity, which has already managed 
to set up thirteen spin"off companies in just 18 months. �
Key words: commercialisation, spin"off companies, technology transfer, Nicolaus Copernicus University.�

Ustawowa misja uczelni, oprócz tworzenia wiedzy naukowej i kształcenia, obejmuje również współpracę z sektorem gospodarczym poprzez transfer wiedzy 
i technologii. Efektywność tego procesu bezpośrednio wpływa na zasobność danej gospodarki narodowej. Dzięki ostatnim nowelizacjom ustawy Prawo 
o szkolnictwie wyższym udało się znieść wiele barier utrudniających komercjalizację wiedzy. Dobrym przykładem zmian w tym zakresie jest Uniwersytet
Mikołaja Kopernika w Toruniu, który po półtorej roku działalności swojej spółki celowej, posiada już trzynaście spółek typu spin"off.�
Słowa kluczowe: komercjalizacja, spółki typu spin"off, transfer technologii, UMK.�
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�STĘP	

W	art.	4.	Ustawy	Prawo	o	szkolnictwie	wyższym	
���	 zapisana	 została	 ustawowa	 misja	 szkoły	 wyższej.	
Oprócz	 „odkrywania	 i	 przekazywania	 prawdy	 poprzez	
prowadzenie	 badań	 i	 kształcenie	 studentów”	 jest	 nią	
także	 „współpraca	 z	 otoczeniem	 społeczno�
gospodarczym,	 w	 szczególności	 w	 zakresie	 prowadzenia	
badań	 naukowych	 i	 prac	 rozwojowych	 na	 rzecz	
podmiotów	 gospodarczych”	 ���.	 Ustawodawca	 wskazuje,	
że	 współpraca	 ta	 powinna	 być	 prowadzona	�
w	 wyodrębnionych	 formach	 działalności	 uczelni,	 w	 tym	�
w	drodze	utworzenia	spółki	��	
���	����

Co	do	zasady	podmioty	gospodarcze	działają	na	
zasadach	 komercyjnych.	 Szeroko	 rozumiany	 proces	
komercjalizacji	 to	 właśnie	 ukierunkowanie	 pewnego	
zakresu	 działalności	 naukowej	 uczelni	 na	 potrzeby	
przedsiębiorstw	 działających	 w	 realiach	 wolnoryn�
�
wych.	 Ustawodawca	 zatem	 dąży	 do	 uzyskania	 efektu	
synergii	pomiędzy	działalnością	naukową	szkoły	wyższej,	
opłacanej	 w	 głównej	 mierze	 z	 budżetu	 państwa,	�
a	 przedsiębiorstwami,	 których	 część	 dochodów	 zasila	
kasę	państwową.	�

Dzięki	 temu	 uproszczonemu	 zestawieniu	
kosztów	 i	 przychodów	 widać,	 że	 efektywny	 proces	
komercjalizacji	wiedzy	 naukowej	 leży	w	 interesie	 całego	
społeczeństwa,	 bezpośrednio	wpływając	 na	 poziom	 jego	
zamożności.	 Przez	 dłuższy	 okres	 współpraca	 na	 linii	
uczelnia	 �	 przedsiębiorstwo	 napotykała	 wiele	 barier	
organizacyjnych,	jak	również	mentalnych	leżących	po	obu	
���
����	���.	�

Opisywanie	 tych	 barier	 wykracza	 poza	 ramy	
tego	 artykułu,	 jednakże	 należy	 zaznaczyć,	 że	
�����
���ca	 wyjścia	 z	 impasu	 poszukiwał	�
w	 funkcjonujących	 rozwiązaniach	 w	 gospodarkach	
rozwiniętych	 Europy	 Zachodniej,	 które	 funkcjonują	 tam	
od	przeszło	dwudziestu	lat.	Z	tej	przyczyny	powoływanie	
spółek	 celowych	 przez	 uczelnie	 zostało	 wskazane	 jako	
narzędzie	 istotnie	 przełamujące	 bariery	 we	 współpracy	
uczelni	 z	 podmiotami	 gospodarczymi.	 Ostatnie	 dwie	
nowelizacje	 Prawa	 o	 szkolnictwie	 wyższym	 dążyły	 do	
stworzenia	ram	prawnych	procesu	komercjalizacji	wiedzy	
naukowej	powstającej	na	uczelniach.	�

Na	 gruncie	 ustawowym	 proces	 ten	 został	
podzielony	 na	 dwa	 typy	 działań:	 komercjalizację	
bezpośrednią	 i	 komercjalizację	 pośrednią	 ���.	 Pierwszy	�
z	tych	procesów	polega	na	sprzedaży	lub	licencjonowaniu	
własności	 intelektualnej	 uczelni,	 czyli	 de	 facto	
zgłoszonych	 zastrzeżeń	 patentowych	 lub	 opracowanego	
w	formie	pisemnej	know�how.	�

Aby	 koordynować	 ten	 proces	 uczelnie	 mogą	
tworzyć	 specjalne	 jednostki	 ogólnouczelniane,	 zwane	
centrami	 transferu	 technologii.	 Trzeba	 w	 tym	 miejscu	
jednak	 zaznaczyć,	 że	 sprzedaż	 lub	 licencjonowanie	
patentów	 poza	 uczelniami	 stricte	 technicznymi	 nie	 jest	
rzeczą	 łatwą,	 ponieważ	 większość	 powstających	�
w	 szkołach	 wyższych	 rozwiązań	 nie	 stanowi	 gotowych	
produktów	 w	 rozumieniu	 rynkowym,	 a	 jedynie	 pewne	
jego	 elementy	 lub	 zaledwie	 pomysły	 na	 stworzenie	
produktu.	�

Wydaje	 się,	 że	 nie	 odpowiada	 to	 do	 końca	
potrzebom	 rynkowym	 przedsiębiorstw,	 które	 płacąc	 za	
rozwiązania	 chciałyby	 oszacować	 możliwe	 zyski	�
z	 wdrożenia	 określonych	 produktów	 bazujących	 na	
wiedzy	naukowej.	Drugą	 formą	komercjalizacji	naukowej	
jest	komercjalizacja	pośrednia.	W	swej	istocie	polega	ona	�

�������������

Article	 4	 of	 the	 Act	 on	 Higher	 Education	 [1]	
outlines	 the	 statutory	 mission	 of	 a	 school	 of	 higher	
education.	In	addition	to	'discovering	and	transferring	the	
truth	 through	 conducting	 research	 and	 educating	
students'	 it	 also	 involves	 'cooperating	 with	 the	 social�
economic	 environment,	 especially	 in	 the	 scope	 of	
conducting	scientific	research	and	development	works	for	
the	 benefit	 of	 business	 entities'	 ���.	 The	 legislator	
indicates	 that	 the	 cooperation	 should	 be	 conducted	 in	
separate	 forms	 of	 activity,	 including	 the	 formation	 of	
a	special	purpose	entity	����

In	 principle,	 business	 entities	 act	 on	�
a	 commercial	 basis.	 A	 commercialisation	 process	 in	�
a	broad	sense	of	the	term	consists	in	channelling	a	certain	
scope	of	scientific	activity	of	a	university	 into	the	benefit	
of	 companies	 that	 operate	 on	 the	 free	 market.	 The	
legislator	 is	 thus	 striving	 to	 achieve	 a	 synergy	 between	
the	 scientific	 activity	 of	 a	 school	 of	 higher	 education,	
primarily	 funded	 from	 the	 state	 budget,	 and	 companies	
whose	income	in	part	adds	to	the	public	purse.	�

On	 account	 of	 this	 simplified	 summary	 of	 costs	
and	 revenues,	 the	 effective	 application	 of	 the	
commercialisation	 of	 scientific	 knowledge	 is	 in	 the	
interest	of	the	entire	society,	and	directly	affects	the	level	
of	 its	 affluence.	 The	 cooperation	 between	 the	 university	
and	 the	 company	 has	 come	 up	 against	 many	
organisational,	 as	 well	 as	 mental	 barriers	 on	 both	 sides	
���.	�

Describing	 these	 barriers	 lies	 well	 beyond	 the	
framework	of	 this	article,	yet	 it	 is	 important	 to	note	 that	
the	legislator	has	sought	a	way	out	of	this	deadlock	in	the	
solutions	operating	in	Western	Europe	for	the	last	twenty	
years.	 For	 this	 reason	 the	 establishment	 of	 special	
purpose	 entities	 by	 universities	 was	 indicated	 as	 a	 tool	
that	genuinely	breaks	barriers	in	the	cooperation	between	
a	school	of	higher	education	and	business	entities.	�

The	last	two	amendments	to	the	Law	on	Higher	
Education	 aimed	 to	 establish	 a	 legal	 framework	 for	 the	
process	of	commercialisation	of	scientific	knowledge	that	
was	 provided	 by	 universities.	 On	 legislative	 grounds	 the	
process	was	divided	into	two	types	of	activities:	direct	and	
indirect	 commercialisation	 ���.	 The	 former	 process	
consists	 in	 the	 sale	 or	 licensing	 of	 intellectual	 property	
belonging	to	a	school	of	higher	education,	which	in	fact	is	
the	 patent	 claims	 or	 know�how	 presented	 in	writing.	 In	
order	 to	 coordinate	 this	process,	universities	may	 set	up	
special	 institution�wide	 units	 called	 centres	 for	
technology	transfers.	�

However,	it	must	be	here	emphasised	that	selling	
or	licencing	patents	outside	of	technical	universities	is	not	
easy,	 as	 market�wise	 the	 majority	 of	 solutions	 that	 are	
created	 in	 schools	 of	 higher	 education	 cannot	 pass	 for	
complete	 products,	 but	 they	 are	 just	 elements	 or	 even	
only	ideas	for	making	a	product.	It	appears	that	this	does	
not	 fully	 satisfy	 the	market	 needs	 of	 companies	 as	 they	
would	prefer	to	be	able	to	estimate	possible	profits	from	
the	implementation	of	particular	products	that	are	based	
on	scientific	knowledge.	Indirect	commercialisation	is	the	
second	form	of	scientific	commercialisation.	In	essence,	it	
consists	 in	 the	 forming	 of	 spin�off	 companies	 bythe	
special	purpose	entity�.	�

In	order	for	 the	university	 to	apply	 this	 form	of	
commercialisation,	 it	 must	 establish	 a	 special	 purpose		
entity	with	the	university	as	the	sole	shareholder.	It	is	�
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na	 tworzeniu	przez	 spółkę	 celową	 spółek	 typu	 spin�off��.	

Aby	 uczelnia	 mogła	 stosować	 tę	 formę	 komercjalizacji	

musi	do	 tego	celu	powołać	 spółkę	 celową,	której	udziały	

w	całości	należą	do	uczelni.	

Dopiero	 ta	 spółka	 może	 powoływać	 z	 innymi	

podmiotami	 „spółki	 córki”,	 które	 wypełniają	 definicję	

spółki	 typu	 spin�off.	 Dzięki	 prowadzonemu	 przez	

Narodowe	 Centrum	 Badań	 i	 Rozwoju	 projektowi	 „Spin�

Tech”,	 ta	 droga	 komercjalizacji	 wiedzy	 została	 obrana	

między	 innymi	 przez	 Uniwersytet	 Mikołaja	 Kopernika	

w	Toruniu.	

W	styczniu	2014	roku	utworzona	została	spółka	

celowa	uczelni	pod	nazwą	Centrum	Transferu	Technologii	

UMK	sp.	z	o.o.	Dla	porządku	rzeczy	dotyczącego	podziału	

wewnętrznego	 procesu	 komercjalizacji	 należy	 dodać,	 że	

ustawodawca	 przewidział	 możliwość	 umownego	

przekazania	 komercjalizacji	 bezpośredniej	 do	 spółki	

celowej	uczelni,	i	właśnie	z	takim	rozwiązaniem	mamy	do	

czynienia	na	UMK.�

Centrum	Transferu	Technologii	UMK	sp.	z	o.o.	po	

niespełna	 dwóch	 latach	 swojej	 działalności	 posiada	

udziały	w	trzynastu	spółkach	typu	spin	�	off,	działających	

w	 obszarach:	 ochrony	 środowiska	 (Bionitec	 sp.	 z	 o.o.,	

Bacto�Tech	 sp.	 z	 o.o.,	 Instytut	 Technik	 Sensorycznych	 sp.	

z	 o.o.);	 technologii	 dronowych	 i	 IT	 (Cybernova	 sp.	 z	 o.o.,	

Image	Citadel	sp.	z	o.o.	GnosiGIS	sp.	z	o.o.,	eEditing	Ideas	

for	 Research	 &	 Teaching	 Transfer	 sp.	 z	 o.o.);	 medycyny	

(Centrum	 Innowacji	 Medycznych	 Copernicus	 sp.	 z	 o.o.,	

Nano�implant	 sp.	 z	 o.o.),	 kognitywistyki	 (PerKog	

Technologies	 sp.	 z	 o.o.,	 Idea	 Spin	 sp.	 z	 o.o.);	 oraz	 fizyki	

(Carbotec	sp.	z	o.o.,	LumiDatis	sp.	z	o.o.).	

Poza	 kapitałowym	 i	 organizacyjnym	 udziałem	

spółki	 celowej	 w	 skład	 „spółek	 córek”	 wchodzą:	

naukowcy	 zatrudnieni	 na	 UMK;	 przedsiębiorcy,	 którzy	

posiadają	wiedzę	i	pozycję	rynkową	w	obszarze	działania	

nowoutworzonej	 spółki,	 inwestorzy	 oraz	 inne	 osoby,	

zazwyczaj	 absolwenci	 UMK,	 posiadający	 kompetencje	

przydatne	 w	 danej	 spółce.	 Oczywiście	 nie	 w	 każdej	

z	 trzynastu	 spółek	 występuje	 cały	 wachlarz	

wymienionych	tu	podmiotów.	

Z	 pierwszych	 doświadczeń	 Centrum	 Transferu	

Technologii	 UMK	 sp.	 z	 o.o.	 wynika,	 że	 komercjalizacja	

pośrednia	 jest	 bardziej	 efektywna,	 niż	 jej	 forma	

bezpośrednia.	 Transferowana	 do	 gospodarki	 w	 sposób	

pośredni	 wiedza	 naukowa	 nie	 musi	 stanowić	 gotowego,	

w	pełni	ukończonego	produktu	w	rozumieniu	rynkowym.	

Dokończenie	 procesu	 jego	 wytworzenia,	 a	 także	 jego	

wejście	 na	 rynek	 może	 zostać	 bez	 zbędnych	 barier	

dokonana	w	samej	spółce	typu	spin	�	off,	a	nie	na	uczelni.	

Co	 więcej,	 w	 obecnej	 sytuacji	 rynkowej	 ilość	 kapitału	

chcącego	zaangażować	się	w	dokończenie	innowacyjnego	

produktu	 bazującego	 na	 wiedzy	 naukowej	 jest	 dużo	

większa	 niż	 ilość	 komercjalizowanych	 pomysłów	 przez	

uczelnie	w	Polsce.

Aby	 lepiej	 zrozumieć	 istotę	 tej	 formy	

komercjalizacji,	przyjrzyjmy	się	bliżej	jednej	z	pierwszych	

spółek	typu	spin�off	�	przedsiębiorstwu	Bionitec	Sp.	z	o.o.	

Firma	 została	 powołana	 przez	 Centrum	 Transferu	

Technologii	 UMK	 sp.	 z	 o.o.,	 dwóch	 pomysłodawców,	

Fundację	 Prometheus	 będącą	 brokerem	 innowacji	 oraz	

koinwestora.	

Wiedza	 naukowa	 została	 wniesiona	 przez	

Centrum	 oraz	 pomysłodawców	 w	 postaci	 zapisanego	

know�how	 wraz	 z	 kodami	 źródłowymi	 odnośnie	

innowacyjnej	 i	 nowatorskiej	 metody	 biomonitoringu	

środowiska	 w	 oparciu	 o	 analizę	 szeregów	 czasowych	

związanych	z	ruchami	muszli	małża	z	gatunku	Dreissena	

then	only	that	company	which	can	establish	'daughter	

companies'	 with	 other	 entities,	 these	 falling	 under	 the	

category	of	spin�off	companies1.	Owing	to	the	'Spin�Tech'	
project	 run	 by	 the	 National	 Centre	 for	 Research	 and	

Development,	this	commercialisation	path	has	been	taken	

up	 by	 Nicolaus	 Copernicus	 University	 among	 others.	 In	

January	 2014	 a	 special	 purpose	 entity	 by	 the	 name	 of	

Centrum	 Transferu	 Technologii	 UMK	 sp.	 z	 o.o	 (The	 NCU	

Centre	for	Technology	Transfer)	was	established.	

For	 reasons	of	 clarity	as	 regards	 the	division	of	

the	 internal	 process	 of	 commercialisation,	 it	 must	 be	

added	 that	 the	 legislator	 provided	 for	 the	 possibility	 of	

a	 contractual	 transfer	 of	 direct	 commercialisation	 to	 the	

university's	special	purpose	entity,	and	this	 is	exactly	the	

solution	applied	at	NCU.�

After	 nearly	 two	 years	 of	 its	 activity,	 the	 NCU	

Centre	 for	 Technology	 Transfer	 has	 shares	 in	 thirteen	

spin�off	 companies,	 which	 operate	 in	 the	 fields	 of	

environmental	 protection	 (Bionitec	 sp.	 z	 o.o.,	 Bacto�Tech	

sp.	 z	 o.o.,	 Instytut	 Technik	 Sensorycznych	 sp.	 z	 o.o.	

(Institute	 of	 Sensory	 Techniques));	 drone	 technologies	

and	 IT	 (Cybernova	 sp.	 z	 o.o.,	 Image	 Citadel	 sp.	 z	 o.o.	

GnosiGIS	sp.	z	o.o.,	eEditing	Ideas	for	Research	&	Teaching	

Transfer	 sp.	 z	 o.o.);	 medicine	 (Centrum	 Innowacji	

Medycznych	Copernicus	sp.	z	o.o.,	(the	Copernicus	Centre	

for	 Medical	 Innovations),	 Nano�implant	 sp.	 z	 o.o.),	

cognitive	 science	 (PerKog	 Technologies	 sp.	 z	 o.o.,	 Idea	

Spin	sp.	z	o.o.);	and	physics	(Carbotec	sp.	z	o.o.,	LumiDatis	

sp.	z	o.o.).	Except	for	the	capital	and	organisational	share	

of	 the	 special	 purpose	 entity,	 'daughter	 companies'	 also	

comprise:	 scientists	 employed	 by	 NCU;	 entrepreneurs	

with	 knowledge	 and	 market	 position	 in	 the	 area	 of	

activity	 of	 the	 newly	 created	 partnership,	 investors	 and	

other	competent	people,	predominantly	NCU	graduates.	

The	 range	 of	 the	 listed	 entities	 obviously	 does	

not	 concern	 each	 and	 every	 one	 of	 the	 thirteen	

companies.	 First	 experiences	 of	 the	 NCU	 Centre	 for	

Technology	 Transfer	 indicate	 that	 indirect	

commercialisation	 is	 more	 effective	 than	 its	 direct	

counterpart.	 Scientific	 knowledge	 that	 is	 indirectly	

transferred	 to	 the	economy,	does	not	necessarily	have	 to	

provide	what	is	considered	in	market	terms	to	be	a	ready�

made	completed	product.	

The	 completion	 of	 the	 project	 and	 its	 market	

entry	 may	 be	 effected	 without	 any	 barriers	 within	 the	

spin�off	company	itself	and	not	at	the	university.	What	is	

more,	 in	 the	 present	 market	 situation,	 the	 amount	 of	

capital	 to	be	 involved	 in	 the	 completion	of	an	 innovative	

product	that	is	based	on	scientific	knowledge	exceeds	the	

number	of	commercialised	ideas	at	Polish	universities.�

In	 order	 to	 better	 understand	 these	 forms	 of	

commercialisation	 let	 us	 look	 closely	 at	 one	 of	 the	 first	

spin�off	 companies,	Bionitec	 Sp.	 z	 o.o.	 The	 company	was	

established	 by	 the	 NCU	 Centre	 for	 Technology	 Transfer	

and	two	originators,	the	Prometheus	Foundation	which	is	

an	innovation	broker	and	the	co�investor.	

The	scientific	knowledge	that	was	brought	in	by	

the	Centre	and	the	originators	in	the	form	of	a	know�how,	

together	 with	 source	 codes	 as	 regards	 to	 innovative	

methods	of	environmental	biomonitoring,	were	based	on	

the	analysis	of	a	sequence	of	data	points,	known	as	a	time	

series	 (a	 series	 of	 measurements	 made	 over	

a�time�interval),	related	to	the	shell	movement	of	Dreissen	

polymorpha	 mussels	 under	 the	 influence	 of	 different	

chemical	substances	present	in	water.	

All	 the	 copyrights	 from	 the	 time	 of	 patent	

application	became	property	of	the	company.	
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polymorpha	 pod	 wpływem	 różnych	 substancji	
chemicznych	 obecnych	 w	 wodzie.	 Od	 tego	 momentu	
wszelkie	autorskie	prawa	majątkowe	wraz	ze	zgłoszeniem	
patentowym	przeszły	na	własność	spółki.	�

Fundacja	 oraz	 koinwestor	 zapewnili	 wkład	
pieniężny	 wymagany	 do	 komercjalizacji	 idei	 naukowej.	
Większość	 środków	 pochodzi	 z	 Programu	 Operacyjnego	
Innowacyjna	 Gospodarka,	 Działanie	 3.1	 Inicjowanie	
działalności	 innowacyjnej	 zarządzanego	 przez	 Polską	
Agencję	Rozwoju	Przedsiębiorczości.	Następnie	powołano	
Radę	 Nadzorczą	 i	 Zarząd	 spółki	 wybierając	 członków	
m.in.	 spośród	 właścicieli,	 w	 tym	 pomysłodawców	
wnoszących	niezbędne	know�how.	�

Firma	 Bionitec	 została	 wpisana	 do	 Krajowego	
Rejestru	 Sądowego	 dnia	 4	 sierpnia	 2015	 roku	 pod	
numerem	 0000564784.	 Od	 tego	 czasu	 prowadzi	 drugi	
etap	procesu	komercjalizacji	posiadanej	wiedzy	naukowej	
przy	 ścisłej	 współpracy	 z	Wydziałem	 Biologii	 i	 Ochrony	
SDrodowiska,	 Wydziałem	 Matematyki	 i	 Informatyki	 oraz	
Wydziałem	 Fizyki,	 Astronomii	 i	 Informatyki	 Stosowanej	
UMK	 w	 Toruniu,	 a	 także	 z	 uczelniami	 w	 Koszalinie,	
Poznaniu,	 Olsztynie,	 Gdyni	 i	 Krakowie.	 Bionitec	 zajmuje	
się	 przede	 wszystkim	 rozwijaniem	 technik	
biomonitoringu	 w	 oparciu	 o	 małże,	 wspomaganiem	
ochrony	 środowiska	 za	 pomocą	 autonomicznych	
ekodronów,	 a	 ostatnio	 rozpoczęto	 współpracę	�
z	 poznańską	 firmą	 w	 zakresie	 ekologicznej	 bariery	
stosowanej	 do	 ochrony	 kąpielisk	 jeziornych	 przed	
powstawaniem	zakwitów	sinicowych.�

Szersze	 informacje	 nt.	 głównej	 działalności	
spółki	 można	 znaleźć	 w	 artykule	 „Biomonitoring	 wód	
śródlądowych	 i	 przybrzeżnych	 za	 pomocą	 małży	�
z	 gatunku	 Dreissena	 polymorpha”,	 który	 zamieszczono	�
w	trzecim	numerze	czasopisma	z	2015	roku��
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The	 foundation	 together	 with	 the	 co�investor	
ensured	 the	 financial	 contribution	 that	was	 required	 for	
the	 commercialisation	 of	 the	 scientific	 idea.	 Most	 of	 the	
resources	come	from	the	Innovative	Economy	Operational	
Programme,	Measure	3.1	 Initiating	 of	 innovative	 activity	
managed	 by	 the	 Polish	 Agency	 for	 Enterprise	
Development.	The	next	step	was	to	appoint	a	Supervisory	
Board	 and	 the	 Board	 of	 Directors	 by	 selecting	members	
from	 among	 owners,	 including	 the	 originators	 who	
contributed	 the	 necessary	 know�how.	 Bionitec	 was	
entered	 into	 the	 National	 Court	 Register	 as	 of	 4	 August	
2015	under	the	entry	number	0000564784.	�

Since	then	it	has	been	running	a	second	stage	of	
the	 commercialisation	 process	 of	 the	 possessed	
knowledge	in	close	collaboration	with	the	Department	of	
Biology	and	Environmental	Protection,	the	Department	of	
Mathematics	 and	Computer	 Science	and	 the	Department	
of	 Physics,	 Astronomy	 and	 Applied	 Computer	 Science	 of	
Nicolaus	Copernicus	University	 in	Toruń,	 as	well	 as	with	
schools	of	higher	education	 in	Koszalin,	Poznań,	Olsztyn,	
Gdynia	and	Kraków.	Bionitec	 is	primarily	engaged	 in	 the	
development	of	biomonitoring	techniques	with	the	use	of	
mussels,	 supporting	 environmental	 protection	 through	
autonomous	 eco�drones,	 and	 recently	 it	 established	
cooperation	with	a	company	from	Poznań	in	the	scope	of	
ecological	barriers	used	for	protecting	swimming	sites	at	
lakes	against	the	formation	of	Cyanobacterial	blooms.�

More	 information	 on	 the	 main	 activity	 of	 the	
company	 can	 be	 found	 in	 the	 article	 'Biomonitoring	 of	
inland	 and	 inshore	 waters	 with	 the	 use	 of	 Dreissena	
polymorpha	 mussels'	 published	 in	 the	 	 issue	 of	 the	
��������	2015	year��
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