przez laboratoria

Strategie zakupowe

Rozwazania prawne poprze-
dzimy omoéwieniem kwestii
W naszej opinii réwnie istotnej
jak one - strategii. Otéz naj-
wiekszym btedem jaki moze
popetni¢ podmiot regularnie
nabywajacy ruchomosci jest
jej brak. Nie mozna dopu-
$ci¢ do sytuacji, w ktorej do
kupna asortymentu, apara-
tury, wyposazenia dochodzi
w sposéb niezaplanowany,
od przypadku do przypadku.
Woéwczas mozemy by¢ prawie
pewni tego, ze koszty prowa-
dzonej przez nas dziatalnosci
gospodarczej sg wieksze, niz
powinny. Nie jest bowiem bez
znaczenia to, czy dokonuje-
my zakupéw zawsze u jedne-
go dostawcy (strategie single
sourcing, sole sourcing), od
dwoéch dostawcow (strategia
dual sourcing), czy od wielu
dostawcow (multiple sour-
cing). Kazde z tych podejs¢
ma oczywiscie swoje zalety
i wady. Wazne jednak, aby wy-
bra¢ rozwigzanie najbardziej
atrakcyjne dla prowadzone-
go przez nas laboratorium.
Oczywiscie, moze sie okazac,
ze takim bedzie hybryda po-
wyzszych opcji. Mozna sie
przeciez zdecydowac na ko-
rzystanie z jednego dostawcy,
wprowadzajac  jednoczesnie
monitoring cen i warunkéw
sprzedazy funkcjonujacych
u jego konkurencji - tak, aby
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nie wykluczy¢ z goéry zmiany,
podczas gdy kiedys moze sie
ona okaza¢ jak najbardziej
racjonalna. Wazne jest tez to,
czy decydujemy sie zawsze
na zamawianie poszczegél-
nych elementéw pewnej
catosci (na przyktad wyposa-
zenia pomieszczenia labora-
toryjnego przeznaczonego
do prowadzenia danego ro-
dzaju badan), czy tez doko-
nujemy kupna modutowego.
Znéw nie mozna tego zato-
zy¢ z g6ry. Kupno modutowe
moze by¢ oczywiscie atrak-
cyjne, ale moze sie okazag, ze
cze$¢ z elementédw takiego
modutu potrzebujemy kupic
osobno, z uwagi na inne pa-
rametry jakosciowe. Znéw
czasem zasadne bedzie wpro-
wadzenie rozwigzania miesza-
nego. Gdzie kupowac? To jest
tez wazne pytanie. Lokalnie,
nie zawsze oznacza lepiej.
Moze warto czasem poszukac
dostawcy z zagranicy? Pamie-
tajmy rowniez, ze im wiecej
kupujemy, tym robimy to ta-
niej. Moze nam w tym poméc
idea zakupow wspdlnych.

Zrédta prawa

Po wstepie z dziedziny logi-
styki, czas na analize prawna.
Pierwsze i najwazniejsze pyta-
nie brzmi: gdzie szuka¢ regu-
lacji nabywania ruchomosci?
Podstawowg ustawe jest tu-
taj oczywiscie ustawa z dnia

y ®

Nabywanie ruchomosci

Kamil Stolarski, Konrad Majewski*

23 kwietnia 1964 r. Kodeks
cywilny (tj. Dz.U. z 2014 r,
poz. 121, ze zm.; dalej: Kodeks
cywilny). Zawiera ona prze-
pisy natury ogdlnej dotycza-
ce wszelkich uméw, w tym
handlowych, a takze normy
szczegb6lne omawiajace pod-
stawowe kontrakty istotne dla
omawianego tutaj zagadnie-
nia, takie jak umowa sprze-
dazy czy dostawy. Jesli mowa
o kwestii pfatnosci istotna jest
tutaj réwniez ustawa z dnia
8 marca 2013 r. o terminach
zaptaty w transakcjach han-
dlowych (Dz.U. z 2013 r,, poz.
403). Laboratorium kupuja-
ce asortyment, wyposazenie
i inne towary, jest przedsie-
biorcg w ramach takiej trans-
akgji. Dlatego tez, nie znajda
do niego zastosowania prze-
pisy ustawy z dnia 30 maja
2014 r. o prawach konsumen-
ta (Dz.U.z2014r., poz. 827).

Pamietajmy jednak, ze wyzej
wskazane regulacje tworza
tylko pewne ramy dla sto-
sunku, jaki faczy podmiot
prowadzacy laboratorium
ze sprzedawcy lub dostawca
(jaka jest miedzy nimi réznica
wskazemy ponizej). Tres¢ tego
stosunku wypetnia zawarta
przez nich umowa. Zgodnie
z art. 353" Kodeksu cywilnego
»Strony zawierajgce  umowe
moga utozy¢ stosunek praw-
ny wedtug swego uznania,
byleby jego tres¢ lub cel nie

sprzeciwiaty sie wiasciwosci
(naturze) stosunku, ustawie
ani zasadom wspotzycia spo-
tecznego” W szczegdlnosci
w umowach pomiedzy przed-
siebiorcami strony maja dos¢
duzg wolnos$¢ kontraktowa-
nia. Istnieja oczywiscie pewne
reguty, ktérych zmieni¢ nie
moga, ale zasadniczg wiek-
szos¢ postanowien umowy
mogg dostosowaé do wia-
snych potrzeb.

Czesto zdarza sie, ze sprze-
dawca postuguje sie wzorcem
umownym, na przyktad do-
stepnym na stronie interne-
towej regulaminem. Wigze on
kupujacego i przed dokona-
niem kupna powinien on za-
poznac sie z jego trescia. Jesli
bowiem sprzedawca udostep-
nit taki regulamin, to wiekszos¢
zasad dotyczacych kupna jest
uregulowana witasnie w nim.
Nalezy pamieta¢, ze choc¢ za-
sadniczo wzorce takie powsta-
ja z mysla o konsumentach,
z uwagi na to, ze ich przygoto-
wanie wymusza prawo konsu-
menckie, to wigzg one réwniez
przedsiebiorcéw.

Kiedy dochodzi do zawarcia
umowy?

Wszystko zalezy od tego w ja-
kim trybie jest zawierana. Stan-
dardowo jeden z podmiotéw
wysyla do drugiego oferte,
a drugi jg akceptuje. Wéwczas
do zawarcia umowy docho-



dzi z momentem akceptacji
oferty. Warunkiem jest tutaj
zawarcie w ofercie wszystkich
istotnych warunkéw umowy.
Coistotne w przypadku przed-
siebiorcow, jesli odpowiedzg
na oferte zastrzegajac
jednak pewne w niej zmiany,

oni

uwaza sie ze przyjat on oferte i
jesli w stosunku do zastrzezen
oferent sie nie sprzeciwi, umo-
wa zaczyna wigzac¢ w ksztatcie
uwzgledniajacym te zastrze-
zenia.

Inaczej sprawa przedstawia
sie w przypadku, gdy zosta-
nie zorganizowany przetarg
(ewentualnie aukcja, ale ten
tryb zawierania umoéw in-
teresuje nas mniej). Nie jest
bowiem tak, ze tryb ten jest
wykorzystywany  wytacznie
w przypadku zamoéwien pu-
blicznych. Kazdy moze ogto-
si¢ przetarg. Przykladowo
podmiot prowadzacy labo-
ratorium, nawet jesli nie jest
zobowigzany do stosowania
przepisébw prawa zamowien
publicznych, moze ogtosi¢
przetarg na kupno aparatu-
ry badawczej, odpowiednio
okreslajac kryteria. Tutaj oczy-
wiscie wigze oferta wybrana
przez kupujacego jako naj-
lepsza, stosownie do tychze
kryteriéw.

Waznym trybem zawarcia
umowy s3 negocjacje. Czesto
jest to sposob najczesciej sto-
sowany, podczas gdy znacz-
na cze$¢ przedsiebiorcéw nie
wie, kiedy w trakcie negocjacji
dochodzi do zawarcia umowy.
Tymczasem moment taki ist-
niejeinie jest wbrew pozorom
réwnoznaczny z podpisaniem
jej pisemnego egzemplarza.
Prawo stanowi bowiem, ze
do zawarcia umowy docho-
dzi, gdy strony dojda do po-

rozumienia co do wszystkich
jej postanowien, ktére byty
przedmiotem negocjacji.
Oczywiscie zwyczajowo wy-
pracowane zostaty pewne za-
chowania, ktére pozwalajg na
usuniecie watpliwosci co do
tego kiedy ten czas nastepuje
(takie jak podpisanie fizycz-
nego egzemplarza umowy,
czy podanie sobie reki na
znak dokonania wszystkich
uzgodnien).

Sprzedaz a dostawa

Warto pamietaé, ze umowa
sprzedazy a umowa dostawy
to nie to samo. W pierwszej
sprzedawca zobowigzuje sie
przenie$¢ na kupujacego wia-
snos¢ rzeczy i rzecz te mu wy-
da¢, w zamian za co uzyskuje
od kupujacego kwote ceny.
W przypadku kontraktu do-
stawy dostawca zobowiazuje
sie dodatkowo do wytworze-
nia rzeczy i to wytacznie rze-
czy oznaczonych co do gatun-
ku. Co to oznacza, ze rzecz jest
oznaczona co do gatunku?
W skrécie moéwiac to, iz dla
odbiorcy nie jest istotne czy
ta czy inng konkretng rzecz
otrzyma on od dostawcy, byle
byta ona rzeczg okreslonego
rodzaju (rzecz taka jest za-
sadniczo pozbawiona jakich-
kolwiek oznaczen indywidu-
alnych, takich jak chociazby
numer seryjny). Jako, ze dla
laboratorium typowag umowa
jest sprzedaz, na niej sie dalej
skupimy.

Zobowiazania sprzedawcy

Jak juz wskazalismy, jest
sprzedawca musi przeniesc
na nabywce wtasnos¢ rzeczy
i wydac ja fizycznie. Ma on
wiec dwa zasadnicze obo-
wigzki: 1) przeniesienie wia-

Umowa sprzedazy a umowa dostawy

to nie to samo

snosci i 2) wydanie rzeczy.
Odnosnie przeniesienia wita-
snosci, w przypadku rzeczy
oznaczonych co do tozsamo-
sci (w jaki$ sposob zindywi-
dualizowanych, na przyktad
poprzez numer seryjny) pra-
wo wtasnosci przechodzi na
nabywce juz z momentem
zawarcia samej umowy (nie
czy
ustnej). W przypadku rzeczy
oznaczonych co do gatunku,
potrzebne jest tutaj prze-
niesienie posiadania rzeczy,
a wiec jej fizyczne wydanie

istotne czy pisemnej,

(i co za tym idzie zrealizowa-
nie drugiego ze wskazanych
powyzej obowigzkéw). Tak
czy inaczej wiasciciel
petnia swoje zobowigzania
z momentem wydania rzeczy.

wy-

Tyle jesli mowa o przepisach
kodeksowych. W umowie
mozna przewidzie¢, ze sprze-
dawca zastrzega wilasnosc
rzeczy do momentu uzyska-
nia za nig ceny. Wéwczas ku-
pujacy stanie sie jej wiascicie-
lem dopiero po zaptacie.

W umowie powinnismy okre-
sli¢ wtasciwosci rzeczy. W szcze-
golnosci w przypadku sprze-
dazy rzeczy oznaczonych co
do tozsamosci (np. aparatury
medycznej). Jesli mowa o rze-
czach oznaczonych co do ga-
tunku (np. nie okreslone bli-
zej materialy jednorazowego
uzytku), jesli ich wiasciwosci
nie zostaty oznaczone, ani nie
wynikaja z okolicznosci, sprze-
dawca powinien wydac rzeczy
sredniej jakosci.
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Obowiazki kupujacego
Nabywca musi uisci¢ cene za
rzecz, co jest wiedza znang
powszechnie. Pamietac jednak
trzeba, ze na tym jego obo-
wigzki sie nie korcza. Powinien
on réwniez rzecz odebrac.

Jesli mowa o cenie, to co do
zasady ustala ja sie oczywiscie
w umowie. Nie trzeba robi¢
tego wprost, wystarczy wska-
za¢ w jaki sposéb ja wyliczy¢.
Jesli mowa o odbiorze towaru,
kupujacy jest do niego w pet-
ni zobowigzany i na zadanie
sprzedawcy powinien odbidr
taki potwierdzi¢. W przypadku
przedsiebiorcy, a wiec i zwy-
kle podmiotu prowadzacego
laboratorium, wazne jest aby
dokona¢ ogledzin przestanej
rzeczy i wszelkie dajace zauwa-
zy¢ sie wady od razu zaproto-
kotowac. Brak takiego dziata-
nia moze bowiem zamknac
mu droge do reklamacgji.

Rekojmia

W  przypadku kupujacego
jest to chyba najistotniej-
sza, w przypadku zawarcia
umowy sprzedazy, insty-
tucja prawna. Pozwala ona
w przypadku zaistnienia wad
fizycznych lub prawnych na
zmuszenie sprzedawcy do ich
naprawienia, w trybie wska-
zanym w Kodeksie cywilnym,
ewentualnie uregulowanym
wprost w umowie. Jesli mowa
0 przedsiebiorcach, to jest
jednak kwestia, o ktérej po-
winni oni pamieta¢ zawsze.
Mamy tutaj na mysli réwniez

a7



podmioty prowadzacy labora-
toria. Otéz w umowie zawartej
pomiedzy przedsiebiorcami
mozna rekojmie ograniczyc,
a nawet w catosci wylaczyc.
Przypomnijmy teraz to, co pi-
salismy o regulaminach sprze-
dazy zamieszczanych chociaz-
by na stronach internetowych
sklepéw. Warto je czytac
w catosci, poniewaz moze sie
okaza¢, ze konkretny regula-
min rekojmie taka wytacza.
Co woéwczas mozna zrobi¢?
Zada¢ od sprzedawcy napra-
wienia szkody wyrzadzonej
przez to, ze rzecz jest wadliwa
i tylko tyle. Tutaj tez jednak
W umowie mozna ograniczy¢
taka odpowiedzialnos¢ od-
szkodowawcza do zachowan
sprzedawcy umyslnie przez
niego zawinionych. Jesli wiec
w regulaminie sprzedazy zo-
stanie wytaczona rekojmia
i jednoczesnie odpowiedzial-
nos¢ odszkodowawcza ogra-
niczona do winy umysinej, ku-
pujacy bedacy przedsiebiorca
moze miec problem z pocia-
gnieciem sprzedawcy do od-
powiedzialnosci.

Jesli
jednak wytaczona ani ograni-
czona, kupujacemu przystu-
guja nastepujace uprawnienia.
Moze on odstapi¢ od umowy
albo Zzada¢ obnizenia ceny.
Z tego pierwszego uprawnie-
nia nie bedzie mogt jednak
skorzystac¢ jesli

rekojmia nie zostanie

sprzedawca
niezwtocznie wymieni
wadliwa na rzecz wolna od wad

rzecz
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albo niezwtocznie wady usunie
(chyba, ze wada jest istotna,
a rzecz byta juz przez sprze-
dawce naprawiana lub wymie-
niona). W przypadku rzeczy
oznaczonych co do gatunku
kupujacy moze zada¢ wydania
rzeczy wolnych od wad oraz
naprawienia szkody.

Wazne, aby pamieta¢, ze kupu-
jacy co do zasady ma obowia-
zek zawiadomic¢ sprzedawce
0 wadzie w ciggu miesigca od
jej wykrycia. Dodatkowo, na co
juz wskazalismy, podmiot pro-
wadzacy dziatalno$¢ gospodar-
€zg musi rzecz zbadac w czasie
i sposéb przyjety przy rzeczach
danego rodzaju i wéwczas od
razu zawiadomi¢ sprzedawce
o wadach. Jesli wada wyszta
na jaw poézniej przedsiebiorca
musi o niej zawiadomi¢ nie-
zwtocznie. Nie zastosowanie sie
do tych obowigzkéw powoduje
utrate prawa do powotania sie
na nig i podniesienia roszczen
z tytutu rekojmi.

Tak czy inaczej sprzedawca
odpowiada za rekojmie, jezeli
wada rzeczy zostata wykryta
przed uptywem dwoch lat od
dnia wydania rzeczy kupuja-
cemu.

Do zawarcia umowy dochodzi
z momentem akceptacji

W umowie zawartej pomiedzy
przedsiebiorcami rekojmie mozna
ograniczy¢ a nawet wytgczyc

Incydent medyczny

W przypadku laboratoriow
istotne moga okazac sie odreb-
ne regulacje zawarte w ustawie
z dnia 20 maja 2010 r. 0 wy-
robach medycznych (Dz.U.
z2010r, nr 107, ze zm.). Mamy
na mysli przede wszystkim re-
gulacje zawarte w rozdziale
9 tej ustawy tyczace sie incy-
dentéw medycznych i dziatan
dotyczacych bezpieczenstwa
wyrobéw medycznych. Incy-
dentem medycznym jest kaz-
de wadliwe dziatanie, defekt,
pogorszenie wiasciwosci lub
dziatania wyrobu, jak row-
niez nieprawidtowosci w jego
oznakowaniu lub instrukcji
uzytkowana, ktére moga lub
mogty doprowadzi¢ do Smier-
ci lub powaznego pogorsze-
nia stanu zdrowia pacjenta
lub uzytkownika wyrobu
(@ w przypadku wyrobu me-
dycznego do diagnostyki in
vitro lub wyposazenia wyrobu
medycznego do diagnostyki
in vitro) — posrednio takze in-
nej osoby. Tyczy sie to rowniez
technicznej lub medyczne
przyczyny zwigzanej z wtasci-
wosciami lub dziataniem wy-
robu, prowadzacg z powodu
wyzej wskazanego zagrozenia
do podecia przez wytwoérce
zewnetrznych dziatan kory-
gujacych dotyczacych bezpie-
czenstwa.

Zwrdéémy uwage, ze incydent
medyczny moze zgtosi¢ do
Prezesa Urzedu Regulacji Pro-

duktéw Leczniczych, Wyrobdw
Medycznych i Srodkéw Bio-
bojczych kazdy, kto powziat
informacje o incydencie me-
dycznym na terytorium Rze-
czypospolitej Polskiej. Temat
jest zreszta warty osob-
nego opracowania, szczegdl-

ten

nie ze zgodnie z art. 74 wyzej
wskazanej ustawy laboratoria
badawcze i jednostki badaw-
czo-rozwojowe badajace wy-
roby medyczne, ktére podczas
wykonywania swej dziatalnosci
stwierdzity incydent medycz-
ny, sa obowigzane zgtosi¢ go
niezwtocznie wytworcy lub
autoryzowanemu przedsta-
wicielowi, a kopie zgtoszenia
przesta¢ Prezesowi Urzedu Re-
gulacji Produktéw Leczniczych,
Wyrobéw Medycznych i Srod-
kéw Biobojczych. Do zgtosze-
nia incydentu obowigzane s3
tez podmioty prowadzace ze-
wnetrzng ocene jakosci pracy
medycznych laboratoriow dia-
gnostycznych, ktére podczas
wykonywania swojej dziatal-
nosci powziety podejrzenie, ze
wystapit incydent medyczny.

Gwarancja

Przede wszystkim nie jest wy-
magana. Od rekojmi rézni sie
przede wszystkim tym, ze nie
wynika z przepiséw i moze
by¢ udzielona przez sprze-
dawce, producenta albo dys-
trybutora (importera). Nie jest
zreszta obojetne kto jej udzie-
la. Dzisiaj czesto zdarza sieg, ze
to wiasnie producent lub dys-
trybutor udzielajg gwarancji,
a nie sprzedawca. Woéwczas
ten ostatni wylacznie posred-
niczy w realizacji roszczen
z tytutu gwarancji. Wszystkie
tyczace sie jej warunki okre-
$lone s3 w dokumencie gwa-

rancyjnym lub w umowie.



Warto zapoznac sie z ich tre-
$cig, aby nie okazato sieg, ze co
prawda gwarancji udzielono,

ale warunki realizacji sg takie,
ze w praktyce trudno bedzie
z niej skorzystac.

Zamowienia publiczne

Niektére laboratoria przy do-
konywaniu zakupéw musza
stosowad przepisy ustawy
z dnia 29 stycznia 2004 r. Pra-
wo zamowieh publicznych.
Ustawa ta okresla zasady
i tryb udzielania zamoéwien
publicznych, $rodki ochrony
prawnej, kontrole udzielania
zaméwien publicznych oraz
organy wilasciwe w sprawach
zamowien publicznych. Pod-
stawowymi trybami w jakich
moga by¢ udzielanie zamé-
wienia publiczne to przetarg

nieograniczony oraz ograni-
czony. Pierwszy z nich pole-
ga na tym, ze zamawiajacy
publikuje ogtoszenie o zamo-
wieniu, w odpowiedzi na kté-
re to ogtoszenie kazdy zain-
teresowany podmiot moze
ztozy¢ swojg oferte. Przetarg
nieograniczony cechuje sie
jednoetapowoscia. Z kolei
przetarg ograniczony jest po-
stepowaniem dwuetapowym.
Polega on na tym, ze zama-
wiajacy publikuje ogtoszenie
0 zamoéwieniu, w odpowiedzi
na ktére wykonawcy moga
ztozy¢ wniosek o dopuszcze-
nie do udziatu w przetargu. Na
tym etapie nastepuje spraw-
dzenie potencjatu wykonaw-
cow pod katem spetniania
przez nich okreslonych przez
zamawiajacego warunkow

udziatu w postepowaniu. Na-
stepnie po dokonaniu tejze
oceny zamawiajacy zaprasza
wykonawcéw do sktadania
ofert. Poza wskazanymi wcze-
$niej dwoma trybami udzie-
lania zaméwien publicznych,
ktére moga zostac zastosowa-
ne w kazdej sytuacji istniejg
jeszcze inne tryby, ktére moga
zosta¢ jednak zastosowane
wytacznie w scisle okreslo-
nych przypadkach. Tymi try-
bami sg negocjacje z ogtosze-
niem, dialog konkurencyjny,
negocjacje bez ogtoszenia,
zamowienie z wolnej reki, za-
pytania o cene albo licytacja
elektroniczna. Kazdy z tych
trybow ma swoje specyficzne
cechy oraz przestanki, ktorych
spetnienie jest konieczne, aby
mogt by¢ zastosowany.

Warunki udziatlu w postepo-
waniu

W trakcie postepowania
0 udzielenie zaméwienia pu-
blicznego ocenie zamawiaja-
cego podlega potencjat wyko-
nawcéw, to jest: 1) posiadane
przez wykonawce uprawnie-
nia do wykonywania okreslo-
nej dziatalnosci lub czynnosci,
jezeli przepisy prawa nakfada-
ja obowiagzek ich posiadania;
2) potencjat wiedzy i doswiad-
czenia wykonawcy; 3) dyspo-
nowania przez wykonawce
odpowiednim potencjatem
technicznym oraz osobami
zdolnymi do wykonania zamo-
wienia; 4) sytuacja ekonomicz-
na i finansowa wykonawcy.
Dodatkowo istnieja warunki,
ktérych spetnienie powodu-
je wykluczenie wykonawcy
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z postepowania. Nie wchodzac
w szczegoly, jedynie w ramach
przyktadu, w tym miejscu
mozna wskaza¢, ze wyklucze-
niu podlegaja wykonawcy,
w stosunku do ktérych otwar-
to likwidacje lub ktérych upa-
dtos¢ ogtoszono, z wyjatkiem
wykonawcéw, ktérzy po ogto-
szeniu upadtosci zawarli uktad
zatwierdzony prawomocnym
postanowieniem sadu, jezeli
ukfad nie przewiduje zaspoko-
jenia wierzycieli przez likwida-
cje majatku upadtego, a takze
wykonawcy, ktérzy zalegaja
z uiszczeniem podatkéw, optat
lub sktadek na ubezpiecze-
nia spoteczne lub zdrowotne,
z wyjatkiem przypadkow gdy
uzyskali oni przewidziane pra-
wem zwolnienie, odroczenie,
roztozenie na raty zalegtych
ptatnosci lub wstrzymanie
w catosci wykonania decyzji
wiasciwego organu.

Kryteria oceny ofert

Zamawiajacy wybiera oferte
pod-
stawie kryteriow oceny ofert
okreslonych w specyfikacji
istotnych warunkéw zamo-
wienia. Kryteriami oceny ofert
moga by¢ cena albo cena
i inne kryteria odnoszace sie
do przedmiotu zamoéwienia,
w szczegolnosci jakos¢, funk-

najkorzystniejszag na

cjonalnos¢, parametry tech-
niczne, aspekty $rodowisko-
we, spotfeczne, innowacyjne,
serwis, termin wykonania
zamoOwienia oraz koszty eks-
ploatacji. Kryterium ceny
moze by¢ generalnie zastoso-
wane jako jedyne kryterium
oceny ofert jedynie, jezeli
przedmiot zamowienia jest
powszechnie dostepny oraz
ma ustalone standardy jako-
Sciowe.
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Odrzucenie oferty
Odrzuceniu podlega oferta,
ktéra: 1) jest niezgodna z usta-
wa; 2) jej tres¢ nie odpowiada
tresci specyfikacji istotnych
warunkéw zaméwienia; 3) jej
zlozenie stanowi czyn nie-
uczciwej konkurencji w rozu-
mieniu przepiséw o zwalcza-
niu nieuczciwej konkurencji;
4) zawiera razaco niskg cene
w stosunku do przedmiotu za-
moéwienia; 5) zostata ztozona
przez wykonawce wykluczo-
nego z udziatu w postepowa-
niu o udzielenie zamdéwienia
lub niezaproszonego do skfa-
dania ofert; 6) zawiera btedy
w obliczeniu ceny; 7) wyko-
nawca w terminie 3 dni od dnia
doreczenia zawiadomienia nie
zgodzit sie na poprawienie
innej omytki polegajace na
niezgodnosci oferty ze spe-
cyfikacja istotnych warunkéw
zamoéwienia, niepowodujace
istotnych zmian w tredci oferty.

Razaco niska cena

W tym miejscu warto zwro-
ci¢ uwage na pojecie razaco
niskiej ceny. Jakkolwiek po-
jecie to nie zostato zdefinio-
wane na gruncie obowigzu-
jacych przepisow prawa to
w orzecznictwie Krajowej Izby
Odwotawczej oraz sadoéw po-
wszechnych wskazuje sie, iz
jest to cena nierealna, cena
za ktéra nie mozna wykonad
danego zamoéwienia. W sytu-
acji, gdy cena oferty wyda sie
zamawiajgcemu razaco niska
w stosunku do przedmiotu
zamowienia i budzi jego wat-
pliwosci co do mozliwosci
wykonania przedmiotu zamo-
wienia zgodnie z wymagania-
mi okreslonymi przez niego
lub wynikajacymi odrebnych
przepiséw, w szczegdlnosci

jest nizsza o 30% od warto-
$ci zamowienia lub sredniej
arytmetycznej cen wszystkich
ztozonych ofert, zamawiajacy
jest zobowigzany zwrdci¢ sie
do tego wykonawcy o udzie-
lenie wyjasnien, w tym zio-
zenie dowoddéw dotyczacych
elementéw oferty majacych
wptyw na wysokos$¢ ceny.

Srodki ochrony prawnej

Ustawa prawo zamowien pu-
blicznych przewiduje, ze wy-
konawca jezeli ma lub miat
interes w uzyskaniu danego
zamoéwienia oraz poniost lub
moze ponies¢ szkode w wyni-
ku naruszenia przez zamawia-
jacego przepisow tejze ustawy
moze skorzysta¢ z przystugu-
jacych mu $rodkéw prawnych.
Tymi srodkami s3 odwotanie
do Prezesa Krajowej Izby Od-
wotawczej, informacja dla
zamawiajgcego O €zynnosci
niezgodnej z prawem oraz
skarga do sadu na orzeczenie
Krajowej lzby Odwotawcze;j.
Krajowa Izba Odwotawcza jest
powotanym na mocy ustawy
organem wiadzy publicznej
wiasciwym do rozpoznawa-
nia odwotan wnoszonych
w postepowaniu o udzielenie
zamoéwienia publicznego (art.
172 ust. 1 ustawy Pzp). Izba
jest sadem w rozumieniu art.
234 TWE (obecnie art. 267
TFUE), co potwierdzit Trybu-
natu Sprawiedliwosci Unii
Europejskiej w wyroku z dnia
13 grudnia 2012 r. w sprawie
C-465/11, nie jest natomiast
sagdem w kontekscie zasady
tréjpodziatu wiadzy". Wnie-

Y Informacja o dziatalnosci Kraj-
owej Izby Odwotawczej w 2012,
Urzad Zamowien Publicznych,
Warszawa 2013 r.

sienie odwotania podlega
optacie statej, ktorej wysokosc
jest uzalezniona od tego, czy
przedmiotem zamoéwienia
s ustugi, dostawy, czy tez
roboty budowlane oraz od
wartosci szacunkowej same-
go zamoOwienia i ksztattuje
sie w przedziale od 7.500 zt
do 20.000 zt. Samo odwota-
nie podlega rozpoznaniu,
jezeli nie zawiera brakéw
formalnych oraz uiszczono
wpis. Jezeli Krajowa Izba Od-
wotawcza stwierdzi narusze-
nie przepiséw ustawy, ktore
miato wptyw lub moze miec
istotny wptyw na wynik po-
stepowania o udzielenie za-
moéwienia, to w takiej sytuacji
uwzglednia odwotanie.

Zakonczenie

Postaralismy sie mozliwie wy-
czerpac najistotniejsze zagad-
nienia dotyczace nabywania
rzeczy ruchomych przez pod-
mioty prowadzace laborato-
ria. Oczywiscie trudno o petne
wyczerpanie tematu. W razie,
gdyby mieli Panstwo jakiekol-
wiek pytania jego dotyczace,
zapraszamy do kontaktu.
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