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Teoria ekonomii jest naukq spoleczng. U jej podstaw znaj-
dujq sig rozne koncepcje cztowieka gospodarujgcego, kie-
rujgcego si¢ w swym postgpowaniu tak interesami, in-
stynktami jak i wartosciami. Znajduje to wyraz w takich
koncepcjach jak np. homo oeconomicus, homo contractor
czy ,,homo agens — institutionalist”. W ramach nowej ekono-
mii instytucjonalnej (NEI) wyroznié nalezy roznego ro-
dzaju teorie w ramach dwoch podstawowych nurtow: no-
wego instytucjonalizmu i neoinstytucjonalizmu. Nurty te
przywiqzujq glowng uwage do mechanizmow adaptacyi,
a nie do zagadnien efektywnej alokacji zasobow i optymali-
zacji. Sprzyja temu lgczne uyjmowanie czynnikow ekonomicz-
nych i spoteczno -politycznych.

Poszczegolne teorie NEI zwracajg uwage na rolg tak in-
stytucji formalnych, nieformalnych i instytucji — organiza-
¢ji. Szczegolnie duze jest tu znaczenie teorii praw wiasnosci,
teorii kontraktow, teorii kosztow transakcyjnych, teorii
zmian instytucjonalnych, teorii podejmowania decyzji ko-
lektywnych, teorii regulacji i innych. Istotny wplyw na pro-
cesy syntezy instytucjonalnej i tworzenie ekonomii instytu-
cjonalnej wywierajq tacy autorzy jak D. North, G. Hodgson,
E. Ostrom, O. Williamson i wielu innych.

Dorobek roznych nurtow ekonomii instytucjonalnej stopnio-
wo pozwala przezwycigza¢ takie ograniczenia badawcze
w ekonomii glownego nurtu jak np..: indywidualizm meto-
dologiczny, koncepcja reprezentatywnego podmiotu, idea
Jjednej rownowagi jako atraktora, zalozenie petnej informa-
¢ji, niskie koszty transakcyjne czy silna wersja hipotezy ra-
cjonalnych oczekiwan podmiotow gospodarczych. Wskazu-
Je sie takze na wady uje¢ czysto, modelowych o duzym stop-
niu sformalizowania i o uniwersalnych, ponadczasowych
prawidlowosciach oraz przyjmowanie zalozen coraz bardziej
odleglych od zmieniajgcej si¢ rzeczywistosci gospodarczej.
Z drugiej strony niedostatek w rozwoju procesow modelowa-
nia stanowi stabszq strong roznych nurtow ekonomii instytu-
cjonalnej.

WSTEP

Procesy gospodarowania dokonuja si¢ zawsze w ra-
mach konkretnych organizacji i instytucji. Instytucje (for-
malne, nieformalne, instytucje-organizacje) sa jednocze-
$nie warunkami i ograniczeniami dzialalnosci gospodarczej
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The theory of economics is a social science. It is based on
various concepts of the economic man, who is guided by
his interests in business, instincts and values. This is re-
flected in such concepts as for example homo oeconomicus,
homo contractor or “homo agens — institutionalist”. As part
of the new institutional economy, different kinds of theories
should be distinguished within the framework of two basie
trends: new institutionalism and neo-institutionalism. These
trends pay close attention to the mechanisms of adaptation,
and not to the issues of effective allocation of resources
and optimisation. The combined recognition of economic
and socio-political factors favours this.

Individual theories of NEI draw attention to the role offor-
mal and informal institutions and institutions — organisa-
tion. The significance of the theory ofproperty rights, the the-
ory of contracts, the theory of transaction costs, the the-
ory of institutional changes, the theory of collective deci-
sion-making, the theory of regulation and others are parti-
cularly significant. The authors such as D. North, G. Hodg-
son, E. Ostrom, O. Williamson and many others exert a signi-
ficant influence on the processes of institutional synthesis and
creation of institutional economics.

The achievements of various trends in institutional economics
gradually overcome such research limitations in mainstre-
am economics such as, methodological individualism, the
concept of a representative subject, the idea of one balan-
ce as an attractor, the assumption of fuli information, low
transaction costs or a strong version of the rational expecta-
tions of business entities. It also points to the disadvantages
of purely model conceptualisations with a high degree offor-
malisation and universal, timeless regularities as well as as-
sumptions that are increasingly distant from the changing
economic reality. On the other hand, the deficiency in the
development of modeling processes is the weaker side of the
various trends in institutional economics.

podmiotow. Z jednej strony stanowig zewngtrzne ramy gospo-
darowania, z drugiej za$ bezposrednio ksztaltuja preferencje
i systemy warto$ci jednostek. Cztowiek gospodarujacy uwikta-
ny jest w splot powigzan spoteczno-instytucjonalnych. Usta-
wicznie zawiera réznego rodzaju umowy i kontrakty. Naby-
wa doswiadczen gospodarowania i podnosi swoj kapitat ludzki.
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W miar¢ zdobywanych doswiadczen produkcyjnych
ksztattuje si¢ jego $wiadomo$¢ co ma zwigzek z kapitatem
spotecznym. Ponosi on takze okre§lone koszty realizacji za-
ktadanych celéw — korzysci. Jednocze$nie nastawiony jest
na konkurencj¢ i kooperacj¢ z innymi jednostkami i pod-
miotami. Wspoélpraca ludzi i podmiotow przez nich tworzo-
nych odbywa si¢ w warunkach procesoéw globalizacji 1 inte-
gracji. Procesy te nie niwelujg réznic pomiedzy poszczegol-
nymi systemami gospodarowania. W praktyce mamy nadal do
czynienia z réznymi systemami gospodarki rynkowej, z od-
miennymi rozwigzaniami instytucjonalnymi.

W obszarze instytucji wystepuja tzw. niezamierzo-
ne skutki dziatan w wyniku spotecznych wspoétzalezno-
sci funkcjonowania podmiotow gospodarczych. Wspoltza-
leznosci te stanowig istotny przedmiot wielu nurtow ekono-
mii instytucjonalnej. Pojecie ,.ekonomia instytucjonalna”
jest wieloznaczne i kryja si¢ pod nim kierunki teoretyczne
o zroéznicowanej metodologii jak i obszarze badawczym.
W wigkszosci tych kierunkéw podkresla si¢ mozliwosé
zawierania réznego rodzaju kontraktow przy jednocze$nie
nizszych kosztach transakcyjnych w sytuacji wigkszej ho-
mogeniczno$ci jednostek czy podmiotéw gospodarczych.
W praktyce dominuje jednak heterogenicznos¢ podmiotow
gospodarczych, co utrudnia procesy modelowania teoretycz-
nego. Modele uwzgledniajace heterogeniczno$¢ podmiotow
sa wysoce skomplikowane i wymagaja zaawansowanej apa-
ratury matematycznej. Stanowi to wyzwanie tak dla ekonomii
instytucjonalnej jak i calej teorii ekonomii.

Przy definiowaniu instytucji nalezy uwzglednié trzy
istotne elementy: 1) sg one okreslane przez jednostki, pod-
mioty traktowane jako cztonkowie spoteczenstwa, 2) stano-
wig one uwarunkowania, ograniczenia zachowan i 3) ksztat-
tuja zachowania poprzez okreslanie bodzcow [1, s.207]. Prze-
istoczenie si¢ norm spotecznych w bodzce i motywacje dzia-
fania poszczego6lnych podmiotow wymaga ich internalizacji
przez jednostki i grupy.

Celem artykulu jest zwrdcenie uwagi na kwestie wza-
jemnych relacji ekonomii instytucjonalnej i ekonomii
gléwnego nurtu z wykorzystaniem réznych koncep-
cji czlowieka gospodarujacego. Kwestia ta ma znaczenie
teoretyczne zwigzane z rozwojem teorii ekonomii oraz
praktyczne zwigzane z wplywem instytucji na procesy
gospodarowania. Procesy te dokonuja si¢ zawsze w kon-
kretnych warunkach czasu i miejsca, przy funkcjonowa-
niu danych systemow instytucjonalnych. W prezentowa-
nym artykule pokazano mozliwe sposoby uje¢ analiz in-
stytucjonalnych w teorii ekonomii.

PODSTAWOWE KONCEPCJE
CZLOWIEKA GOSPODARUJACEGO

Wigkszos¢ zawieranych kontraktow w gospodarce to
kontrakty niekompletne. Dla realizacji tych kontraktéw
istotne sa normy spoteczne typu: wzajemne zaufanie, uczci-
wos¢, rzetelna praca, dotrzymywanie obietnic czy niechgé
wobec postaw gapowicza. Normy spoleczne ksztaltuja si¢
w dhuzszym horyzoncie czasowym. Wsrdd tych norm pod-
stawowe znaczenie ma oparcie dziatalnosci na okreslonej
koncepcji ,,cztowieka gospodarujacego”. Realizacja tej kon-
cepcji tworzy jedng z podstawowych norm spotecznych.

,wStary instytucjonalizm” (T. Veblen, J.R. Commons) kry-
tycznie odnosit si¢ do dominujacej w teorii ekonomii koncep-
cji ,, homo oeconomicus” — r6znie rozumianej wérod ekonomi-
stow glownego nurtu [18].

Wyrdzni¢ tu zwlaszcza nalezy poglady A. Smitha od-
nos$nie moralnosci i etyki gospodarowania. Rynek byt
w jego koncepcjach rowniez traktowany jako ,,miejsce
wzajemnej pomocy”, gdzie obok rywalizacji wystgpuje war-
tos¢ ,,poczucia solidarnosci”. Jednostki i podmioty gospo-
darcze cechuje ograniczona racjonalno$¢ postgpowania.
Przedstawiciele roznych nurtéw ekonomii instytucjonal-
nej rowniez wskazywali na ograniczenia tej koncepcji wyni-
kajace glownie z: asymetrii i niepelnej informacji, ograniczen
wiedzy, oportunizmu zachowan podmiotéw gospodarczych,
psychologicznych motywow gospodarowania czy zjawisk ry-
zyka 1 niepewnosci behawioralne;.

Przedmiotem analiz teorii ekonomii w ujeciu instytucjo-
nalnym jest ,,gospodarujace spoteczenstwo rynkowe”, za-
wsze w konkretnych warunkach miejsca i czasu. W tym tez
konteks$cie nalezy postrzega¢ rdzne wizje cztowieka gospo-
darujacego. W poszczegdlnych nurtach ekonomii mamy do
czynienia z innym podejsciem antropologicznym do roli
czlowieka w gospodarowaniu. Istotne sg tu nie tylko intere-
sy ekonomiczne, lecz réwniez instynkty czy uczucia, emo-
cje. Przyjecie okreslonej koncepcji cztowieka gospodarujace-
go ma istotny wptyw na wybor typu i form prowadzone]
polityki spoteczno-gospodarczej [16]. Wiaze si¢ z okresla-
niem strategii gospodarowania przedsigbiorstw — traktowa-
nych jako systemy spoteczne. Wptywa takze na wybor okre-
$lonych rozwigzan instytucjonalnych.

Ekonomiczne koncepcje cztowieka sa w duzym stopniu
uproszczone w wyniku abstrakcyjnej analizy skomplikowa-
nych zjawisk spoteczno-gospodarczych i wymogdéw metodo-
logicznych modelowania. Zawieraja one podstawowe ce-
chy zachowan ludzi w procesach gospodarowania oraz na-
byte doswiadczenia. Istotne znaczenie majg tu uwarunko-
wania historyczno-kulturowe. Wplyw wywieraja takze do-
minujgce w teorii paradygmaty naukowe, znajdujace swo-
ja egzemplifikacje w powszechnie stosowanych modelach
ekonomicznych.

Paradygmat ekonomii klasyczno-neoklasycznej opiera
si¢ na koncepcji cztowieka ekonomicznego — homo oecono-
micns, ktora zaktada okre§long racjonalno$¢ postgpowania.
Pelna racjonalnos¢ to istota hipotezy racjonalnych oczekiwan
R. Lucasa. Podmioty podejmuja decyzje przy wykorzysta-
niu wszelkich dost¢pnych informacji, w tym informacji
o potencjalnych skutkach podejmowanych dziatan. Przewi-
dywania przyszlo$ci sa tozsame z wynikami matematycz-
nych modeli prognostycznych. Brak tu ograniczen informa-
cyjnych czy asymetrii informacji. Podmioty znajac skutki de-
cyzji polityki gospodarczej panstwa czynia ta polityke nie-
skuteczna. Polityka powinna gtéwnie ogranicza¢ si¢ do wy-
pracowania statych regut gospodarowania charakteryzuja-
cych si¢ powszechnym zaufaniem podmiotéw gospodar-
czych.

Ekonomia klasyczna opisuje gospodarke jako samo-
czynny mechanizm dazacy do réwnowagi gospodarczej
i pelnego wykorzystania zdolnosci produkcyjnych oraz zaso-
boéw, oparty na racjonalnosci dziataniu jednostek i podmio-
tow. Gospodarowanie opiera si¢ na zatozeniu efektywnych
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alokacji w drodze transakcji rynkowych. Transakcje koordy-
nowane sg przez mechanizm ,,niewidzialnej reki rynku”. Do-
minujg przy tym zatozenia doskonatej konkurencji. Dziata-
nie tych mechanizméw prowadzi do efektywnej alokacji za-
sobow — okreslanej czesto terminem ,,efektywnosci alokacyj-
nej Pareto”.

Termin ten oznacza sytuacje, w ktdorej polepszenie czyje-
go$ polozenia, nie moze by¢ osiggane kosztem pogorszenia
sytuacji innych podmiotow. Koncepcja efektywnosci Pare-
to ma charakter indywidualistyczny. Nie ma tu miejsca na in-
gerencj¢ panstwa, w tym zwlaszcza na redystrybucyjna rolg
panstwa. ,,Optymalnos¢ paretowska” ma przy tym wymiar
krotkookresowy, gdyz w dtuzszym horyzoncie czasu pogle-
biajace si¢ nierownosci spoleczne moga negatywnie rzuto-
wac na efektywnos¢ alokacji zasobow. Tego typu efektyw-
nos¢ jest tez koncepcja statycznej efektywnosci odpowia-
dajacej modelowi wolnej konkurencji bez mozliwej dyna-
miki innowacyjne;j.

W ekonomii tej dominujace tez jest przekonanie, iz sity
rynkowe automatycznie doprowadzaja gospodarke do row-
nowagi zarowno po szokach popytowych jak i podazowych.
Duze zaburzenia prowadza gospodarki do nowych stanow
stacjonarnych. Rynki samoistnie powoduja odchodzenie go-
spodarki od nieoptymalnych rozwiagzan do rozwiazan efek-
tywnych i jednoczes$nie zapewniajacych rownowage w go-
spodarce czy to w ujeciu ,,walrasowskim” czy ,,marshallow-
skim”.

W ,,ujeciu marshallowskim” réwnowaga to stan, gdy sity
dzialajace na system znoszg si¢. W tym sensie rownowaga
jest rozumiana jako pewien stan rownowagi sil. Jest to tym
bardziej realne im wigksza jest homogeniczno$¢ podmiotow
1 wspolnie podzielane warto$ci. Sytuacja ta prowadzi jednak
do jej petryfikacji i braku potrzeby niezbednych zmian, co
moze mie¢ miejsce w warunkach nieréwnowagi. Taki stan
stacjonarny powtarza si¢ niezmieniony w czasie az do po-
jawienia si¢ jakiego$ zaburzenia czy zaklocenia, ktore znow
sity rynkowe w pewnym czasie przywrdca na ,,$ciezke row-
nowagowa”. Fluktuacje gospodarcze dokonuja si¢ wokoét bli-
zej nieokreslonych ,,stanow naturalnej rownowagi”.

Ekonomia neoklasyczna gléwnie koncentruje si¢ na mi-
kroekonomicznej analizie gospodarowania wykorzystujac
narzedzia analizy marginalnej. Czlowiek dazy tu do mak-
symalizacji korzy$ci w warunkach ograniczonosci srodkow.
Jednym z podstawowych celow czy motywow postepowania
jest zaspakajanie potrzeb konsumpcyjnych. Waznym moty-
wem postgpowania jest optymalizacja relacji korzysci i kosz-
tow. Ma to miejsce zawsze i wszgdzie, prawa i prawidtowo-
$ci ekonomiczne sg uniwersalne — niezalezne od poziomu
rozwoju i przedmiotu analiz. Mechanizmy gospodarowania
nie sg przy tym uwarunkowane historycznie i geograficznie.

Podstawg koncepcji cztowieka w tych nurtach ekono-
mii sg poglady A. Smitha. Wychodzi on z indywidualistycz-
nej i racjonalistycznej natury cztowieka. Autor ten podkresla,
iz wlasny interes prywatny sktania jednostki i podmioty do
wspoélpracy 1 nawigzywania kontaktow spolecznych. Inte-
res ten ,,nakazuje” uwzglednia¢ interesy innych dla osiggania
wlasnych, prywatnych korzysci. Korzysci te to state pomna-
zanie bogactwa, majatku, poprawa swego potozenia. Waznym
motywem postepowania jest zaspakajanie ambicji w warun-
kach przestrzegania norm moralnych. Istotne sg tu koncepcje

,wspotodczuwania” 1 ,bezstronnego obserwatora”, gdzie
podkresla si¢ role ocen moralnych dominujacych w spote-
czenstwie.

Gra rynkowa przynosi korzysci jednostkom jak i spote-
czenstwu jako catosci. Dazenie do osiggania osobistych ce-
low jest obowigzkiem kazdej jednostki. Sprzyja to wzro-
stowi sktonnosci do oszczedzania. Im wigksze znaczenie na-
gromadzonego kapitalu w stosunku do uzyskiwanych do-
chodow tym wigksza przedsigbiorczo$¢ i racjonalno$é po-
stepowania. Wynika to z natury czlowieka dazacego do sta-
lej poprawy wlasnego losu. Istotne sg takze psychologiczne
cechy cztowieka. Réznice miedzy osobami to wynik wycho-
wania, edukacji i uzyskiwanych doswiadczen. Realizacja pry-
watnych intereséw w ich wzajemnym powigzaniu przyczynia
si¢ jednoczesnie do realizacji interesu publicznego.

Rézni przedstawiciele tej ekonomii akcentujg okreslone
kwestie jak np. Say (tworca prawa, iz kazda podaz tworzy
swoj wilasny popyt) podkresla role niedostatecznej wiedzy,
tak dla jednostek jak i dla r6znych zbiorowosci. Brak wiedzy
stanowi podstawowa przyczyng niepowodzen, w tym niskiej
moralnosci. Jest przyczyna popularnosci pogladow o charak-
terze populistycznym. Harmonizacja intereséw wymaga ich
,rozumienia”. Istotna jest tu rola panstwa jako waznej in-
stytucji — organizacji, zwlaszcza w edukacji i stanowieniu
dobrego prawa.

J. S. Mili zwraca uwage na role wlasnosci i procesy ,,uspo-
leczniania indywidualizmu”. Wskazana jest takze aktywna
rola panstwa w dostarczaniu dobr publicznych, co wymaga
»checi” czy rozumienia konieczno$ci ptacenia podatkow
przez indywidualne podmioty.

Potrzeba dostarczania dobr publicznych przez panstwo
warunkuje obywatelom dostgp do nich i mozliwos¢ ogra-
niczania tg drogg pewnych nieréwnosci spotecznych. Teo-
rie J. S. Milla to préba potaczenia leseferyzmu z ograniczo-
ng interwencjg panstwa, gdzie interwencjonizm traktowany
jest zawsze jako odstgpstwo od obowiazujacej zasady lais-
sez faire.

Zgodnie z teorig leseferyzmu nieregulowane rynki, gwa-
rantujac podmiotom i jednostkom swobodg, wolnos¢ gospo-
darcza i wyzwalajac konkurencje, prowadza do efektywnej
alokacji zasobow 1 wzrostu dobrobytu spotecznego [10, s.91].
W ekonomii neoklasycznej interwencja panstwa stwarza jed-
nak sytuacje niezaradno$ci, braku inicjatywy i niechgci do
ryzyka oraz powoduje oczekiwania statej pomocy panstwa
bez wzgledu na wlasng aktywnosé. W mysl tych pogladow
panstwo nie powinno mie¢ charakteru opiekunczego.

W monetarystycznej (przy uwzglednieniu réznic w ra-
mach monetaryzmu) koncepcji cztowieka szczegdlng uwage
zwraca si¢ na kwestie wolnosci ekonomicznej i moralnosci
gospodarowania. Sprzyja temu odpowiednio regulowany me-
chanizm rynkowy. Koncepcje cztowieka gospodarujacego sa
zblizone do koncepcji w ekonomii neoklasycznej. W gospo-
darowaniu istotna jest sktonno$¢ do oszczegdzania i inwe-
stowania. Sprzyja temu koncepcja rozwijania indywidual-
nej inicjatywnosci i przedsigbiorczosci, polegania na wia-
snych sitach.

Podkresla si¢ takze aktywna rol¢ pieniadza w krotkim
okresie (neutralnos¢ pienigdza w dtugim okresie) i jego wyko-
rzystywania w dziataniach gospodarczych. Okresla sig¢ to jako
mechanizm transmisyjny polityki monetarnej. W polityce
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panstwa dominowa¢ powinna polityka monetarna jako bar-
dziej skuteczna i mniej narazona na oddziatywania réznych
grup interesu. Nie nalezy jednak ,,naprawiaé¢” gospodarki
poprzez polityke zbyt duzej podazy pienigdza czy wptywa-
nia na zmiany stop procentowych.

W ekonomii keynesowskiej, post czy neokeynesowskiej
do podstawowych cech natury ludzkiej zalicza si¢ ch¢¢ boga-
cenia i,,0dpowiednia” konsumpcja. Konsumpcja zalezy gtow-
nie od dochodéw, w tym zyskow. Oszczedzanie i inwesty-
cje majg wigksze znaczenie po przekroczeniu pewnego po-
ziomu dobrobytu indywidualnego. Inwestycje sa zalezne od
prywatnych ocen jednostek, ktore to oceny moga by¢ bled-
ne. Potoczne warto$ciowanie (np. oceny wartosci aktywow)
oparte jest czesto na psychice, nickoniecznie popartej wiedza.
Tego rodzaju oceny moga si¢ zmienia¢ pod wplywem tak
czynnikow istotnych jak i nieistotnych. Rynki nie zapewnia-
ja automatycznej rownowagi. Potrzebne sg dziatania pan-
stwa, podejmujacego racjonalne decyzje. Racjonalnosé ta
ma jednak charakter ograniczony — zwigzany ze zjawiskami
,,govermentfailures ,,.

J. M. Keynes zwraca duza uwag¢ na role instynktow
w spotecznym procesie gospodarowania. Autor ten pisze
0 ,,instynkcie zwierzgcym” w podejmowaniu decyzji, zwlasz-
cza decyzji inwestycyjnych. Instynkt ten jest silniejszy i szer-
szy niz racjonalne dazenie do zysku. Przedsigbiorcy w duzym
stopniu pragng realizowa¢ swe ambicje i pomysty gospodar-
cze niejako niezaleznie od wielkos$ci zyskow, co nie pomniejsza
ich roli w rozwoju i funkcjonowaniu przedsi¢biorstw. Daja jed-
nak o sobie zna¢ inne motywy gospodarowania. Pasja tworze-
nia przejawia sienp. w postawach przedsigbiorczosci. Postawy te
maja miejsce w warunkach zmiennych nastrojow optymizmu
i pesymizmu, niekiedy nieuzasadnionych faktami z gospodar-
ki. Psychologiczne aspekty gospodarowania moga odgrywac
wazng rol¢ w ksztaltowaniu koniunktury gospodarczej.

Ekonomia instytucjonalna (rézne jej nurty) preferuje wi-
zj¢ czlowieka przedsigbiorczego uwiktanego w splot powia-
zan spoleczno-instytucjonalnych, zawierajacego réznego ro-
dzaju umowy i kontrakty w ramach ograniczonej racjo-
nalno$ci (postgpowanie rutynowe) i oportunizmu zacho-
wan partnerdw gospodarczych. Przedsigbiorczo§¢ wyma-
ga zaréwno racjonalizmu jak i ,,emocjonalnej wyobrazni”.
Przy wyborze celéw gospodarowania wazne jest uwzgled-
nianie istniejacych ograniczen informacyjnych. W zawiera-
nych kontraktach stosowane moga by¢ dwie strategie: stra-
tegia wzajemno$ciowa wet za wet w sytuacji dominacji za-
chowan niekooperacyjnych lub strategie wspotpracy i koope-
racji - co pozwala osigga¢ dodatkowe korzysci w postaci
nadwyzki kooperacyjnej. Stuzy temu zasada wzajemnosci
realizowana w ramach zmieniajacych si¢ instytucji.

Kazda zmiana instytucji prowadzi tez do wyboru danej
rownowagi Nasha. Pod pojgciem tym nalezy rozumie¢ sytu-
acje, w ktorej strategie poszczegdlnych graczy sg optymal-
ne przyjmujac dokonane wybory innych za ustalone i stabil-
ne. Wystgpuje wzajemna zgodno$¢ optymalnych strategii.
Réwnowaga Nasha nie musi by¢ efektywna w rozumie-
niu efektywnosci Pareto. W réwnowadze Nasha podmio-
ty postepuja w najlepszy mozliwy sposob, co niekoniecz-
nie oznacza optimum wszystkich podmiotow, catego spote-
czenstwa. Zmiana strategii danego podmiotu nie prowa-
dzi do wyzszych wyptat bez jednoczesnej zmiany strategii

pozostatych graczy. W réwnowadze Nasha zaden z graczy nie
ma motywacji do zmiany strategii biorac pod uwagg przewi-
dywane strategie pozostatych graczy. Na danym rynku mamy
do czynienia z rownowaga Nasha, gdy oczekiwania podmio-
tow znajduja potwierdzenie w praktyce. Pomigdzy oczeki-
waniami réznych podmiotéw wystepuja interakcje stano-
wigce swoistego rodzaju ,,rownowagg oczekiwan”, jako ele-
mentu ogdlnej rownowagi instytucjonalne;j.

Prowadzenie gier migdzy podmiotami wymaga ksztal-
towania okreslonych wartosci prezentowanych przez gra-
czy. Zaufanie i oczekiwania sa kluczowym elementem
decydujacym o tym, w ktorej rownowadze znajdzie sig¢ sys-
tem ekonomiczny. Dotyczy to zwlaszcza zaufania ogdlne-
go dotyczacego ,,optymistycznych oczekiwan” postgpowa-
nia jednych podmiotéw wobec drugich. Rozne nurty ekono-
mii instytucjonalnej stopniowo wypracowywaly koncepcje
,,»homo reciprocans” opierajacej si¢ na zasadach: racjonalne-
go altruizmu i wzajemnosci. Zasady te mozna inaczej wyrazié
w formutach ,,prawa w zamian za obowigzki” jak i ,,zasitki
w zamian za pracg”. Koncepcja ta oznacza jednostke nasta-
wiong jednoczes$nie na rywalizacj¢ i kooperacj¢ przy zacho-
waniu réznorodnosci postaw i przekonan.

W dziatalno$ci gospodarczej czlowieka wazne sa tak-
ze r6znego rodzaju instynkty: ... ,rodzicielski, dobrej roboty,
bezinteresownej ciekawosci i zachtannosci, a takze instynkt
samozachowawczy oraz instynkt rywalizacji” [16, s.111]. In-
stynkt rodzicielski to praca dla utrzymania rodziny, instynkt
dobrej roboty to praca spolecznie uzyteczna i prywatnie do-
chodowa, za$ bezinteresowna ciekawo$¢ to pragnienie pozna-
wania rzeczywisto$ci. Instynkt zachtannosci to egoistyczne
checi realizacji osobistych korzysci, gtéwnie korzysci majat-
kowo-dochodowych. Instynkt samozachowawczy to umiejgt-
nos$¢ sprostania nowym wyzwaniom, szansom i zagrozeniom
zycia spoteczno-gospodarczego. Wreszcie instynkt rywaliza-
cji to pragnienie bycia ,,liderem majatkowym”. Kombinacje
tych instynktow sa podstawa réznicowania jednostek i ich
pozycji spotecznej. Racjonalno$¢ postgpowania jednostek
jest tym wigksza, im silniejsze s instynkty dobrej roboty.

W ekonomii instytucjonalnej wystepuje takze okresle-
nie homo contractor [11, s.24-26]. Na podejmowane decy-
zje wplyw wywieraja nie tyle zasady racjonalnego wybo-
ru, co obowigzujace normy, nawyki i zwyczaje ksztattu-
jace si¢ w zbiorowosci jednostek. Zachowania jednostek
nie s3 w pelni ,,autonomiczne”, uwarunkowane sg one réw-
niez oddziatywaniem struktur zewnetrznych. Jednostki pod-
porzadkowane normom spolecznym (stanowiace swoistego
rodzaju nakaz) starajg si¢ by¢ dobrze ocenianymi przez in-
nych. To stanowi istotny motyw gospodarowania. Rodzi to
takze sktonno$¢ do stadnych zachowan podmiotéw, co np. ma
czgsto miejsce na rynkach finansowych.

J.R. Commons pisze o tzw. ,cyoéwnowadze zarzadzanej”,
gdzie mechanizmy rynkowe korygowane sa réznego rodza-
ju narzedziami regulacji. Regulacje te powinny i mogg mie¢
charakter ,,prorynkowy” np. odpowiednie regulacje prawne
dotyczace sposobu zawierania kontraktow czy wlasciwie do-
okreslone prawa wlasno$ci. Zmiany instytucjonalne stuza-
ce realizacji celow gospodarowania zachowuja jednocze$nie
elementy trwatej komplementarnosci, ktéra pozwala zacho-
wacé rdwnowage instytucjonalng, czemu tez sprzyjaja zjawi-
ska inercji instytucjonalne;j.
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Przyjmujac oczekiwania ograniczonej racjonalnosci
zachowan konkurentéw gospodarczych, dane podmioty do-
konujac optymalnych wyborow osiggaja stan wzajemnego
zrobwnowazenia. Im mniej racjonalne zachowania tym trud-
niej o trafne wybory. Optymalno$¢ wyborow dotyczy maksy-
malizacji wlasnych korzysci niezaleznie od decyzji pozosta-
tych podmiotéw. Wybory te uwzgledniaja istniejace reguly
gry. Dla zrozumienia strategii postgpowania potrzebna jest
znajomos$¢ norm spotecznych i zwyczajow. W oczekiwaniach
podmiotéw gospodarczych wazne miejsce zajmujg ocze-
kiwania co do stabilno$ci i zmiennosci wszystkich typow
instytucji. Pomocne s3 tu nabywane do§wiadczenia z funk-
cjonowania w ramach danych regut. Postepowanie najlep-
sze z mozliwych danego podmiotu to w duzym stopniu efekt
uczenia si¢ z obserwacji postgpowan innych.

W ekonomii instytucjonalnej podkresla si¢ tak-
ze rolg cztowicka jako ,,homo sociologicus”, kierujace-
go si¢ r6znymi motywami niekoniecznie zwigzanymi z ra-
cjonalnoscig ekonomiczng. Jego motywy wynikajg tez z do-
$wiadczen uzyskiwanych w funkcjonowaniu w danym oto-
czeniu, przy uwzglednieniu ré6znego rodzaju interesow. Istnie-
je tez interesujaca propozycja ,,homo agens-institutionalisf
[5, 5.316-350]. Czlowiek w mysl tej koncepcji to jednostka
dokonujaca wyboréw w ramach stworzonych przez siebie
(1 inne jednostki) instytucji. Cztowiek ,jako dziatajacy
podmiot jest spotecznie zakorzeniony”. Spoteczne relacje
miedzy jednostkami regulowane sg przez réznego rodzaju
instytucje, czego opis znajduje wyraz w poszczego6lnych nur-
tach ekonomii instytucjonalnej.

ZROZNICOWANIE
EKONOMII INSTYTUCJONALNEJ

W ramach ekonomii instytucjonalnej relatywnie naj-
wiekszy dorobek naukowy charakteryzuje nowa ekonomig
instytucjonalng. Nawigzuje ona do tradycyjnego instytu-
cjonalizmu amerykanskiego w tym sensie, iz podkresla
role instytucji dla formutowania celow gospodarczych roz-
nych podmiotoéw i ich realizacj¢ w konkretnych warunkach
gospodarowania. Podstawowa réznicg miedzy tradycyj-
na ekonomia instytucjonalna a nowa ekonomia instytu-
cjonalng jest roztozenie akcentdéw miedzy uwypuklaniem
~market failures” a,,goverment failures” oraz stosunek do
ekonomii neoklasycznej - w wielu nurtach nowej ekono-
mii instytucjonalnej ma miejsce wkomponowywanie in-
stytucji do istniejacych modeli o rodowodzie neoklasycznym.
Modele uzupetniane o czynniki instytucjonalne staja si¢ jed-
nocze$nie mniej abstrakcyjne.

Nowa ekonomia instytucjonalna w swym rozwoju wy-
odrebnita dwa ogolne kierunki badan, jeden rozwijajacy
tradycyjny instytucjonalizm — nowy instytucjonalizm, dru-
gi laczacy podejscie instytucjonalne z ekonomia neoklasycz-
ng — neoklasyczna ekonomia instytucjonalna (neoinstytucjo-
nalizm). Zwigzki z ekonomig neoklasyczng sg przy tym zr6z-
nicowane w poszczeg6élnych nurtach neoinstytucjonalizmu.
Nadal dyskusyjna jest spdjnos¢ teoretyczna w ramach tych
nurtow [14].

W wielu nurtach ekonomii instytucjonalnej podkresla si¢
metodologiczne znaczenie nie tyle i nie tylko analiz przyczy-
nowo-skutkowych, co analiz substancjalnych (jedno$¢ analiz
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gospodarki, spoteczenstwa, kultury, polityki), analiz funkcjo-
nalnych (relacje catoSci i czgsci) 1 analiz intencjonalnych (mo-
tywy wytyczania celow) [11, s.18]. Rozne nurty tej ekono-
mii podkreslajg znaczenie realno$ci przyjmowanych za-
lozen badawczych oraz wymog praktycznej uzytecznosci
konstruowanych modeli. Przeciwne sa lub krytyczne wo-
bec nadmiernej formalizacji w rozwazaniach ekonomicz-
nych i jednostronnemu preferowaniu podejscia abstrakcyj-
no-dedukcyjnego. Przywigzuja tez duzg wage do badan em-
pirycznych i korzystania z dorobku innych nauk spotecznych.

Roznice o charakterze szczegélowym w ramach tych nur-
tow sg umowne, porzadkuja one jednak nadal wystepujace
podziaty w ramach ekonomii instytucjonalnej. Do nowego
instytucjonalizmu zaliczy¢ mozna cztery grupy teorii: teo-
rie o charakterze historyczno-ewolucyjnym (teoria D. Nor-
tha, ekonomia instytucjonalno-ewolucyjna np. G. M. Hodg-
son, teorie zmian instytucjonalnych np. koncepcja przyspie-
szonego uprzemystowienia R. Nurkse czy koncepcja reform
spotecznych G. Myrdala); teorie intereséw ekonomicznych
(teoria interesu publicznego, teoria pogoni za rentg, teoria de-
mokracji Downsa, teoria grup interesu Olsona, teoria biuro-
kracji Niskanena); teorie podejmowania decyzji kolektyw-
nych (teoria wyboru spotecznego-ekonomia dobrobytu, teo-
ria wyboru publicznego, nowa makroekonomia polityczna,
ekonomia konstytucjonalna, teorie governance — dobrego
rzadzenia); teorie regulacji (pozytywno-normatywna teoria
regulacji, ekonomiczna teoria regulacji, teoria przechwyce-
nia).

Neoinstytucjonalizm zawiera za$ takie teorie jak: teo-
ria praw wlasnosci i inne teorie wlasnosciowe (np. teoria
wspolnych zasobow common pool resources E. Ostrom), teo-
ria kontraktow, teorie przedsigbiorstwa uwypuklajace zna-
czenie instytucji (kontraktualna, behawioralna, menedzer-
ska, instytucjonalna teoria przedsigbiorstwa), teoria kosz-
tow transakcyjnych, teoria agencji (w tym model pryncypa-
la-agenta), teoria corporate governance (w tym koncepcja in-
teresariuszy) czy ekonomiczna analiza prawa.

Przedmiotem badan obu kierunkéw nowej ekonomii in-
stytucjonalnej jest zalezno$¢ rezultatéw gospodarczych od
instytucjonalnych warunkéw zachowan i otoczenia insty-
tucjonalnego. Podkres$la si¢ jednoczesnie znaczenie empi-
rycznej falsyfikacji dla potwierdzenia stusznosci gloszonych
pogladow ekonomicznych. Gltéwny nacisk potozony jest na
mechanizmach adaptacji, a nie na problemach efektywne;j alo-
kacji zasobow i zagadnien optymalizacji [15]. Wigze si¢ z tym
problem wzajemnych proporcji oczekiwan adaptacyjnych i
racjonalnych jednostek, podmiotow.

W neoinstytucjonalizmie uwypukla si¢ potrzebe mo-
delowania na wzor modeli neoklasycznych czy keynesow-
skich, zas§ w nowym instytucjonalizmie podkresla si¢ gtownie
znaczenie ewolucyjnego charakteru rozwoju spoleczno-go-
spodarczego. Wystepuja tez dwa ujecia jednostki: jedno to
ujecie jednostek jako przedsigbiorcoOw (ekonomia neo-
instytucjonalna) kierujacych si¢ wiasnym interesem ekono-
micznym — maksymalizacjg zyskow, drugie to traktowanie
jednostek jako podmiotow godzacych interesy indywidualne
z interesami wspolnymi zbiorowosci (nowy instytucjona-
lizm). Dla neoinstytucjonalizmu punktem wyjscia sg inte-
resy jednostek, dla nowego instytucjonalizmu rownie waz-
ne sg interesy zbiorowos$ci (grup, spoteczenstwa). W obu
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nurtach rozpatruje si¢ rézne zwiazki i relacje interesu czast-
kowego i publicznego.

W neoinstytucjonalizmie w dazeniu do maksymaliza-
cji korzysci nalezy takze uwzglednia¢ czynniki ogranicza-
jace tradycyjne rozumienie racjonalnosci zachowania. Do-
tyczy to gtdéwnie asymetrii informacji, efektow zewnetrznych,
roli czynnika emocji w gospodarowaniu, praktyk monopoli-
stycznych i innych zjawisk ,, market failures”. W nowym in-
stytucjonalizmie podkresla si¢ szczegdlng role grup interesu
i wykorzystywaniu przez nie sily ekonomicznej i polityczne;.

Roznice dotycza takze egzogeniczno$ci lub endogenicz-
no$ci zmian instytucjonalnych. W neoklasycznym ujeciu
zmiany te sa zewnetrzne wobec systemu ekonomicznego.
W instytucjonalnym ujeciu neoklasycznym szczeg6lne zna-
czenie przywiazuje si¢ do rozwigzan prawno-organizacyj-
nych w ramach przedsi¢biorstw czy panstwa, za$§ w ujeciu
historyczno-socjologizujacym nowego instytucjonalizmu
do otoczenia instytucjonalnego podmiotéw gospodarczych
i wzajemnego oddzialywania instytucji otoczenia i danego
podmiotu.

W nowej ekonomii instytucjonalnej (gléownie w nowym
instytucjonalizmie) podkresla si¢ znaczenie stabilnosci
dzialan zrutynizowanych i adaptacyjnosci rozwigzan
instytucjonalnych sprawdzonych w przesztosci. Wazna
jest przy tym kwestia komplementarno$ci rozwigzan in-
stytucjonalnych. W nowym instytucjonalizmie czgsto na-
wigzuje si¢ do dorobku socjologii ekonomicznej. Stwarza
to lepsze perspektywy w wyjasnianiu faktycznych zachowan
podmiotow w procesie gospodarowania i formulowania za-
lecen dla praktyki gospodarczej — tak na poziomie makro,
mezo jak i mikro.

Instytucje w gospodarce cechuje jednoczesnie inercyj-
no$¢ i zmienno$¢. Upadek jednych i powstanie nowych in-
stytucji jest wynikiem swoistego doboru naturalnego, co
podkresla ekonomia instytucjonalno-ewolucyjna. Przestan-
ka zmian instytucjonalnych jest proces poszukiwan rozwig-
zan lepszych od dotychczasowych. Poszukiwania te dokonuja
si¢ przy wykorzystaniu nabytych do$wiadczen, poziomu ka-
pitalu spotecznego oraz uwarunkowan strukturalnych. Zmia-
ny instytucjonalne nie mogg abstrahowa¢ od powigzan kom-
plementarno-systemowych. Skuteczne instytucje znajduja
szersze zastosowanie w gospodarce, co znajduje wyraz w
zmianie regut funkcjonowania jak i w zmianach panujacych
Zwyczajow czy motywow zachowan w gospodarce. Do-
minuje tu podejscie catosciowe, holistyczne. Podstawowa
kwestig staje si¢ analiza procesu ewolucji spotecznej w okre-
$lonym konteks$cie kulturowym.

Wiele nurtéw nowej ekonomii instytucjonalnej wskazu-
je na rozumienie efektywnosci ekonomicznej jak efektyw-
nosci adaptacyjnej, nie za$ alokacyjnej. Miarg efektywno$ci
stosowanych rozwigzan instytucjonalnych jest zdolnos¢ do
adaptacji nowych zjawisk, np. postepu technicznego czy roz-
powszechniania wiedzy. Na nieodwracalno$¢ zmian w czasie
i krytyke dominacji ,,ré6wnowagowych ujeé¢” zwraca uwage
ekonomia ewolucyjna (R. Nelson, S. Winter). Autorzy ci od-
wotuja si¢ gldwnie do teorii innowacji J. Schumpetera oraz
teorii ewolucji Darwina. W mysl tej teorii prawa ekonomii to
przejaw ogolnych praw przyrody.

Zmiany instytucjonalne ksztattuja sposob ewolucji spo-
leczenstw w czasie i stanowia istote zmian historycznych.

W sytuacjach ,,przewidywalnych zmian” rosnie rola oczeki-
wan adaptacyjnych. Zmiany instytucjonalne wigzg si¢ z roz-
powszechnianiem innowacji. Ten nurt ekonomii zwraca uwa-
ge na role konkurencji technologicznej i planowany rozwoj
firmy. W nowym instytucjonalizmie duzo miejsca po§wig-
ca si¢ koncepcji $ciezki rozwojowej i1 zaleznosci od niej
(path dependence).

W ekonomii konstytucjonalnej z kolei (np. prace J. Bu-
chanana) zaktada si¢ wprost proporcjonalng zaleznos¢ mig-
dzy wzrostem gospodarczym (potozenie $ciezki wzrostu
produktu) a systemem instytucjonalnym. Najwyzej po-
tozona jest $ciezka przy konstytucjonalnym przyznaniu
réwnych praw dla wszystkich. Ma o to dba¢ panstwo poprzez
ksztaltowanie odpowiedniego systemu prawnego, dostgpu
do niego i przestrzegania praworzadnosci. Panstwo jako in-
stytucja — organizacja dba o realizacj¢ interesu ogotu spote-
czenstwa - wzrost gospodarczy ma shuzy¢ wzrostowi dobro-
bytu spotecznego.

Wyjasnianie zachowan calego uktadu spoteczno-gospodar-
czego wymaga jednoczesnych analiz jednostek, grup i ogo-
hu zbiorowosci. Uwzglednia¢ tu nalezy efekty synergiczne.
G. M. Hodgson postuluje powrét do tradycyjnego insty-
tucjonalizmu, zwtaszcza do T. Yeblena (tworcy, wraz z J.R.
Commonsem, amerykanskiego instytucjonalizmu) i jego idei
ewolucji systemow spoleczno-ekonomicznych czy teorii in-
stynktow [6]. Postulowana wizja instytucjonalizmu ma si¢
opiera¢ na wspotzaleznosci jednostek i otoczenia instytucjo-
nalnego przy zachowaniu ontologicznej odrebnosci jednostek
i struktur. Instytucje (w tym instytucje-organizacje) tworzone
sa w wyniku spotecznych interakcji; jednoczesnie struktu-
ry instytucjonalne wplywaja na jednostki i ich preferencje.
Instytucje stanowia pewien typ struktury spoteczne;.

Procesy wymiany dobr na rynku odbywaja si¢ w ramach
instytucji rynkowych. G.M. Hodgson postuluje siedem za-
sad — wytycznych nowego instytucjonalizmu: zasad¢ zde-
terminowania zjawisk, emergentyzm, myslenie w katego-
riach populacji, doktryne cigglosci, zakumulowane przy-
czyny, ewolucje¢ zjawisk i zgodno§¢ miedzy naukami [7].
Istotna rola w gospodarowaniu przypisana jest ksztaltowaniu
nawykéw i ich znaczeniu w zinternalizowaniu réznego ro-
dzaju bodzcéw ekonomicznych. Nawyki stanowig podstawe
utrzymywania i zmieniania instytucji nieformalnych i for-
malnych, ktore to instytucje sprzyjaja z kolei ksztattowa-
niu nawykow. Nalezy przy tym odroznia¢ instytucje sa-
mopodtrzymujace si¢ i wspotzalezne od instytucji wymagaja-
cych przymusu panstwowego.

W poréwnaniu do przedstawicieli tradycyjnego insty-
tucjonalizmu i nowego instytucjonalizmu neoinstytucjo-
nali$ci nie przyktadaja takiej wagi do analiz historycznych,
gotowi sa akceptowaé ponadczasowe i uniwersalne mode-
le ekonomiczne. Na ogot tez przyjmowane jest zatozenie,
iz zachowania zbiorowosci 1 grup da si¢ wyjasni¢ na podsta-
wie zachowan jednostek. W sposobie analizy dominuje podej-
$cie statyczne, cho¢ niekiedy zwraca si¢ uwage na dynami-
ke i ewolucje w gospodarce. Instytucje traktowane sa jako
rodzaj koniecznych ograniczen swobody dziatalno$ci go-
spodarczej i jako czynnik wpltywajacy na poziom kosztow
transakcyjnych.

Duzy wplyw na procesy syntezy instytucjonalnej i two-
rzenie ekonomii instytucjonalnej wywiera D. North. Sposéb
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analizy instytucjonalnej tego autora (niekiedy zaliczane-
go do nowej historii gospodarczej) wskazuje na jego zwigz-
ki z tradycyjnym instytucjonalizmem, cho¢ sam autor zali-
cza siebie do neoklasycznej ekonomii instytucjonalnej. Ko-
rzysta on z metodologii ekonomii neoklasycznej z jednocze-
snym wskazaniem na ograniczono$¢ zasad racjonalnego go-
spodarowania. Nie aprobuje takze uniwersalnosci i ponadcza-
sowosci modeli gospodarowania. W praktyce mamy do czy-
nienia z réznymi modelami gospodarki rynkowej i modelami
systemu instytucjonalnego. Poglady D. Northa stanowi-
ly podstawe dla p6zniejszych analiz porownawczych syste-
moéw instytucjonalnych.

Wedlug D. Northa to instytucje nieformalne odgrywaja
glowna role w zmianach instytucjonalnych. Autor ten pod-
kre§la rownoczesnie dominacj¢ ewolucyjnego charakteru
zmian instytucjonalnych przy mozliwosci ich ,,historycznego
przyspieszenia”. Dla tego autora instytucje to reguty gry, za$
organizacje to gracze w ramach tych regutl. Instytucje for-
malne maja za zadanie stabilizacj¢ warunkéw konkuren-
cji i wspotdziatania podmiotéw gospodarczych. Podlega-
ja one jednak oddziatywaniu réznych grup interesu, co nie
sprzyja powyzszej stabilizacji. Powinny by¢ zatem wspoma-
gane przez instytucje nieformalne o charakterze norm sank-
cjonujacych — sankcji zewn¢trznych lub/i presji spoleczne;j.
W teorii D. Northa zmiany instytucji nieformalnych dokonuja
si¢ wolniej niz formalnych, co ostabia skuteczno$¢ biezacych
zmian instytucjonalnych. Zakres stosowania norm i regut za-
lezy od zgodnosci charakteru regut z dominujacym w spote-
czenstwie systemem wartosci.

Inni autorzy jak np. O. E. Williamson duzo miejsca po-
Swigcaja organizacjom jako elemencie systemu instytucjonal-
nego, zwracajac szczegodlng uwage na rynki, panstwo i przed-
sigbiorstwa [21, s.29]. Autor ten rozwija teori¢ kontraktow
i kosztow transakcyjnych zwracajac szczegélng uwage na
specyficzno$¢ aktywow, niepewnos¢ i czgstotliwosé zawie-
ranych kontraktow. Duza wage przywiazuje do kontraktow
opierajacych si¢ na dlugoterminowych relacjach. Zawieraniu
tych kontraktow sprzyjaja okreslone normy spoteczne.

E. Ostrom rozpatruje z kolei instytucje jako zasady czy
praktyczne reguly pozwalajace lub zakazujace okreslone
zachowania jednostek czy podmiotéw gospodarczych
funkcjonujacych w szeroko rozumianym otoczeniu. Re-
guty te dotycza: wskazania podmiotéw uprawnionych do
podejmowania decyzji w danej sferze czy obszarze gospo-
darowania, wskazania decyzji i dziatan dozwolonych i niedo-
zwolonych, okreslenia niezbednych i przestrzeganych pro-
cedur, podziatu informacji na jawne i utajnione oraz przy-
pisanie danych wyptat roznym dzialaniom jednostek i pod-
miotow [12].

Autorka ta wprowadza takze pojecia poziomu konsty-
tucyjnego i operacyjnego hierarchizacji instytucji. Cha-
rakter rozwigzan konstytucyjnych tworzy ramy regulacji
zachowan podmiotéw w biezacych kontaktach i kontraktach.
W systemach instytucjonalnych wystepuje zjawisko hierar-
chizacji systemu instytucji tj. instytucje jednego poziomu
tworza ramy, uwarunkowania dla instytucji innego pozio-
mu np. normy spoleczne poziomu otoczenia spotecznego dla
norm prawnych poziomu otoczenia instytucjonalnego.

W literaturze z zakresu historii mysli ekonomiczne;j
zwraca si¢ uwage na kierunki badawcze zaliczane do teorii

zmian instytucjonalnych [2]. Do tych teorii zalicza si¢ np.
koncepcje¢ przyspieszonego uprzemystowienia R. Nurkse
oraz koncepcje reform spotecznych G. Myrdala. W obydwu
koncepcjach podkresla si¢ aktywng role panstwa, ktdre po-
przez przymusowe oszczgdnosci tworzy kapitat w krajach
zacofanych (R. Nurkse) oraz jest glownym organizatorem
reform zapewniajacych rozwdj edukacji i wzrost wiedzy
(G. Myrdal). Zmiany instytucjonalne sg wynikiem publicz-
nych porozumien zainteresowanych podmiotow. G. Myrdal
podkresla takze znaczenie instytucjonalnych zmian systemo-
wych w sferze spotecznej. Zmiany te powinny takze dotyczy¢
sfery zachowan i obyczajow.

G. Myrdal przedstawia takze koncepcje ,,stabego” czy
,,mickkiego” panstwa. Wyraza si¢ to w takich zjawiskach jak:
niski poziom dyscypliny spotecznej, niedostatki ustawodaw-
stwa, korupcja, nieprzestrzeganie prawa, dominacja intere-
sow partykularnych matych grup i jednostek, prymat wia-
dzy politycznej, niska efektywno$¢ wykorzystania fun-
duszy publicznych, nieckompetencja urz¢dnikow itd.

Przejawem ,,migkkiego panstwa” jest takze wzrost gru-
py biurokracji. Teoria biurokracji W. A. Niskanena analizu-
je relacje biurokratéw z politykami, o charakterze monopo-
lu dwustronnego z wykorzystaniem zjawisk agencji w wa-
runkach przewagi informacyjnej biurokratow. Pojawia si¢ tu
kwestia efektywnej regulacji panstwowe;j.

Efektywne panstwo to panstwo skutecznej regulacji.
Rozne sg takze teoretyczne przesltanki regulacji. Z prze-
stanek tych wynikaja proporcje regulacji/deregulacji w roz-
nych obszarach gospodarowania. Wazne tu s3 motywacje po-
dejmowania dziatan regulacyjnych: kierowanie si¢ maksy-
malizacja poparcia wyborczego (ekonomiczna teoria re-
gulacji), interesami grup interesu (teoria przechwycenia) lub
maksymalizacja dobrobytu spotecznego (pozytywno-norma-
tywna teoria regulacji).

Interesujaca jest takze koncepcja technostruktury
J. K. Galbraitha. K. Galbraith krytycznie odnosit si¢ do
systemu instytucjonalnego rozwinictej gospodarki rynkowe;j,
gdzie duze korporacje ograniczaja suwerenno$¢ konsumenta.
Byt on zwolennikiem silnego sektora publicznego i interwen-
cji panstwa w ramach logiki rynkowego systemu gospodaro-
wania. Stworzyl takze teori¢ technostruktury nawigzujac do
mys$li J. Schumpetera. Techno struktura to grupy zarzadza-
jace duzymi korporacjami i podejmujace najwazniejsze
decyzje gospodarcze.

W tym nurcie rozwazan mozna tez nawigza¢ do pogla-
dow ekonomistéw, nie zaliczanych do nurtu instytucjonal-
nego, takich jak np. F. Von Hayek czy J. Schumpeter. W pra-
cach F. Hayeka pojawiaja si¢ koncepcje formalnego po-
rzadku instytucjonalnego — zasady rzadow prawa czy wi-
zja spontanicznego porzadku. J. Schumpeter zwraca uwa-
ge na dynamike gospodarczg i role uzdolnionych jednostek,
w tym przedsi¢gbiorcow. Podkreséla role monopoli w bada-
niach naukowych, innowacji procesu produkcyjnego czy
innowacji produktu. Jest autorem koncepcji tworczej de-
strukcji. Koncepcja ta zaktada potrzebe statego zastgpowania
»ztych” rozwigzan dobrymi, tworzenia nowych bardziej
efektywnych podmiotow gospodarczych.

To, co laczy tych myslicieli to ,,dynamiczne uje¢-
cie oraz zainteresowanie wspoétzaleznosciami w procesie
wzrostu gospodarki i jego fluktuacjami. Zainteresowania te
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uzasadniajg okreslenie tych nurtow wspolng nazwg ,,instytu-
cjonalna ekonomia procesu gospodarczego” [22, s. 801].

Tworzenie nowych instytucji odbywa si¢ zard6wno w opar-
ciu o posiadang wiedz¢ jak i intuicyjne metody prob i bledow.
Zmiany te uwidaczniaja si¢ zwlaszcza w takim przypisaniu
praw wlasnosci, ktore umozliwiajg przyswajanie korzy-
$ci przez tworcow postepu technicznego. Tempo zmian
techniczno-technologicznych jest funkcja praw wlasnosci
okreslajacych bodzce ekonomiczne. Szczegodlnie podkresla
to teoria praw wlasnosci i inne teorie wlasnosciowe. Teoria
praw wilasnosci wskazuje na bezposredni zwigzek efektyw-
nosci gospodarowania z przypisaniem wigzki praw wlasnosci
danemu podmiotowi - gtéwnie osobie fizycznej dysponujacej
przedmiotem wiasnosci.

Istotnym postulatem badawczym w nowej ekonomii in-
stytucjonalnej jest potrzeba wypracowania kompleksowej
teorii przedsigbiorstwa, wykorzystujacej dorobek wielu nauk
spotecznych - nie tylko teorii ekonomii. Przedsi¢gbiorstwo nie
jest tylko funkcja produkcji. Przedsiebiorstwo jako instytu-
cja — organizacja stanowi ztozony system spoteczny o zrdz-
nicowanych interesach wewnetrznych i funkcjonujacy w ra-
mach podmiotdw otoczenia instytucjonalnego. Tu tez poja-
wia si¢ problem relacji akcjonariusze a interesariusze. Suk-
cesy ekonomiczne przedsigbiorstw w duzym stopniu zalezg
od efektywnos$ci systemu nadzoru korporacyjnego. Podsta-
wy teoretyczne dla praktycznych probleméw tego nadzoru
znalez¢ mozna glownie w: teorii agencji oraz teorii wladania
korporacyjnego (corporate governance) i koncepcji interesa-
riuszy (stakeholders).

W ekonomii instytucjonalnej wazne miejsce zajmuje ana-
liza interesow ekonomicznych oraz zmian systemu warto-
$ci. W wielu sytuacjach daje o sobie zna¢ konflikt miedzy
warto$ciami a interesami. Kwestie te szerzej badane sg w
ramach teorii intereséw ekonomicznych, ktéra wnosi do
ekonomii instytucjonalnej tak wazne zagadnienia jak: dia-
lektyka interesu publicznego i czastkowego czy rownowaga
koordynacyjna grup interesu. Teorie interesow ekonomicz-
nych i teorie regulacji zwracaja uwage na zjawiska czy prak-
tyki ,, rentseeking” [19].

Grupy interesu odnoszg korzysci o charakterze renty. Ren-
ta rozumiana jest przy tym jako dodatkowy zysk z tytutu in-
nych dziatan niz dziatania produkcyjne. Podobnie jest z ko-
Tupcja.

Szerszymi problemami funkcjonowania i rywalizacji r6z-
nych grup interesu w spotecznym procesie gospodarowania
zajmuje si¢ natomiast teoria grup interesu Olsona. Teoria
grup interesu M. Olsona wiaze si¢ takze z ksztattowaniem
kapitatu spotecznego (problem efekt Olsona czy efekt Put-
nama).

Alokacja zasobow czynnikoéw produkcji w gospodar-
ce rynkowej dokonuje si¢ gldéwnie w oparciu o mechani-
zmy rynkowe. Okre$lona cze¢$¢ zasobow produkcyj-
nych wykorzystywana jest nie poprzez rynek, ale w wyniku
decyzji kolektywnych w ramach mechanizmu politycznego
i instytucji rynku politycznego. Decyzje kolektywne maja
sens wtedy, gdy rynkowy sposob dostarczania dobr czy ustug
jest bardziej kosztowny lub w ogoéle niemozliwy. Tymi pro-
blemami zajmuja si¢ teorie podejmowania decyzji kolek-
tywnych —teorie wyboru spotecznego i wyboru publicznego.
W ich ramach mozna tez wydzieli¢ nowa makroekonomi¢

polityczna, ktéra zajmuje si¢ wyborami struktur instytucjo-
nalnych (a nie wyborami w ramach tych struktur).

Kwestie niekompletnosci zawieranych kontraktow w go-
spodarce omawiane sa w ramach teorii kontraktow [21, s.43-
90]. Mozna tu takze wykorzysta¢ dorobek ekonomicznej ana-
lizy prawa (,,law and economics:”) — wyjasniajacej eko-
nomiczne uwarunkowania i skutki regulacji prawnych.
W gospodarowaniu stale nalezy mie¢ na wzgledzie koszty
transakcyjne, ktore dotycza nie tylko zawieranych kontrak-
tow. Te kwestie sa przedmiotem rozwazan teorii kosztow
transakcyjnych. Teoria ta zwraca rowniez uwage na moz-
liwosci obnizania tych kosztow przez dzialania panstwa,
glownie w sferze regulacji prawnej. Panstwo petni role gwa-
ranta w prawidlowej realizacji kontraktow i roli arbitra w roz-
strzyganiu sporéw mig¢dzy stronami kontraktow. Wymaga to
wszystko odpowiedniej sity panstwa.

Problemy instytucjonalne sa rowniez uwzglgdniane
przez inne teorie ekonomii. Analizami wybranych aspek-
tow instytucjonalnych zajmuja si¢ réwniez np. takie nurty
jak: ekonomia schumpeterowska, szkota neoaustiacka, ekono-
mia marksowska, ekonomia rozwoju, analiza porownawcza
systemoéw ekonomicznych, ekonomia eksperymentalna, fi-
nanse behawioralne i szereg innych. W coraz tez wigkszym
stopniu instytucje sg uwzgledniane w modelach makro i mi-
kro ekonomii gtéwnego nurtu.

NEI A EKONOMIA GLOWNEGO NURTU

Teorie ekonomiczne maja w duzym stopniu charakter nor-
matywny: ostatecznym celem dociekan naukowych sa re-
komendacje odnos$nie form, metod i narz¢dzi prowadze-
nia skutecznej polityki gospodarczej. Teoria nie tylko ma
wyjasdnia¢ procesy i zjawiska zachodzace w rzeczywisto-
$ci, ale proponowac korzystne dla ogoétu podmiotow rozwia-
zania.

Dotyczy to zwlaszcza polityki fiskalnej, monetarnej i do-
chodowej oraz polityki prorozwojowej — co szczegodlne zna-
czenie ma dla krajow o nizszym poziomie rozwoju.

W tych ramach istotna jest takze polityka instytucjo-
nalna. Uj¢cia modelowo-abstrakcyjne, cho¢ potrzebne i roz-
wijajace teorie, w mniejszym stopniu stuza praktyce gospo-
darczej. Modele oparte na reprezentatywnym podmiocie
czy agregatach typu keynesowskiego tracana znaczeniu. Ba-
danie realnych procesow gospodarczych np. kryzysow finan-
sowo-ekonomicznych wymaga interdyscyplinarnego podej-
$cia, uwzglednienia dorobku innych nauk spotecznych.

Ekonomia gtownego nurtu w matym stopniu uwzglgdnia
kwestie interdyscyplinarnosci. Pojecie ekonomii gléwnego
nurtu odnosi si¢ do tych teorii (ekonomia neoklasyczna,
monetaryzm, ekonomia keynesowska i rézne jej odla-
my, teoria realnego cyklu koniunkturalnego itd.), ktore ak-
ceptujg paradygmat niezawodnosci mechanizmu rynkowe-
go (z réoznymi ograniczeniami) i znajduja swoje odzwier-
ciedlenie w podrgcznikach teorii ekonomii o zasiggu glo-
balnym.

W okresie poszukiwan nowych paradygmatow w teo-
rii ekonomii (okres po ostatnim kryzysie finansowo-gospo-
darczym) obserwuje si¢ odrodzenie ekonomii keynesowskiej
oraz swoisty ,,powrét do task” ekonomii instytucjonalnej,
ktora jest jednoczesnie silnie wewnetrznie zroznicowana
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[3]. Proces syntezy instytucjonalnej trwa; brak jest nadal
ostatecznych uzgodnien metodologicznych réznych nurtow
ekonomii instytucjonalnej.

W ekonomii gtdwnego nurtu, zwlaszcza w ekonomii neo-
klasycznej, ma réwnoczes$nie miejsce ,,obrona dotychczaso-
wych pozycji”. Ekonomia ta, adaptujac wspotczesne osia-
gnigcia teoretyczne, pozostaje na niezmienionych glow-
nych podstawach metodologicznych. W ekonomii gtéwne-
go nurtu przewaza indywidualizm metodologiczny tj. za-
lozenie o niezalezno$ci indywidualnych podmiotéw i bra-
ku ich wzajemnej zaleznosci. Podmioty funkcjonuja nieza-
leznie od siebie. Inaczej méwigc mamy do czynienia ze stra-
tegiczng substytucyjnoscig. Dominuje koncepcja reprezenta-
tywnego podmiotu. Daje o sobie takze zna¢ idea jedynej row-
nowagi jako gléwnego punktu odniesienia czy atraktora, za-
lozenie zerowych kosztéw transakcyjnych czy silna wersja
hipotezy racjonalnych oczekiwan podmiotow gospodarczych.

W ekonomii gtéwnego nurtu obserwuje si¢ takze zjawi-
ska powrotu do ,,starych teorii” w nowej formie. Cechy zto-
zonych systemoéw spoleczno-ekonomicznych np. gospodar-
ki narodowej sa wyjasniane przez wtasciwosci indywidual-
nych podmiotow. W ekonomii instytucjonalnej zwraca si¢
za$ uwage na ograniczenia w tzw. poszukiwaniu mikropod-
staw makroekonomii i ograniczono$¢ zatozenia reprezenta-
tywnego podmiotu. W ramach metodologii reprezentatywne-
go podmiotu pomija si¢ problemy wspdtdziatania podmiotow
i efektywnej kooperacji w warunkach konkurencji rynkowe;j.

Cechy systemu jako catoSci nie sa prosta sumg cech jego
czesci lecz wynikaja rowniez ze sposobu ich zlozenia tj. struk-
tury instytucjonalnej. Powoduje to powstawanie nowych
cech systemowych. Daje tu o sobie zna¢ zjawisko emergenty-
zmu instytucji w rozumieniu G.M. Hodgsona. Przyktadowo
»Swiadomos$¢ spoteczna” nie ma odniesienia do konkret-
nych podmiotow systemu ekonomicznego. Trudno jest okre-
$li¢ podmiot bedacy nosnikiem ,,§wiadomosci spotecznej”.

Wiele instytucji ma charakter makroekonomiczny nie da-
jacy si¢ zredukowac¢ do ich mikrostruktury. W szerszym kon-
tekscie nie tyle nalezy mowi¢ o mikroekonomicznych pod-
stawach wielko$ci makroekonomicznych, co o makroekono-
micznych uwarunkowaniach funkcjonowania podmiotow
w skali mikro. Zjawiska emergentyzmu podwazaja podsta-
wy teorii rOwnowagi ogdlnej. Zatozenie reprezentatywnego
podmiotu to jednoczesne pomijanie zjawisk rosnacych przy-
chodow wzgledem skali produkcji i zwigzanego z tym zja-
wiska rownowagi wielopunktowe;.

Poszczegodlne nurty ekonomii instytucjonalnej podkre-
$laja znaczenie praktycznej uzytecznosci tworzonych mo-
deli teoretycznych. Teoria ekonomii, aby byla teoretyczna
podstawg polityki gospodarczej powinna swoje rekomenda-
cje w wickszym niz dotychczas stopniu opiera¢ o prowadzone
badania empiryczne. Daje to wigksze mozliwosci rekomenda-
cji dla projektowanej czy realizowanej polityki gospodar-
czej. Podejscie historyczno-instytucjonalne byto w gtow-
nym nurcie ekonomii stopniowo ,,spychane na drugi plan”
na rzecz uje¢ czysto modelowych o duzym stopniu mate-
matycznego sformalizowania i przyjmowania zatozen co-
raz bardziej odleglych od zmieniajacej si¢ rzeczywistosci
gospodarcze;j.

Ekonomia instytucjonalna zaktada wystepowanie pod-
miotow o zréznicowanych wartosciach i preferencjach.

Heterogeniczno$¢ podmiotdéw jest dodatkowym czynnikiem
prorozwojowym; stad dazenie do homogenizacji podmiotow
nie jest wskazane. Szczegdlnie duza heterogeniczno$¢ wy-
stepuje na rynku pracy, gdzie w istocie wystepuja réozne ryn-
ki pracy czg¢sto o ograniczonych przeptywach zasobow pra-
cy miedzy nimi. Heterogenicznosci stuzy takze komplekso-
wa teoria kapitatu, zaktadajaca tgczng analize kapitatu rze-
czowego, finansowego, ludzkiego i spotecznego. Traktowa-
nie zréznicowania podmiotdw jako trwatej cechy systemow
ekonomicznych jest kolejnym argumentem na rzecz rosngce-
g0 znaczenia instytucji jako elementu ksztattujacego tad go-
spodarczy.

Réznorodnos¢ podmiotow gospodarczych powodu-
je pewien wzrost kosztow transakcyjnych, co moze by¢
jednak z nawiazka rekompensowane korzysciami roz-
norodnosci. Przy zr6znicowaniu podmiotéw trudniej o wy-
bor rozwigzan najlepszych, gdyz inne rozwigzania przy-
nosza rozne korzysci poszczegdlnym aktorom. Im silniej-
sza polaryzacja podmiotéw tym wigksze znaczenie insty-
tucji, w tym norm i regut w postaci formalnej i nieformal-
nej. To takze potrzeba wigkszego zakresu skutecznej i efek-
tywnej regulacji w gospodarce. Kwestie regulacji/deregulacji
sa w wiekszym stopniu wyrazem gry interesOw ekonomicz-
nych w relacji panstwo - przedsi¢gbiorstwa niz kwestig wy-
boru ekonomicznego.

W mikroekonomii gtéwnego nurtu przewaza traktowa-
nie przedsiebiorstwa jako funkcji produkcji, gdzie za podsta-
we rozwazan przyjmuje si¢ analize marginalng z funkcja celu
jaka najczesciej jest maksymalizacja ekonomicznego zysku
catkowitego brutto. Funkcja ta wynika z analiz struktur ryn-
kowych. Przedsiebiorstwo jest traktowane bardziej w katego-
riach techniczno-organizacyjnych niz jako system spo-
leczny czy ogniwo systemu instytucjonalnego. Struktura
wewnetrzna przedsiebiorstw i ich zwigzki z otoczeniem in-
stytucjonalnym nie sg szczegélnym przedmiotem zaintereso-
wan teorii ekonomii. Podobnie dotyczy to zagadnien kontrak-
tow 1 roli kosztow transakcyjnych.

Teoria ekonomii w istocie preferuje podej$cie zwigza-
ne z hipotezami pelnej czy ograniczonej racjonalnosci go-
spodarowania podmiotéw gospodarczych. Ograniczona ra-
cjonalno$¢ wiaze si¢ tak ze zjawiskami ,, market faitures”
jak 1,,goverment failures” oraz ich wzajemnymi proporcja-
mi i odniesieniami. Zjawiska zawodnosci rynku dla rozwa-
zan modelowych ekonomii gtéwnego nurtu maja charakter
przypadkowy i egzogeniczny. Z kolei zjawiska niesprawno-
$ci panstwa wynikaja nie tyle z przyjecia okreslonych rozwia-
zan, lecz z samego faktu angazowania panstwa jako podmiotu
gospodarowania. Regulacja, wedtug tych pogladow, na og6t
przynosi wigcej szkdd niz korzy$ci. Dla ekonomii instytu-
cjonalnej regulacja to wazna i konieczna instytucja formalna.

W glownym nurcie ekonomii nie traktuje si¢ panstwa
czy regulacji jako istotnego komponenta podstawowych
modeli gospodarczych. Rola tych instytucji ro$nie w mia-
r¢ zmiany charakteru konkurencji w warunkach rosngcych ko-
rzysci skali produkcji i tworzenia warunkéw dla wzrostu sity
kapitalowe] przedsigbiorstw. Przyktadowo monopol natural-
ny nie musi si¢ obawia¢ wejscia innych przedsigbiorstw do
opanowanej przez siebie gatezi. Monopol taki wymaga jednak
regulacji panstwa w celu jednoczesnej realizacji interesu wta-
snego i okreslonych stron interesu publicznego. Krytycznej
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analizy wymaga zatozenie ekonomii klasyczno-neokla-
sycznej o powszechnosci wystepowania nierosngcych przy-
chodow ze skali w gospodarce.

Teoria gléwnego nurtu neguje mozliwo$¢é wystepowa-
nia irracjonalnych zachowan podmiotéw czy uwzglgdnia-
nia czynnika emocji w podejmowanych decyzjach. Z badan
empirycznych wynika za§ wystepowanie np. awersji do ry-
zyka, zmiennoS$ci preferencji czy przywigzywania zbyt du-
zej wagi do zdarzen o niskim prawdopodobienstwie zaist-
nienia. Dominujg takze zachowania rutynowe z nasladowa-
niem podmiotow osiagajacych sukcesy gospodarcze. Nie-
rzadko podejmowane dziatania nakierowane sa gldwnie na
zabezpieczenie si¢ przed ryzykiem i niepewnoscia niz pod-
jecie zachowan optymalizacyjnych. Podmioty podejmuja de-
cyzje nie znajac wszystkich mozliwych ich skutkow. Pozna-
nie potencjalnych skutkéw podjecia okreslonych decyzji wig-
ze si¢ takze z duzymi kosztami transakcyjnymi.

W ,,podregcznikowej” teorii ekonomii racjonalnos¢ go-
spodarowania samoczynnie wymusza mechanizm rynko-
wy. Rynki s3 w dluzszym czasie niezawodne. Pomocna jest
tu koncepcja ,,licytatora” i towarzyszaca jej procedura Ja-
tonnemenf” (poszukiwania po omacku). Ta bezpodmioto-
wa konstrukcja teoretyczna ,,superarbitra” zaktada doskona-
fe koordynowanie relacji popytowo-podazowych (aktualnie
1 w przyszlosci), wyznaczanie rownowagowych cen transakcji.
Odbywa si¢ to w $wiecie pelnej 1 darmowej informacji, gdzie
nie ma miejsca dla losowej czy behawioralnej niepewnosci.
Licytator stanowi swoistego rodzaju ,,wzorzec idealnej insty-
tucji” zapewniajacej rownowage na wszystkich rynkach.

W ekonomii instytucjonalnej rynki nie sa doskonale
i sg jednocze$nie wysoce zréznicowane. Zawodno$¢ ryn-
ku wynika z wystgpowania np. takich zjawisk jak: asymetrii
informacji, efektow zewnetrznych, dobr publicznych, defek-
tow koordynacji i kooperacji, funkcjonowania firm w ob-
szarach rosnacych produkcji, wystepowania kosztow
transakcyjnych czy probleméw agencji. Dodatkowo mozna
doda¢: oportunizm zachowan wielu podmiotéw gospodar-
czych, ryzyko behawioralne, uwzglednianie czynnika emo-
cji 1 psychiki, ergodyczno$¢ proceséw gospodarczych, ogra-
niczonos$¢ wiedzy, presja czasu w podejmowanych decyzjach
itd. Efektywne instytucje moga jedynie ogranicza¢ zakres
tych zjawisk w funkcjonowaniu rynkow.

Rzeczywista konkurencja rynkowa jest niedoskona-
ta. Na wielu rynkach dominuja struktury oligopolistyczne,
ktére wymagaja odpowiedniej regulacji panstwa, wzglednie
(o co trudniej) regulacji migdzynarodowej. Sytuacje oligopo-
listyczne sa wysoce zrdznicowane, co prezentujg roéznego
rodzaju modele oligopolu (np. model Cournota, Stackel-
berga, Sweezy’ego, Bertranda, modele konkurencji monopo-
listycznej 1 wiele innych). Nie ma jednej uniwersalnej teorii
oligopolu. Tym co laczy sytuacje oligopolistyczne sg wspot-
zalezno$ci strategiczne firm.

Nie ma rynkéw bez instytucji. Rynek to instytucja spo-
teczna, instytucja - organizacja a nie tylko ,,niewidzialna rgka
rynku”. Mechanizmy rynkowe realizowane sa przez podmio-
ty charakteryzujace si¢ okreslonymi systemami wartosci
i nabytymi do$wiadczeniami (np. nawykami wyniesionymi
z innych systemow gospodarowania jak gospodarka central-
nie planowana - np. zjawisko zwane ,, tragedy of the anti-
commons”’, co rodzi dodatkowe problemy.

Wedtug ekonomii gléwnego nurtu réznego rodzaju szo-
ki sg odpowiednie akomodowane do mechanizmow samo-
regulacji rynkowej. Mechanizmy te w ostatecznos$ci sg za-
wsze skuteczne. Nie wyjasniajg one jednak faktycznych
zachowan podmiotow na rynkach. Wyrazem takich podejs¢
w teorii moze by¢ np. prawo rynkow Saya (nurt neoklasycz-
ny) czy zasada neutralnosci pienigdza Hume’a (nurt keyne-
sowski). W ekonomii neoklasycznej im wigcej rynku w go-
spodarce, a mniej panstwa tym lepiej. W ekonomii insty-
tucjonalnej panstwo i rynek to dwie komplementarne insty-
tucje — organizacje.

W ostatnich latach podejmowane sa proby wiacza-
nia do modeli gtdwnego nurtu podejscia instytucjonalnego,
czego np. wyrazem moga by¢ np. prace G. Beckera i R. Po-
snera [4]. W ujeciu instytucjonalnym konkurencja rynkowa
z mechanizmami adaptacyjnymi prowadzi do naturalnej se-
lekcji firm. W wyniku kryzysowych faz cyklu koniunktural-
nego pozostaja na rynku jedynie efektywne podmioty go-
spodarcze. Mechanizmy konkurencji rynkowej sa waznym
regulatorem dziatalnosci gospodarczej, lecz nie jedynym.
Ekonomia instytucjonalna zwraca duza uwage na czynniki
wspotpracy i kooperacji grup i jednostek, gdzie sg potrzeb-
ne odpowiednie rozwigzania instytucjonalne. Mamy tez zja-
wiska wspotpracy konkurentow czyli zjawiska kooperencji,
mogace przynies¢ korzySci w postaci np. dostepu do inno-
wacji czy wykorzystania potencjatu badawczego.

Jednym z podstawowych elementéw dyskusji i spo-
row teoretycznych pozostaje zagadnienie ,,stabilno$¢ czy
sztywnos¢ a elastyczno$¢, gigtkose cen”. Od przyjecia od-
powiedniego zatozenia w tym zakresie zalezy logika wy-
wodow w wielu modelach, zwlaszcza modelach makro-
ekonomicznych. Wzgledna stabilizacja cen obniza informa-
cyjne koszty transakcyjne poszukiwan najnizszych cen.
W sensie teoretycznym mozna tu wykorzysta¢ model po-
szukiwan, gdzie dtugo$¢ poszukiwan zalezy od kosztu poszu-
kiwan (zréznicowanie kosztow u réznych nabywcow) i roz-
ktadu cen (znanego lub nieznanego). Stabilno$¢ ta moze jed-
nak powodowac¢ chwilowe nierownowagi (zapasy niesprze-
danych produktow lub kolejki).

Niestabilno$¢ cen uruchamia z kolei procesy poszuki-
wan na rynku i wzrost kosztéw z tym zwigzanych. Pro-
ducenci duzo wysiltku poswigcajg znalezieniu odpowied-
nich kontrahentow i ustaleniu warunkéw transakcji. Czgste
zmiany obowigzujacych cennikéw zwigkszaja koszty trans-
akcyjne (koszty zmiany karty menu). Konieczne jest tak-
ze stale por6wnywanie zglaszanych ofert. Im zatem wyzsze
koszty transakcyjne tym wieksza nieche¢ w czgstych zmia-
nach cen, co w pewnym stopniu usztywnia ceny i ujemnie
wplywa na informacyjng funkcje cen w procesach alo-
kacji. Uwzglednianie zatem kosztéw transakcyjnych uza-
sadnia zatozenia modeli operujacych kategoriami ,.cen nie
w pelni elastycznych”.

Dominujaca w ekonomii gtéwnego nurtu ekonomia kla-
syczno-neoklasyczna w istocie pomija zagadnienie instytu-
cji, uznajac je za dane, czyli majace dla systemu gospodar-
czego charakter egzogeniczny i neutralny. Niekiedy wkom-
ponowuje si¢ elementy instytucjonalne, lecz nie narusza to
istoty prowadzonych wywodéw. Ekonomia instytucjonal-
na z kolei podkresla konieczno$¢ odrzucenie zatozenia o eg-
zogenicznosci instytucji. Zdaniem jej przedstawicieli takie
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czynniki, jak organizacja produkcji, sposob przypisania praw
wlasnosci, sposoby zawieranych transakcji, wzajemne usytu-
owanie panstwa i rynku, motywy kooperacji i koordynacji
grup i jednostek czy zaufanie migdzy podmiotami, maja
coraz wigksze znaczenie i sg istotnym elementem wyborow
podmiotow gospodarczych.

Tworzenie instytucji w duzym stopniu ma charakter en-
dogeniczny. Ich powstawanie i rozwdj zaleza w coraz wigk-
szym stopniu od potrzeb podmiotow gospodarczych i ich
wspotdziatania; cho¢ ma réwniez miejsce polityka odgorne-
go kreowania instytucji. Dotyczy to np. stanowienia i dookre-
$lania praw wlasnosci czy prawnych ram zawieranych kon-
traktow. Instytucje sa tworzone zaréwno odgornie jak i od-
dolnie.

Problemy rozwoju i wzrostu gospodarczego byly i sa
przedstawiane jako efekt wspotdzialania zasobow produk-
cyjnych, technik i technologii produkcji oraz preferencji
podmiotoéw gospodarczych. Instytucje traktowane sa jako ele-
menty dodatkowe o charakterze czysto egzogenicznym [8].
W ekonomii instytucjonalnej instytucje stanowia posred-
ni czynnik wzrostu gospodarczego majacy coraz wigkszy
wplyw na bezposrednie czynniki wzrostu.

W teorii ekonomii analizy modelowe opieraja o do-
$wiadczenia gtownie krajow ,bogatych”, wysoko rozwinig-
tych. W praktyce nie zostaty potwierdzone wnioski wynikaja-
ce np. z teorii wzrostu o konwergencji gospodarek i wyrow-
nywaniu poziomow rozwoju. Co wigcej roznice te pogle-
biajg si¢ i utrwalaja. Trwale roznicowanie poziomow zy-
cia poszczegolnych spoteczenstw w globalnej gospodarce
wptywa na takie zjawiska jak np. masowe ruchy migracyjne.
Ruchy te we wspotczesnym §wiecie to glownie ,,wyraz ma-
rzen o lepszym zyciu” i ,,ucieczka od wojen, tyranii i wszel-
kich fanatyzmoéw”. Powoduja one jednak szereg nowych pro-
bleméw wymagajacych globalnych rozwigzan.

Problemy nieréwnosci i podziatu nie znajduja si¢ w cen-
trum rozwazan naukowych. Ekonomia gléwnego nurtu nie
uwzglednia, lub oddziela przyjmujac za dane kwestie do-
tyczace podziatu. Podziat dochodéw sprowadzany jest do
podziatu wytworzonych produktéw z pominigciem kwe-
stii dostepu do czynnikdw produkcji i ich pierwotnej alokacji
miegdzy grupami spotecznymi. Wigze si¢ z tym kwestia nie-
rownosci majatkowych, tak interesujaco opisana przez T. Pi-
ketty’ego [13]. Ekonomia instytucjonalna zwraca duza uwa-
ge na problemy spotecznej akceptacji nieréwnosci spolecz-
nych jako przejawu rownowagi instytucjonalnej. Nieréwno-
$ci majatkowo-dochodowe nie powinny trwale wykluczaé
»przegranych” w rynkowej konkurencji. Opiekunczos¢ pan-
stwa powinna jednak sprzyja¢ efektywnosci ekonomiczne;.

Ekonomia instytucjonalna w coraz wigkszym stopniu
dopomina si¢ 0 wkomponowanie jej dorobku do ekonomii
glownego nurtu, o ostateczne odrzucenie tezy o neutralno-
Sci 1 egzogenicznosci instytucji w procesach gospodarowa-
nia. Znajduje to cz¢$ciowy wyraz w adaptowaniu do gtow-
nego nurtu pogladow takich teoretykdéw jak np. R. Coase,
D. North czy O.E. Williamson [20]. W nowej ekonomii in-
stytucjonalnej wysuwane sg propozycje modyfikacji czy
uzupelnien wielu powszechnie znanych i wystepujacych
w podrecznikach akademickich modeli tak makro jak i mi-
kroekonomicznych.

Dla ekonomii gldwnego nurtu przyszto$é to wspotistnie-
nie wielu réznych doktryn i ujeé badawczych. W istocie —
mimo réznic — teorie ekonomiczne nawzajem si¢ uzupetnia-
ja. Teoria ekonomii ma w duzym stopniu charakter interdy-
scyplinarny w ramach szeroko rozumianych nauk spotecz-
nych. Racj¢ ma A.K. Kozminski piszac o wigkszej po-
trzebie badan empirycznych z wykorzystaniem stale mo-
dyfikowanych modeli ekonomicznych [9]. Autor ten zwra-
ca takze uwage na dwa ,,glowne grzechy” ekonomii glowne-
go nurtu tj. uniwersalizm i redukcjonizm.

PODSUMOWANIE

Powyzsze wywody pozwalaja na sformutowanie kilku
wnioskow. Zajmowanie si¢ instytucjami stato si¢ ,,modne”.
Istnieje jednak wiele uproszczen i brak precyzji w omawia-
niu pojecia i roli instytucji oraz teorii ekonomicznych z tym
zwigzanych. Istniejace pewne zamieszanie teoretyczno-defi-
nicyjne jest jednak stopniowo przezwyci¢zane, co pozwala na
tworcze rozwijanie modeli ekonomicznych. Trudno o ana-
lizy gospodarowania (tak na szczeblu makro jak i mikro)
w oderwaniu od kontekstu historyczno-instytucjonalnego.

Modele ekonomiczne z uwzglednieniem czynnikéw in-
stytucjonalnych staja si¢ blizsze praktyce gospodarczej i pel-
niej wyjasniaja logike wzajemnych powigzan oraz mechani-
zmow wystepujacych w systemach ekonomicznych. Dajg tez
wigksze mozliwosci w praktycznym wykorzystywaniu wnio-
skow z tych modeli wynikajacych. Mozliwe jest wzbogaca-
nie modeli prezentowanych w podrecznikach teorii eko-
nomii o czynniki i uwarunkowania instytucjonalne [17,
5.276-291].

W skali mikro chodzi o uwzglednianie nowych zjawisk
wynikajacych z postepu technicznego i zmian spotecznych.
W mikroekonomii czynniki instytucjonalne uwzgledniane
moga i powinny by¢ w takich kwestiach jak np.: asymetria
informacji, funkcjonowanie przedsigbiorstw w obszarach ro-
snacych korzysci skali produkcji, rownowaga wielopunktowa,
efekty zewnetrzne, teoremat Coase’a, defekt koordynacji wy-
nikajacy ze strategicznej komplementarnos$ci, problem agen-
cji, czy ekonomia sieci (network economy) itd.

W makroekonomii mamy do czynienia z procesami tzw.
consensusu, w czym istotna jest rola czynnikéw instytucjo-
nalnych. W procesach rozwoju i wzrostu gospodarczego de-
cydujace znaczenie odgrywaja czynniki podazowe, za$ dla
biezacego wykorzystywania istniejacych zdolnosci produk-
cyjnych niezbegdny jest odpowiedni poziom popytu. W eko-
nomii gldwnego nurtu wskazuje si¢ na inng rol¢ pienigdza
w okresie krotkim i dlugim. Zalezno$ci miedzy inflacja
a bezrobociem opisywane poprzez krzywa Phillipsa maja
charakter substytucyjny jedynie w krotkim okresie. Wskazu-
je si¢ takze na rosnaca role regut kosztem polityki dyskrecjo-
nalnej tak w polityce monetarnej jak i fiskalnej. Problemy sta-
bilizacji koniunktury rozpatrywane sa bardziej w kategoriach
teorii gier niz teorii sterowania.

Problemem jest niezakonczony proces syntezy instytu-
cjonalnej. Rozne nurty ekonomii instytucjonalnej omawia-
ja poszczegdlne zagadnienia zwracajac uwage na sprzgzenia
zwrotne w relacji instytucje a rozwoj gospodarczy czy funk-
cjonowanie podmiotdéw gospodarczych. Szczegdlnie duze
znaczenie ma tu teoria wlasnosci, teoria kontraktéw i teoria
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kosztow transakcyjnych. Relacje praw wiasnosci i kosztow
transakcyjnych to podstawowe relacje instytucjonalne wpty-
wajace na efektywnos¢ systemu instytucjonalnego. Teorie te
wyjasniaja role instytucji formalnych.

Wsrdd instytucji nieformalnych decydujace jest znacze-
nie kapitatu spotecznego, z czym wigze si¢ koncepcja czto-
wieka gospodarujacego. Ekonomia instytucjonalna propo-
nuje koncepcj¢ ,,homo contractor’” uzupetniong koncep-
cja ,, homo agens — institutionalist”. Koncepcje te byty for-
mutowane niejako w opozycji do powszechnie obowigzu-
jacej idei ,, homo oeconomicus”.

Wigksza uwaga poswigcana roli i miejscu instytucji
w spotecznym procesie gospodarowania wynika zarow-
no ze wzgledow metodologiczno-teoretycznych jak i uzy-
tecznosci praktycznej rozwijanych modeli ekonomicznych.
Mozna to takie traktowac jako swoisty ,,powrot do zrodel”
tj. do klasykow teorii ekonomii, gdzie analizy systemu eko-
nomicznego byly prowadzone w kontekscie historyczno-ewo-
lucyjnym i instytucjonalnym.
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